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كتب : مصطفى ابراهيم – دينا عبد المنعم
أفتتح الدكتور مصطفى مدبولي ـ رئيس مجلس الوزراء، التشغيل 
التجريبي لمركز السيطرة للشبكة الوطنية للطوارئ والسلامة 
العامة«NAS »بديوان عام محافظة القاهرة،موضحا أن إقامة هذه 
المراكز بالمحافظات يأتي تنفيذًا لتوجيهات السيد الرئيس عبد الفتاح 
السيسي ـ رئيس الجمهورية، بإنشاء الشبكة الوطنية للطوارئ والسلامة 
العامة، على غرار دول العالم المتقدمة في إطار دعم خطط التنمية 
المستدامة للدولة وتحقيق »رؤية مصر 2030« وذلك بحضور اللواء 
هشام آمنة، وزير التنمية المحلية، واللواء خالد عبد العال، محافظ 
القاهرة، واللواء بكر محمد البيومي ـ مدير إدارة الإشــارة بالقوات 

المسلحة .
أضاف هذا المركز يأتي ضمن منظومة كبرى تنفذها الدولة بكل 
المحافظات على مستوى الجمهورية بالتتابع، بهدف إدارة الأزمات 
الكبرى، مضيفًا أنه تم البدء طبقاً لتوجيهات السيد الرئيس عبدالفتاح 
السيسي ـ رئيس الجمهورية، بالعمل على أن يكون لدينا مركز قومي على 
مستوى الدولة، ثم مركز إقليمي بكل محافظة، لافتاً أن السيد الرئيس قام 

بافتتاح خمسة مراكز تم انشاؤها ضمن هذه المنظومة، كما أنه بنهاية 
الشهر القادم سيكون لدينا 13 مركزاً للسيطرة على مستوى الجمهورية 
قيد الإنشاء والتشغيل ويتم من خلال هذه المراكز ربط مختلف عناصر 
الطوارئ والمرافق الحيوية عبر مركز رئيسي، وغرفة عمليات متخصصة 
باستخدام تكنولوجيا الاتصالات الحديثة، في إطار شبكة موحدة ومؤمنة 
بالكامل تم تنفيذها طبقًا لأحدث المعايير العالمية، وذلك في إطار 

عمليات التحول الرقمي بالدولة المصرية.
من جهته قال وزير التنمية المحلية أن إقامة مركز السيطرة الموحدة 
للشبكة الوطنية للطوارئ والسلامة في إطار توجيهات القيادة السياسية 
بإنشاء مراكز فرعية للشبكة الوطنية الموحدة لخدمات الطواريء 
والسلامة العامة في كل محافظة من محافظات الجمهورية تكون 
متواصلة مع المركز الرئيسي للشبكة، بحيث تتم الاستجابة لأي بلاغ 
يرد من أية محافظة على مستوى الجمهورية والتعامل معه على وجه 

السرعة.
من ناحيته أكد محافظ القاهرة أن إقامة مركز السيطرة بالمحافظة 
يعد إنجازاً ونقلة حضارية كبرى لمصر في التعامل مع الأزمات والطوارئ، 
من خلال منظومة واحدة تشارك فيها كل أجهزة الدولة باستخدام جميع 

الإمكانات المتاحة ووسائل التواصل الحديثة، بما يسهم في التدخل 
السريع أثناء حدوث الأزمات، ويساعد في الحفاظ على الممتلكات 
العامة والخاصة وأرواح المواطنين، كما يسهم في تحسين جودة خدمات 
الإغاثة والطوارئ بتقليص زمن الاستجابة للحدث وسرعة التعامل معه، 

ويتيح التعاون والتكامل بين كل الجهات المعنية في اتخاذ القرار عبر 
إتاحة البيانات الدقيقة.

من ناحية أخرى أوضح مدير إدارة الاشارة بالقوات المسلحة أن مركز 
القاهرة للسيطرة يعد مركزا إقليميا للتنسيق بين محافظات القاهرة 
الكبرى: القاهرة، والجيزة، والقليوبية، لافتا أن مركز السيطرة الخاص 
بمحافظة القاهرة تم تجهيزه بتكلفة تقديرية تبلغ 20 مليون جنيه، 
ويتكون من القاعة الرئيسية لغرفة العمليات، وقاعة اجتماعات للمركز 
الإقليمي، وقاعة كبرى لإدارة الأزمة مع جميع الجهات التابعة وتشمل: 
الأحياء، والمديريات، والمرافق العامة، ويتسع لـ 35 جهة، كما يضم غرفة 

لمدير المركز، وغرفة أخرى لأجهزة التحكم الإلكتروني.
وعرض العقيد أحمد غريب، ممثل إدارة الاشارة، حول كيفية عمل 
مركز سيطرة الشبكة الوطنية للطوارئ والسلامة العامة، ومكوناته، ودور 
كل جهة ممثلة في هذا المركز، كما شاهد مادة فيلمية عن الكوارث 
العالمية التي باتت تفرض اتباع آليات للرصد للجاهزية لمواجهتها، ومادة 
فيلمية أخرى حول جهود محافظة القاهرة في مواجهة عدد من الظروف 

الطارئة، والتنسيق السريع لتجاوزها بسلام.
وشهد رئيس مجلس الوزراء ومرافقوه تجربة حية للتعامل مع أحد 

البلاغات المتعلقة بنشوب حريق في أحد المولات التجارية الواقع على 
طريق القاهرة - السخنة، حيث تم التعرف على كيفية إدارة هذه الأزمة 
بسرعة كبيرة، من خلال توجيه سيارات الإطفاء لمكان الحريق، وتوجه 
جميع ممثلي الخدمات والجهات إلى مكان الحادث على الفور، وشمل 
ذلك الإسعاف والمطافئ وأطقم الهلال الأحمر، وغيرها من الجهات 
المختصة بالتعامل مع الحادث، كما تم التعرف كذلك على إدارة أزمة 
أخرى من خلال تجربة حية لتغيير ماسورة مياه شرب مكسورة بشارع 
صلاح سالم، وكذا التعامل مع بلاغ بوجود ميل بأحد العقارات بمنطقة 

مصر القديمة.
كما حضر الدكتور مصطفى مدبولي تجربة للتواصل المباشر بين 
مسئولي مركز السيطرة والسلامة بالقاهرة مع مسئولي مركز محافظة 
القليوبية بحضور محافظ القليوبية وعدد من المسئولين بالمحافظة، 
وكذا التواصل المباشر مع مركز إقليمي بمدينة طنطا، بحضور محافظ 
الغربية الذي قام بدوره بشرح مكونات وأهمية المركز الإقليمي بطنطا، 
وقام الدكتور مصطفى مدبولي بالتواصل على الهواء مباشرة، عبر 
التقنيات الحديثة، مع عدد من المسئولين في أماكن الطوارئ؛ للتعرف 

على التجهيزات المطلوبة والجهود المبذولة. 

مدبولي يفتتح مركز السيطرة للشبكة الوطنية للطوارئ والسلامة العامة لإدارة الأزمات بمحافظة القاهرة

المصرية للاتصالات “وي” تفتتح 5 مدارس جديدة للتكنولوجيا التطبيقية بالمحافظات

VMWARE CLOUD فب إم وير تطلق الجيل الجديد المطور لمنصة سحابة في إم وير

هيئة الرقابة النووية : 

إنشاء الوحدة الرابعة بالمحطة النووية 
لتوليد الكهرباء بالضبعة

البريد المصري يشارك في منتدى 
الأعمال البريدي بمدينة أروشا بتنزانيا

1.2 تريليون دولار قيمة » إنفيديا« 
بعد صفقة مع »جوجل«

كتب : وائل الجعفري – أمير طه 
وافق مجلس إدارة هيئة الرقابة النووية والاشعاعية 
برئاسة ا.د. سامي شعبان على منح إذن إنشاء الوحدة 
الرابعة والأخيرة بالمحطة النووية لتوليد الكهرباء بالضبعة 
بقدرة 1200 ميجاوات وبموجب القانون رقم »7« لسنة 
2010 بشأن تنظيم الانشطة النووية والإشعاعية، ولائحته 
التنفيذية الصادرة بقرار رئيس مجلس الوزراء رقم »1326« 
لسنة 2011 وما تضمنته المادة 13 من إجراءات مراحل 
ترخيص المنشآت النووية، وتعديلاته الصادرة بالقرار رقم 
ــراءات المختلفة  »211« لسنة 2017، والــذي حدد الإج
لتراخيص المنشآت النووية، اتخذت هيئة الرقابة النووية 
والإشعاعية الإجــراءات اللازمة للتحقق من توافر أقصى 
درجــات الأمــان للمشروع النووي بالضبعة وفق أعلى 

المعايير الدولية .

كتب : دينا عبد المنعم – وائل الحسيني  
شارك البريد المصري في منتدى الأعمال البريدي الذي 
ينظمه الاتحاد البريدي الإفريقي الشامل بمدينة أروشا 
بتنزانيا، بوفد رفيع المستوى برئاسة الدكتور شريف فاروق، 
رئيس مجلس إدارة البريد المصري . ومن جهته قال الدكتور 
شريف فاروق، إن جلسات المنتدى تحمل أهمية كبيرة 
حيث إنها تناولت العديد من الموضوعات المحورية المهمة 
التي تخص مستقبل العمل البريدي والتحديات التي تواجهه 
حول العالم، حيث تمت مناقشة إعــادة صياغة نموذج 
الأعمال البريدية في ظل عصر التحول الرقمي، وتعزيز 
الابتكار والتنوع في القطاع البريدي، وتحقيق التوازن بين 

الخدمات والمنتجات؛ لتعزيز استدامة الأعمال البريدية«.

كتبت : رشا حسين – دينا عبد المنعم 
ارتفعت أسهم شركة إنفيديا » NVIDIA » بنسبة 4.2%، 
الثلاثاء لتغلق عند مستوى قياسي، بعد أن أعلنت شركة 
صناعة الرقائق عن شراكة مع جوجل« يمكن أن توسع توزيع 
تكنولوجيا الذكاء الاصطناعي الخاصة بها. وتعززت قيمة الشركة 
السوقية فوق 1.2 تريليون دولار. واستمر السهم في الارتفاع 
السريع، حيث ارتفع الآن بنسبة %234 في عام 2023، ما 
يجعله الأفضل أداءً على الإطلاق في مؤشر ستاندرد آند بورز. 
 وتحتل »ميتا« المرتبة الثانية في المؤشر، بارتفاع 148%.
ويأتي الإغلاق القياسي بعد أقل من أسبوع من إعلان الشركة 
أن الإيرادات الفصلية تضاعفت عن العام السابق وتوقعت أن 
المبيعات في هذه الفترة قد ترتفع بنسبة %170 على أساس 
سنوي وتزدهر أعمال إنفيديا لأن وحدات معالجة الرسومات 
الخاصة بها، تشهد إقبالاً كبيراً من قبل الشركات السحابية 
والوكالات الحكومية والشركات الناشئة لتدريب ونشر نماذج 
الذكاء الاصطناعي التوليدية مثل التكنولوجيا التي تدعم 

»تشات جي بي تي«.

كتب : مصطفى ابراهيم 
– محمد العطار

بحث المهندس محمد صلاح الدين 
ـ وزير الدولة للإنتاج الحربي مع رجيف 
 DMG“ أناند ـ المدير التنفيذى لشركة
MORI” الألمانية اليابانية سبل تعزيز 
أطر التعاون الثنائي في مجالات التصنيع 
المختلفة حيث ناقش الجانبان إمكانية 
التعاون في مجال رفع كفاءة عدد من 
الماكينات بشركات الإنتاج الحربي 

بالإضافة إلى بحث مدى إمكانية التشارك 
لإقامة تعاون مشترك لإنتاج المسبوكات 
الحديدية لماكينات CNC  بإحدى 
الشركات التابعة، مؤكداً اهتمام الوزارة 
بتعزيز التعاون مع الشركة الألمانية 
اليابانية في مختلف المجالات بما 
يحقق الشراكة الاستراتيجية التي تعود 
بالنفع على كلا الجانبين خاصةً في ضوء 
علاقات التعاون الممتدة تاريخيًا بين 

البلدين.
أكد صلاح حرص الــوزارة لتنفيذ 

توجيهات الرئيس عبد الفتاح السيسي 
ـ رئيس الجمهورية لنقل وتوطين 
تكنولوجيات التصنيع الحديثة 
وتقنيات الثورة الصناعية الرابعة 

بشركاتها التابعة وفقًا لمعايير الجودة 
العالمية وذلك من خلال الانفتاح على 
التعاون مع مختلف شركات القطاع 
الخاص المحلية والعالمية خاصةً في 
ضوء ما يمر به العالم من تغيرات 
حالية والتي تستوجب الاعتماد على 
الإمكانيات المحلية، مضيفاً أن وزارة 
الإنتاج الحربي تحرص على أن يكون 
التعاون مع شركائها في مختلف 
المجالات قائماً على أساس التصنيع 
المشترك وليس التوريد أو التجميع 

فقط. من جهته أكــد رجيف أناند 
 DMG“ ـ المدير التنفيذى لشركة
MORI” الألمانية اليابانية تطلع 
للتعاون مع وزارة الإنتاج الحربي نظراً 
لما يتوافر بشركاتها من إمكانيات 
تكنولوجية وتصنيعية وفنية وبحثية 
وبشرية وبنية تحتية متميزة بجانب 
حرصها على أداء الأعمال الموكلة 
إليها بدقة وسرعة وكذا اشتراكها في 
تنفيذ العديد من المشروعات القومية 

والتنموية فى مصر المصرية .

كتب : مصطفى ابراهيم – دينا 
عبد المنعم

وافقت شركة أورنج » ORANGE » رومانيا على 
 ALPHA شروط بيع وحدتها المصرفية الرقمية إلى
BANK، كجزء من استراتيجية المجموعات الأوسع 
للخروج من القطاع المصرفي في أوروبا. وذكرت وحدة 
ORANGE الرومانية أن هذه الخطوة تمكنها من التركيز 
على النمو على المستوى المحلي من خلال تقديم 

خدمات اتصال مستدامة وحلول رقمية متكاملة.
تم إطلاق ORANGE MONEY في رومانيا عام 
2016 كبديل للخدمات المصرفية التقليدية، حيث 

تقدم للعملاء خدمات مثل بطاقات الخصم والائتمان 
والتحويلات والمدفوعات وغيرها من الوظائف المالية 
 ORANGE اليومية. سيقوم المشغل بنقل نظام
MONEY البيئي الرقمي الخاص به، والذي يتضمن منصة 
التكنولوجيا المالية المتنقلة الخاصة به، بالإضافة إلى 
الشركاء والموردين وفريق عمليات التمويل عبر الهاتف 
المحمول الخاص به. من جهته قال هاريس نايف ـ 
الرئيس التنفيذي لشركة ORANGE MONEY رومانيا: 
“بفضل فريق قوي من المتخصصين في الخدمات 
المصرفية الرقمية، نمت ORANGE MONEY رومانيا 
بشكل مطرد، لتصبح حلاً ماليًا رقمياً رائدًا، معترفاً به من 

قبل العملاء والسوق لجودة خدماتها ورؤيتها المبتكرة.

كتب : باسل خالد – وائل الجعفري 
تستعد شركة روكويل أوتوميشن » ROCKWELL AUTOMATION » ، أكبر شركة في العالم متخصصة في 
الميكنة الصناعية والتحول الرقمي، لافتتاح مركز التميز الرقمي )COE( الخاص بها في الدمام بالمملكة العربية 
السعودية وسيحضر مسئولون حكوميون وقادة صناعيون وشركاء أعمال وكبار الأكاديميين من جميع أنحاء 
المملكة حفل افتتاح مركز التميز.  وسيدعم مركز التميز الشركات الحكومية والمحلية، الكبيرة والصغيرة، لتحسين 
مهارات عملياتها، وهو ما يتوافق مع رؤية المملكة العربية السعودية 2030 لتعزيز النمو الاقتصادي والتقدم 
التقني والاستدامة. وبالتزامن مع افتتاح المركز، ستعقد شركة ROCKWELL AUTOMATION مؤتمراً لإزالة 

الكربون في 26 سبتمبر 2023 بالسعودية. ستتبادل هذه الندوة الخبرات في مجال إزالة الكربون 

كتب : على الديب - نهلة مقلد
شهد الفريق أسامة ربيع ـ رئيس هيئة قناة 
السويس، و روبرت ميرسك أوجلا، رئيس مجلس 
إدارة مجموعة إيه بي موللر ميرسك القابضة، 
توقيع اتفاقية جديدة لاستكمال التعاون المشترك 
بين الجانبين في عدة مجالات أبرزها التدريب، 
وآليات التحول الأخضر، وبحث التعاون المشترك 
في مجال بناء القاطرات البحرية وإعادة تدوير 
السفن، وذلــك بمقر شركة ميرسك العالمية 

بكوبنهاجن بالدنمارك.
ويعد الاتفاق تتويجاً للعلاقات الاستراتيجية 
الممتدة بين هيئة قناة السويس ومجموعة إيه بي 
موللر ميرسك العالمية واستكمالاً للتعاون المثمر 
بين الجانبين، ويأتي على هامش زيارة رئيس هيئة 
قناة السويس للدنمارك والتي استهلها بلقاء السفير 
كريم شريف السفير المصري بالدنمارك لبحث 
سبل التعاون مع الشركات الدنماركية وجذب 

الاستثمارات. 
أكد ربيع اعتزازه بخصوصية العلاقات المشتركة 
التي تجمع هيئة قناة السويس بمجموعة 

ميرسك العالمية، مؤكداً حرص الهيئة على دفع 
العلاقات الثنائية نحو آفــاق أرحــب واستثمار 
العلاقات الممتدة لتحقيق المصالح المشتركة 
وخدمة المجتمع الملاحي الدولي ووفقا لبنود 
اتفاق التعاون تتيح تبادل الخبرات في مجالات 
التدريب والتحول الأخضر في ضوء ماتوليه هيئة 
قناة السويس من اهتمام كبير بتطوير ورفع 
كفاءة العنصر البشري في القطاعات المختلفة 
بالهيئة عبر توفير أحدث التقنيات التكنولوجية في 
التدريب، وبما يتماشى مع توجه الهيئة لاستحداث 
آليات عمل صديقة للبيئة ضمن استراتيجية عمل 
طموح للإعلان عن قناة السويس« قناة خضراء« 

بحلول عام 2030. 

الإنتاج الحربي : تعزيز التعاون مع “DMG MORI” الألمانية اليابانية لتحديث التصنيع

أورنج رومانيا تطرح وحدتها المصرفية للبيع

روكويل أوتوميشن تفتتح مركز التميز بالسعودية .. نهاية الشهر

ربيع : تمديد التعاون مع ميرسك العالمية 
بمجالات التدريب والتحول الأخضر

كتب : محمد الخولي - رشا 
حسين 

  “ WE “ أفتتحت الشركة المصرية للاتصالات
خمسة فروع جديدة لمدارس “وي” للتكنولوجيا 
قبيل بدء العام الدراسي الجديد 2024/2023 
بخمس محافظات على مستوى الجمهورية وهي 
محافظات أسيوط والقليوبية والبحيرة وجنوب 
سيناء وقنا، وذلك تحت رعاية وزارة الاتصالات 
وتكنولوجيا المعلومات وبالتعاون مع وزارة 
التربية والتعليم والتعليم الفني، وبافتتاح هذه 
المدارس الخمسة الجديدة يصل عدد مدارس 
“وي” للتكنولوجيا التطبيقية إلى 12 مدرسة في 

جميع أنحاء الجمهورية. 
من جهته قال المهندس محمد نصر، العضو 
المنتدب والرئيس التنفيذي للمصرية للاتصالات 
إن “التوسع في إنشاء مدارس “وي” للتكنولوجيا 
التطبيقية في محافظات مصر  يأتي تنفيذاً  
لخطط الشركة الطموح لتطوير منظومة التعليم 

الفني وتغيير الصورة النمطية عنه في  مصر، وهو 
ما ظهر جلياً في زيادة الإقبال على الالتحاق بها 
على مستوى محافظات الجمهورية في الدفعات 
اللاحقة” مشيراً إلى أن الشركة ستواصل القيام 
بدورها المجتمعي في دعم وتطوير منظومة 

التعليم الفني في مصر من أجل  إعــداد جيل 
جديد من العمالة الفنية لديه من القدرات ما 
يؤهله للمنافسة في الأسواق المحلية والإقليمية 
والدولية ويمكن للطلاب الحاصلين على الشهادة 
الإعدادية التقدم للالتحاق بالمدارس الجديدة 
حتى يوم السبت 9سبتمبر2023، عبر الموقع 
ــوزارة التربية والتعليم  الإلكتروني الرسمي ل

والتعليم الفني.
من جهتها قالت نجلاء نصير ـ رئيس قطاع 
المسئولية المجتمعية بالمصرية للاتصالات إن 
“دعم التعليم يعُد من أهم ركائز استراتيجية 
المسئولية المجتمعية للشركة، خاصة التعليم 
ــدوره الحيوي في دعم  الفني، إيماناً منها ب
المجتمع ودعــم تطوير صناعة الاتــصــالات 
وتكنولوجيا المعلومات في مصر، وأن مدارس 
“وي” للتكنولوجيا التطبيقية ستساهم بشكل كبير 
في تحقيق هذا الهدف بما تقدمه من مناهج 
دراسية فريدة من نوعها تجمع بين التعليم 

الأكاديمي والممارسة العملية”

كتب : باسل خالد – وائل الجعفري
وافق مجلس الوزراء  برئاسة الدكتور مصطفى مدبولي ــ رئيس مجلس 

الوزراء ،فى اجتماعه بمقر الحكومة بمدينة 
ــوزارة  العلمين الجديدة ، على الإذن ل
الاتصالات وتكنولوجيا الاتصالات بمد اتفاقية 
الحكومة المصرية مع شركة »تيراداتا«  
TERADATA ،العالمية هى إحدى الشركات 
المتخصصة فى مجال تحليل البيانات والذكاء 
الاصطناعي ،  لمدة عــام بــذات الشروط 
ووفقاً للاتفاقية الموقعة من جانب وزارة 
الاتصالات وتكنولوجيا المعلومات مع شركة 
»تيراداتا« تحصل الحكومة المصرية على 
ميزات استثنائية مقابل حجم الأعمال المتفق 
عليها، ومن ذلك الشراء بتخفيض كبير محدد 
مسبقاً أيا كان حجم أمر الشراء، وذلك بما 
يوفر للدولة مبالغ طائلة حيث تستهدف 

الاتفاق تقديم برامج لتنمية القدرات للقيادات والعاملين في الإدارة 
الوسطى بالجهاز الإدارى للدولة فى مجالات جمع وتحليل وتوحيد ونمذجة 

البيانات، وتوظيف الذكاء الاصطناعى المقترن بالبيانات لخدمة احتياجات 
الأعمال وحل المشكلات المختلفة، الأمر الذى يساهم فى دعم متخذى 
القرار، وتعزيز كفاءة الأداء الحكومى لتقديم خدمات متميزة، وتحسين إدارة 

موارد الدولة.
وكان تم ابرام الاتفاقية الأولى ، فى سبتمبر 
2022،فى ظل انتقال الحكومة للعاصمة 
الإدارية الجديدة والتحول إلى حكومة تشاركية 
لا ورقية؛ واهتمام الدولة بمعالجة وتحليل 
ــار جهود وزاة  البيانات الضخمة؛ وفــى اط
الاتصالات المبذولة لتنمية المهارات التكنولوجية 
للمتخصصين وغير المتخصصين وذلك فى إطار 
تنفيذ استراتيجية التدريب التقنى التى تستهدف 
إعداد قاعدة من الكوادر والكفاءات الرقمية 

لسوق العمل.
 كما وافق مجلس الوزراء على التعاقد مع 
المصرية للاتصالات لتوفير البنية التحتية من 
شبكات الألياف الضوئية، وذلك في إطار ما 
يتم تنفيذه من أعمال ضمن مشروع تطوير منطقة شق الثعبان، وتحويلها 

لمدينة صناعية عالمية.

تجديد اتفاقية وزارة الاتصالات مع »تيراداتا« للتحول لحكومة تشاركية لا ورقية

كتب : باسل خالد - محمد 
الخولي

كشفت شركة »في إم وير« عن منصة الذكاء 
 PRIVATE AI الاصطناعي الخاص الجديدة
لتمكين المؤسسات من تسريع اعتماد تقنية 
الذكاء الاصطناعي التوليدي وجني الفوائد من 
القيمة الكامنة في البيانات الموثوقة وذلك 
خلال مؤتمر » في إم وير إكسبلور 2023 » 
وأعلنت»في إم وير« عن شراكة استراتيجية مع 
شركة تصنيع الرقائق »إنفيديا« ترمي إلى تقديم 
مجموعة متكاملة من أدوات الذكاء الاصطناعي 
التوليدي الخاص ووضعها بمتناول المؤسسات 
لتمكينها من تشغيل نماذج مجربة في الذكاء 
الاصطناعي ومدربة على البيانات الخاصة بها، مع 
إمكانية نشر هذه النماذج ضمن مراكز البيانات 
وفي بيئات الحوسبة السحابية العامة وعند 
الأطراف المجاورة للبيانات وذلك بصورة فعالة 

من حيث التكلفة. كما أعلنت الشركة عن إطلاق 
برنامج شهادات الاعتماد لموردي البرمجيات 
المستقلين من أجل تزويدهم بالأدوات والموارد 
اللازمة للتحقق من سلامة منتجاتهم ومطابقتها 
لمعايير البنى المرجعية للذكاء الاصطناعي الخاص 

من »في إم وير«.
كذلك كشفت الشركة عن الجيل الجديد 
ــي إم ويــر  ــن منصة ســحــابــة ف الــمــطــور م
)VMWARE CLOUD( لتزويد العملاء بقدرات 
جديدة متقدمة تساعدهم على دفع عجلة 
التحديث في مؤسساتهم والارتقاء بكفاءة العمل 
وتعزيز الحماية فيها لأعلى المستويات. وتتوفر 
منصة سحابة في إم وير من خلال 5 إصدارات 
مرنة )أســاســي، نموذجي، احترافي، متقدم، 
مؤسساتي( لمساعدة العملاء على تحديث البنى 
التقنية وإدارتها عند كل مرحلة من رحلة التحول 
الرقمي، يمكن نشرها وإدارتها سواء من قبل 

العملاء أو »في إم وير« أو مزودي الخدمات. 

هيئة الاتصالات والفضاء والتقنية تعقد النسخة 
الثالثة من منتدى التقنية الرقمية .. أكتوبر القادم

 كتب : وائل الحسيني – امير طه
أكد المهندس عبدالله بن عامر السواحة ـ رئيس مجلس إدارة هيئة 
الاتصالات والفضاء والتقنية أن الهيئة تنظم الدورة الثالثة من »منتدى 
التقنية الرقمية« تحت شعار »برمجيات رائدة لاقتصاد رقمي مزدهر« 
في الثامن عشر من أكتوبر القادم بمدينة الرياض، برعاية معالي وزير 
الاتصالات وتقنية المعلومات بالشراكة مع وزارة الاتصالات وتقنية 
المعلومات، وذلك بهدف تسليط الضوء على أبرز فرص سوق البرمجيات 
وأثرها الإيجابي على تعزيز التحول الرقمي في القطاعات وتمكين 
نماذج أعمال الاقتصاد الرقمي.  أوضحت الهيئة أن المنتدى سيركز 
بمشاركة نخبة من الخبراء والمختصين المحليين والعالميين على عدد 
من المحاور الرئيسية التي تتناول تمكين سوق البرمجيات، والبرمجيات 
وأثرها في تنمية الاقتصاد الرقمي، وفرص ومستقبل البرمجيات في 
السوق السعودي.  وسيناقش المتحدثون من خلال الجلسات الحوارية 
برامج دعم سوق البرمجيات، وتمكين البرمجيات لنماذج أعمال الاقتصاد 

الرقمي، إضافة إلى أبرز التقنيات الحيوية في المجال.

ضمن شبكة موحدة ومؤمنة 
باستثمارات 20 مليون جنيه:

كتب : سماح سعيد – على الديب
أصدر الدكتور مصطفى مدبولي ـ رئيس مجلس 
ــوزراء، قــراراً ينص على أنه يتعين على الأجانب  ال
المتقدمين للإدارة العامة للجوازات والهجرة والجنسية، 
للحصول على حق الإقامة للسياحة أو لغير السياحة، 
تقديم إيصال يفيد قيامهم بتحويل ما يعادل رسوم 
)الإقامة - غرامات التخلف - تكاليف إصدار بطاقة 
الإقامة( من الدولار أو ما يعادله من العملات الحرة 
إلى الجنيه المصري من أحد البنوك أو شركات الصرافة 
المعتمدة. ووفقًا للقرار أيضًا، يجب على الأجانب 
المقيمين بالبلاد بصورة غير شرعية توفيق أوضاعهم 
وتقنين إقامتهم شريطة وجود مُستضيف مصري 
الجنسية، وذلك خلال ثلاثة أشهر من تاريخ العمل بهذا 
القرار، مُقابل سداد مصروفات إدارية بما يعادل ألف 
دولار تودع بالحساب المخصص لذلك وفقًا للقواعد 

والإجراءات والضوابط التي تحددها وزارة الداخلية.

لتقنين إقامتهم:
ضوابط تحصيل رسوم إقامة 

الاجانب بالدولار

»توال« تجمع 1.4 مليار دولار 
للاستحواذ على 3 شركات أوروبية

كتب : أمير طه - محمد الخولي
جمعت شركة أبراج الاتصالات »تــوال« التابعة 
 )STC( ”لشركة الاتصالات السعودية »إس.تي.سي
تمويلاً مصرفياً متوافقاً مع الشريعة الإسلامية 
بقيمة 1.42 مليار دولار للاستحواذ على 3 شركات 
أبراج تابعة لـ«يونايتد جروب«في بلغاريا وكرواتيا 
وسلوفينيا، وذلــك بحسب إفصاح للشركة بسوق 
الأسهم السعودية. اتفقت »توال« في أبريل الماضي 
على شراء شركات الأبراج بقيمة 1.34 مليار دولار في 
أول خطوة توسعية لعملاقة الاتصالات السعودية في 
أسواق أوروبا بموجب الصفقة؛ ستستحوذ »توال«، 
وحدة البنية التحتية التابعة لـ”STC”، على كامل 
محفظة أبراج الهاتف المحمول المملوكة لمجموعة 
»يونايتد غروب” )UNITED GROUP(  في بلغاريا 

وكرواتيا وسلوفينيا التي تضم 4800 برج.
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كتب : مصطفى إبراهيم - دينا 
عبدالمنعم

اصبح التحول الرقمي هــو الاهــم الاكبر 
للشركات و الحكومات داخــل المنطقه و هو 
البديل الامــن لتحقيق التنميه الاقتصاديه و 
مساعده الشركات الصغيره و المتوسطه علي 

تطوير ادائها بتكلفه اقل وبنفس الجوده 
عالم رقمي حاورت بول  بارك، المدير الإقليمي 
لمنطقة الشرق الأوسط وشمال أفريقيا وتركيا، 

مايلستون سيستمز
كمدير إقليمي لشركة مايلستون سيستمز في 
الشرق الأوسط، هل يمكنكم توضيح خلفيتكم 
المهنية وخبرتكم في قطاع التكنولوجيا، وبشكل 

خاص في منطقة الشرق الأوسط؟
أتاح لي عملي في قطاع التكنولوجيا لفترة 
طويلة، وتركيزي على سوق الشرق الأوسط على 
مدار 16 عاماً، فرصة لإثراء خبرتي المهنية والفهم 
العميق للتحديات والفرص الفريدة في هذه 
المنطقة. تتضمن خبرتي قيادة نمو المبيعات، 
وبــنــاء شــراكــات استراتيجية، وتقديم حلول 
مبتكرة لعملائنا تضمن تحقيقهم لنتائج أعمالهم 

المطلوبة.
• لقد أثبتت شركة مايلستون سيستمز نفسها 
كلاعبمهم في سوق الشرق الأوســط. ما الذي 
يميز شركتكم عن المنافسين، وما الذي تعتبرونه 

منتجكم الفريد والمميز؟
يكمن عرضنا التسويقي الفريد في حلول 
برامج إدارة الفيديو المتقدمة التي تمكن 
المؤسسات من تعزيز الأمان وتحسين العمليات 
واستخلاص نقاط بيانات قيمة من بيانات الفيديو. 
ما يميزنا حقاً هو التزامنا بالبرامج ذات المنصة 
المفتوحة، مما يتيح التكامل السلس مع أنظمة 
الطرف الثالث وتعزيز النظام البيئي النشط 
لشركاء التكنولوجيا. هذه المرونة والتوافق يجعلنا 
الخيار المفضل للعملاء الذين يبحثون عن حلول 
متطورة قابلة للتوسع وتواكب المستقبل. بالإضافة 

إلى ذلك، يتم الإشارة بشكل مستمر إلى دعمنا 
المستمر لعملائنا كواحدة من الأسباب الرئيسية 

التي تجعل عملاءنا يختارون مايلستون.
• ما هي المبادرات أو الخطط الرئيسية التي 
تتطلع إليهاشركة مايلستون سيستمز الشرق 
الأوسط للفترة من 2023 إلى 24؟ كيف تتصور 
ون نمو الشركة واستراتيجية السوق خلال هذه 

الفترة؟
ــى عــدد من  نتطلع خــال الــعــام الــقــادم إل
المبادرات والخطط الرئيسية التي ستقوم بها 
شركة مايلستون سيستمز في الشرق الأوسط 
خلال الفترة من 2023-2024. نحن نخطط لتوسيع 
قاعدة عملائنا، وتعزيز وجودنا في قطاعات 
النقل والبيع بالتجزئة والبنية التحتية الحيوية، 
والتوسع في العديد من القطاعات الأساسية مثل 
الرعاية الصحية والضيافة والمدن الذكية والآمنة. 
بالإضافة إلى ذلك، سنستثمر في البحث والتطوير، 
وندفع بالابتكار والميزات المتقدمة للتعامل مع 
التوجهات الناشئة في القطاع، بما في ذلك أمن 
المعلومات السيبراني والذكاء الاصطناعي. وأخيراً، 
سنعزز شراكاتنا مع منسقي الأعمال المحليين 

وموزعي البيع، مما يمكننا من تقديم حلول 
شاملة ودعم عملاء متفوق.

• بالنظر إلى قطاع برامج إدارة الفيديو سريع 
التطور، ماذا تقدم مايلستون سيستمز للبقاء في 
طليعة الابتكار والتكيف مع التقنيات الناشئة؟ 
هل يمكنك تقديم بعض الأمثلة عن الابتكارات 
الحديثة أو الشراكات في القطاعات المهمة التي 

وضعت الشركة في موقع الريادة التكنولوجية؟
قد يكون الذكاء الاصطناعي هو أحد التقنيات 
الناشئة بشكل سريع في جميع القطاعات. 
ونرغب في تمكين عملائنا من الحصول بسهولة 
على أحدث تقنيات الذكاء الاصطناعي، ولذلك 
 .»MILESTONE AI BRIDGE»أنشأنا ما نسميه
 API(وهــو بــوابــة واجــهــة برمجة التطبيقات
GATEWAY( المصممة خصيصاً لتطبيقات 
تحليلات الفيديو والذكاء الاصطناعي. يبُسط هذا 
الجسر التكامل ونشر تطبيقات الذكاء الاصطناعي 
ويضمن الوصول إلى الفيديو واستعادةالأحداث 
والبيانات الوصفية بشكل قابل للتوسعة ومتوافق 
مع جميع البيئات، مما يسهل اعتماد تقنية الذكاء 

الاصطناعي بشكل أسرع لعملائنا

• هل يمكنك تقديم أمثلة عن كيفية قيام 
مايلستون سيستمز بمساعدة المؤسسات عبر 
القطاعات مثل الرعاية الصحية والتصنيع وأمن 

المطارات على تحسين الكفاءة والإنتاجية؟
نتميز في مايلستون بالابتكار والحفاظ على 
التقدم التكنولوجي. نستثمر بشكل كبير في 
البحث والتطوير، ونراقب باستمرار توجهات 
القطاع ونتعاون مع شركاء التكنولوجيا لتقديم 

حلول حديثة لعملائنا.
على سبيل المثال، ضمنت شراكتنا الأخيرة مع 
إنتل ونفيديا أن نظامAI BRIDGE الخاص بنا 
سيمكن العملاء في جميع القطاعات من الوصول 
إلى غالبية التطورات الحالية والمستقبلية في 
مجال الذكاء الاصطناعي لتحسين أمانهم وكفاءتهم 
وفاعليتهم التشغيلية وغيرها. بالإضافة إلى ذلك، 
تعاوننا مع ARCULES قدم نسخة مستضافة في 
السحابة من برنامج XPROTECT والتي ستضيف 
قدرة توسع وكفاءة كبيرة لعملائنا مع ضمان تخصيص 
الاستثمارات الرأسمالية والعملياتية بطريقة فعالة في 

الوقت الحاضر والمستقبل.
بالإضافة إلى ذلك، أطلقت مايلستون مؤخراً 
»HOSPITAL ASSIST« في قطاع الرعاية 
الصحية، والــذي يدعم تأمين المستشفيات 
والمرافق والمرضى والموظفين والمعدات الطبية 
باستخدام حل XPROTECT VMS الذي ندرك 
أنه لا يمكن أن يحل محل لمسة الإنسان المهنية 
في الرعاية الصحية. ولكن تكنولوجيا الفيديو 
المدفوعة بالبيانات يمكن أن تساعد الممرضات 
في استخدام خبرتهم حيث يحتاجون إليها بشكل 
 XPROTECT HOSPITAL ASSIST أكبر. يعد
حلاً لمراقبة المرضى عن بعُد مما يسهم في 
توفير الوقت والموارد في المستشفى بحيث 
يمكن للمهنيين الصحيين تقديم الرعاية عالية 

الجودة التي يرغبون دائماً في تقديمها.
هذه التعاونات الاستراتيجية والابتكار المستمر 
هي بعض الأمثلة التي ستسمح لشركة مايلستون 

بالاستمرار في قيادة قطاع برامج إدارة الفيديو.

المدير الاقليمي لشركه مايلستون سيستمز :

نستهدف تنفيذ  خطط و مبادرات تدعم التحول الرقمي و تحقيق التنمية الاقتصادية

تماشيا مع رؤية مصر 2030 ولنشر تكنولوجيا نمذجة معلومات البناء

»الانصاري  للصرافة« تبُرم شراكةً مع »فزعة« لتعزيز مساهمتها الاجتماعية والارتقاء بتجربة العملاء مركز بحوث الإسكان والبناء يجدد الشراكة مع شركة اوتوديسك لدفع حلول التحول الرقمى و الاستدامة للشركات
كتب: أمين قدرى - 

وائل الجعفرى
ــي إطـــار رغبتها في  ف
دفــع حلول التحول الرقمي 
و الاســتــدامــه وتماشيا مع 
استراتيجيه الــدولــة 2030 
جدد المركز القومي لبحوث 
الإسكان والبناء برئاسة الدكتور 
محمد مسعود بروتوكول 
تــعــاون فــي مــجــال نمذجة 
معلومات البناء مع شركة رايت 
انجل الشريك الذهبي لشركة 
اوتوديسك العالمية قال حازم 
نبيل، المدير الإقليمي لشركة 
أوتوديسك، نعتز بالشراكة 
مــع مــركــز بــحــوث الإســكــان 
وتماشيا مع استراتيجيه الدوله 
للرقمنه و المدن الذكيه فان 
الشركة تعمل على تقديم 
الحلول الذكية التي تتوائم مع 
التحول الرقمى و الاستدامه 
و تخاطب قطاع التشييد و 
البناء و المطورين العقاريين 
و شركات المقاولات بهدف 
زياده الوعي و تقديم التدريب 
المطلوب و خلق فرص عمل 
للكوادر البشريه خارج و داخل 

مصر وفقا لظروف السوق 
الحاليه و مؤهلين علي احدث 
التقنيات مما يتوافق مع 
سياسه المركز و هو المسئول 
عن اخراج التحديث السنوى 
للكود المصري للنمذجه و 
الكود المصري للمدن الذكيه و 
الذي اصبح مطلبا اساسيا لكل 
الجهات المعنيه تابع خلال 
 DIGITAL« فعاليات نــدوة
 TRANSFORMATION
 ،»TECHNOLOGY DAY
أن التوجه العام نحو الاستدامة 
ــع أوتــوديــســك للشراكة  دف
مــع وزارة الإســكــان ممثله 

في »مركز بحوث البناء«، 
لنشر العمل بتكنولوجيا البناء 
ــذي يهدف إلى  “BIM« وال
تقليل التكلفة مع تحقيق 
الكفاءة و الدقه المطلوبة من 
جانبه أشــار مهندس احمد 
فكرى مدير شركه رايت انجل 
الي ان الشركه تمنح التدريب 
و التراخيص و يقوم بعمل 
ندوات لنشر الوعي و توفير 
الــشــهــادات المعتمده بعد 
الحصول علي دورات تدريبيه 
علي المهارات المطلوبه كما 
تقوم الشركه بعمل عروض 
سعريه مغريه و تقديم باقة 

بها مجموعة من التراخيص 
بسعر مدعم بالجنيه المصري 
وبالتقسيط لتفادي مشاكل 
العملة. نص البروتوكول على 
التعاون المشترك بين شركة 
ــوزع معتمد  ــت انجل )م راي
من شركة اتوديسك العالمية ( 

والمركز القومي
لبحوث الإسكان والبناء 
لمساعدة الشركات الصغيرة 
في التحول الرقمي والعمل 
بتكنولوجيا نمذجة معلومات 
ــك بتوفير الدعم  البناء وذل
ــي الـــــازم ويشمل  ــن ــف ال
التعاون بين الأطــراف عدد 
من المجالات الهامة منها 
توفير نسخ لبرامج اتوديسك 
للشركات بدعم من شركة 
اتوديسك والتعاون مع المركز 
القومي لبحوث الإسكان والبناء 
بعمل محاضرات داخل معمل 
المركز. ودعوة ممثلي المركز 
الــقــومــي لبحوث الإســكــان 
والبناء لمحاضرات ومؤتمرات 
اوتوديسك ومساعدة المركز 
الــقــومــي لبحوث الإســكــان 
والبناء في الحصول على نسخ 

تعليميه لبرامج اوتوديسك

كتب : وائل الجعفرى – 
على الديب 

أعلنت »الأنصاري للخدمات المالية 
ش.م.ع.«، المدرجة في سوق دبي المالي 
 ،)DFM: ALANSARI( تحت الرمز
أن »الأنصاري للصرافة«، الشركة الرائدة 
في توفير خدمات التحويلات المالية 
وصــرف العملات الأجنبية في دولة 
الإمارات العربية المتحدة وإحدى شركات 
المجموعة، قد أبرمتشراكة استراتيجية 
ــزعــة«، الــمــبــادرة الاجتماعية  مــع »ف
الراميةلتعزيز التكافل المجتمعي في 
دولــة الإمـــارات. وتهدف الشراكة إلى 
الارتقاء بتجربة العملاء، وتوسيع نطاق 
المزايا الحصرية التي يوفرّها برنامج 

»فزعة« لأعضائها.
وبموجب هذا التعاون المشترك، 
ستمنح »الأنــصــاري للصرافة« أعضاء 
برنامج »فزعة« خصومات على منتجاتها، 
ومزايا حصريةعند إجــراء التحويلات 
المالية. وتوُفرّ هذه المزايا قيمة مضافة 
لأعضاء »فزعة« عند استعانتهم بخدمات 
»الأنصاري للصرافة« لتلبية احتياجاتهم 

على صعيد السفر والتحويلات المالية.
 وقال راشد علي الأنصاري، الرئيس 
التنفيذي لمجموعة »الأنصاري للخدمات 
المالية«: »نعُرب عن سعادتنا بالتعاونمع 
برنامج »فزعة«، ويشكل هذا البرنامج 

إطاراً مشتركاً لجهودنا الهادفة إلى تعزيز 
تجربة العملاء، وتمكينهم من الاستفادة 
من الخدمات التي نقدمها. ويسُعدنا أن 
نقدم لحاملي بطاقة »فزعة«مجموعة 
من الامتيازات، مثل العروض الحصرية 
والمزايا الموسمية،تماشياً مع التزامنا 

بتقديم تجربة استثنائية.« 
ومن جهته أكد  العقيد أحمد محمد 
بوهارون الشامسي – مدير عام صندوق 
التكافل الاجتماعي للعاملين بــوزارة 
الداخلية الرئيس التنفيذي لفزعة، الحرص 
على تعزيز الشراكات بما يعزز جودة 
الحياة للمجتمع الإماراتي وذلك من خلال 
توسيع دائرة المستفيدين من الخدمات 
التكافلية الريادية التي تقدمها »فزعة« 

والتنويع فيها.

وأشـــار إلــى أن هــذا التفاهم مع 
»الأنصاري للصرافة« يأتي ضمن أهم 
أهـــداف مــبــادرة فزعة ذات الصبغة 
التكافلية المجتمعية والتي تقدم خدمات 
لمنتسبيها وحاملي بطاقاتها تسهم في 
التسهيل عليهم ومساندتهم في تحقيق 
الحياة الكريمة لهم ولأسرهم بما يسهم 
في تحقيق الاستقرار المجتمعي وتعزيز 

أمن المجتمع.
ويعَُد برنامج »فزعة« أحد المبادرات 
الاجتماعية لصندوق التكافل الاجتماعي 
للعاملين بــوزارة الداخلية ، إذ يهدف 
البرنامج إلى تطوير الترابط الاجتماعي 
والحفاظ على روابــط فعّالة للتضامن 
داخــل مجتمع دولــة الإمـــارات ويقدم 
خدمات حصرية ومتنوعة للأعضاء 

المنتسبين للبرنامج.
ــاري للصرافة«  ــص وتحظى »الأن
بمكانةٍ رائــدة في مجال التحويلات 
المالية وصــرف العملات الأجنبية، 
بفضل شبكة فروعها المنتشرة في 
جميع أنحاء الدولة، وتميُّز وموثوقية 
خدماتها وحلولها للأفراد والشركات. 
وتُــعــدّ »فــزعــة« مــبــادرة اجتماعية 
تسعى إلى تعزيز الترابط والتضامن 

الاجتماعي في دولة الإمارات. 
وتعكس الشراكة بين »الأنصاري 
للصرافة« و«فزعة« الحرص المشترك على 
تطوير التعاون، وتقديم نموذجٍ يحُتذى 
به للشراكات الرامية لتعزيز الإسهامات 
الاجتماعية والارتقاء بجودة خدمات 

العملاء.

WEBENGAGE ومنصة TBO.COMتتعاونان 
لتوفير احدث ادوات الأتمتة وأدوات الذكاء الاصطناعي

 كتب: أمين قدرى - وائل الجعفرى
أعلنت WEBENGAGE، الشركة الرائدة في مجال أتمتة 
 ،TBO.COM التسويق، عن توقيع شراكة استراتيجية مع
المنصة العالمية الرائدة لحلول السفر، لدعمها في إرساء 
عملية تحول رقمي شاملة. وتتطلع TBO إلى الاستفادة من 
أحدث أدوات الأتمتة وأدوات الذكاء الاصطناعي وتعلم الآلة 
التي توفرها WEBENGAGE، إضافة إلى خبرة مخططي 
الرحلات ومحركات التخصيص لديها لتمكين وكلاء السفر من 

خدمة عملائهم وفق أفضل المعايير. 
 TBO وتــشــتــهــر
باستراتيجيتها النوعية 
التي تركز على التعامل 
بين الشركات والوكلاء في 
قطاع السياحة. وتهدف 
هذه الاستراتيجية، الأولى 
من نوعها في المنطقة، 
إلى تمكين الوكلاء من 
زيـــادة أربــاحــهــم معن 

طريق تقديم خدمات مدروسة للمسافرين الباحثين عن 
خدمات سياحية مخصصة تضمن أعلى مستويات الراحة 
والسهولة. وتمكنت TBO من توسيع نطاق أنشطتها 
ليشمل أكثر من مليون فندق و120 دولة على مستوى 
العالم، من خلال اعتماد مثل هذه الاستراتيجيات المبتكرة 
وتزويد الوكلاء بالدعم على مدار الساعة والتعامل بأكثر 

من 55 عملة. 
وتعليقاً على الموضوع، قال جــوراف بهاتناجار، 
 :TBO.COM المؤسس المشارك والعضو المنتدب لمنصة
»نتوجه على غرار جميع منصات حلول السفر نحو اعتماد 
أحدث الحلول التقنية لزيادة نسبة التحويلات والتفاعل 
القائم على التحليلات. وتتماشى حلول أتمتة التسويق 
لدى WEBENGAGE مع حجم عملياتنا ومستوى 

تطلعاتنا. وتتيح لنا هذه الشراكة تقديم خدمات مخصصة 
لوكلائنا وشركائنا، والذين بدورهم يوفرونها للكثير من 

المسافرين حول العالم«.
ومن جانبه، أكد أفليش سينج، الشريك المؤسس 
والرئيس التنفيذي لدى WEBENGAGE ضرورة حرص 
الشركات التي تقدم خدماتها لعملاء من الشركات على 
تزويدهم بالخدمات التي ترضي تطلعات عملائهم، حيث 
قال: »تعتمد المرحلة التالية من نمو الأعمال المباشرة بين 
الشركات على توفير تجربة عملاء متميزة، حيث نتوقع 
ازدياد التنافسية في القطاع نتيجة اعتماد رؤية موحدة 
للوكلاء ومنهجية التصنيف 
الديناميكي وإمكانات 
أتمتة وتنسيق الاتصالات 
ــي مختلف قــنــوات  ف
الــتــواصــل. ويمثل هذا 
الهدف الركيزة الأساسية 
التي تقوم عليها شراكتنا 

.»TBO مع
ــام  ــظـ ــح نـ ــ ــجـ ــ ونـ
التشغيل المتكامل للحفاظ على العملاء الذي أطلقته 
WEBENGAGE بتقديم نتائج مميزة للشركات في 
مختلف القطاعات، ما انعكس في امتلاك الشركة 
محفظة عملاء تضم أكثر من 800 شركة عالمية. وتمكنت 
الشركة منذ دخولها رسمياً إلى منطقة الشرق الأوسط 
وشمال أفريقيا من استقطاب أكثر من 60 عميلاً جديداً 
كل ثلاثة أشهر. وبلغ نمو الشركة ذروتــه مع نجاحها 
بجمع 20 مليون دولار أمريكي في جولتها التمويلية من 
السلسلة ب، بإدارة صندوق سينجولاريتي لفرص النموّ 
وشركة إس دبليو سي جلوبال، حيث شهدت الجولة 
مشاركة المستثمرين الحاليين في المنصة إنديا كوتينت 
وبلوم فنتشرز وإيان فاند وغيرهم من مستثمري رأس 

المال المغامر.

انطلاق فعاليات تحدي العرب لإنترنت الأشياء والذكاء الإصطناعي في 12 دولة عربي

بريجستون توظف تكنولوجيا ENLITEN  في رياضة السيارات بإطلاق إطارات مصنوعة  من مواد متجددة ومعاد تدويرها بنسبة 63 %

كتب: أمين قدرى - وائل 
الجعفرى

أعلنت الجمعية العلمية لمهندسي الكهرباء 
والإلكترونيات IEEEفرع إدارة التكنولوجيا 
بالتعاون مع IEEE TEMS، بالتعاون مع 
 )GIE( المؤسسة الدولية للابتكار وريادة الأعمال
اليوم عن انطلاق أعمال الــدورة الخامسة من 
أعمال تحدي العرب لإنترنت الأشياء والذكاء 
الإصطناعي 2023، وذلك بمشاركة 12 دولة عربية 
هي الجزائر والبحرين ومصر والأردن ولبنان 
وليبيا والمغرب وعمان وفلسطين وقطر وتونس 

والإمارات العربية المتحدة.
وفي تصريح للدكتور محمود صقر، رئيس 
أكاديمية البحث العلمي والتكنولوجيا أوضح أن 
تحدي مصر للانترنت الاشياء في عامه السابع 
ــذي انطلق تحت مسمي )دوري إنترنت  وال
الأشياء( منذ عام 2016 هو نقطة انطلاق الفائزين 
إلــي تحدي العرب لإنترنت الأشياء والذكاء 
ــذي سيعقد بدبي في اكتوبر  الإصطناعي وال

المقبل، وقد دعم تحدي مصر لانترنت الأشياء 
منذ بدايتة وحتى عام2023 بدعم وتمويل من 
أكاديمية البحث العلمي والتكنولوجيا نحو 180 

شركة ناشئة و950 مشروع تخرج 
و 960 مشروعا مــن مــدارس 
المتفوقين و 7000 متدرب 
ويعتبر تحدي مصر لانترنت 
الاشياء من اهم المسابقات التي 
تعقد في جمهوريه مصر العربيه 
في المجالات ذات الصله بانترنت 
ــاء الاصطناعي  ــذك الاشــيــاء وال
ويتأهل منه اول ثلاثه فائزين 
من مجالات الشركات الناشئه 
ومشروعات التخرج ومــدارس 

المتفوقين لتمثيل مصر في تحدي العرب لانترنت 
الاشياء والذكاء الاصطناعي بمشاركه 55 فريقا من 
12 دولة هذا العام، وأشار رئيس أكاديمية البحث 
العلمي أن التحدي يعد برنامجا قوميا سنويا 
يهدف إلى بناء القدرات لدعم وتشجيع الشركات 
الناشئة التي تعمل في مجالات إنترنت الأشياء 

وتطبيقات الذكاء الاصطناعي، وأضاف أن البرنامج 
يهدف إلى دعم ومساعدة مشروعات التخرج 
لطلاب الجامعات وطلبة مدارس المتفوقين في 
 )STEM( العلوم والتكنولوجيا
المهتمين بتطبيقات إنترنت 
الأشياء والذكاء الاصطناعي، 
ــذي يتوافق مع توجهات  وال
ــة نحو خلق كــوادر  ــدول ال
وكــفــاءات محلية تساهم 
في توطين التكنولوجيا في 
مجالات وتطبيقات إنترنت 

الأشياء والذكاء الاصطناعي.
من جانبه ، صرح الدكتور 
محمد شديد المدير التنفيذي 
لجمعية اتصال قائلاً :« يعد تحدي إنترنت الأشياء 
و الذكاء الاصطناعي و الــذي بدأ عام 2017 
بالتعاون مع مجمع إبداع برج العرب و استمر 
حتى اليوم نموذجا رائعا للتعاون و التكامل بين 
منظمات المجتمع المدني و شركات التكنولوجيا 
و أكاديمية البحث العلمي و قد استمر هذا 

التعاون و اتسع نطاقه ليشمل المنطقة العربية 
و القاره الأفريقية، و اتصال تعتبر التحدي هو 
تجسيد لدورها في التنمية المجتمعية و تنميه 
الشباب من مدارس المتفوقين و حتى مشروعات 

التخرج ووصولا الى الشركات الناشئة«.
تعقيبا على هذا البيان، صرح المهندس 
حسين مصطفى، مــديــر تطوير الأعــمــال 
ــادة الأعمال  بالمؤسسة الدولية للابتكار وري
)GIE( قائلا: »إننا فخورون بدورنا البناء في 
دعم أهداف التنمية المستدامة التي تسعى 
إليها كافة الــدول العربية من خلال إزاحت 
الستار عن المواهب الشابة والأفكار الإبتكارية 
وتقديم البرامج المتكاملة التي من شأنها توفير 
مناخ مناسب لتعزيز الإبتكار وريادة الأعمال 
في المنطقة، موضحا إن الدور المحور للإبتكار 
وريادة الأعمال يحظى بعناية خاصة من كافة 
ــراف المعنية في المنطقة العربية من  الأط
شركاء وممثلي المؤسسات الأكاديمية والجهات 
ــك بإعتباره إحــدى الدعائم  الحكومية، وذل

الأساسية في مسيرة التحول الرقمي«.

 كتب : على الديب – محمد العطار
 أعلنت »بريجستون« عن تزويد الفرق المشاركة في 
فعالية تحدي بريجستونالعالمي للطاقة الشمسية بإطارات 
مطورة باستخدام المواد المعاد تدويرها والمتجددة بنسبة 
متْ هذه الإطارات لتلبية متطلبات خاصة، ومن  %63. وصُمِّ

ضمنها قطع مسافات تصل إلى 3000 كيلومتر عبر أستراليا.
وتأتي هذه المبادرة في إطار التزام بريجستون بدعم 
السلامة في رياضة السيارات، حيث يواجه السائقون تحديات 
كبيرة ناجمة عن الظروف والتحديات الصعبة لهذه الرياضات، 
وتعكس حرص الشركة على دفع عجلة تطور التكنولوجيا 
والمنتجات المبتكرة والخدمات اللوجستية، وتنمية المواهب 
في رياضات السيارات. وتحتفي بريجستون هذا العام بالذكرى 

الستين لأنشطتها في رياضة السيارات، وتمضي قدُُماً في 
التزامها بدعم استدامةرياضات السيارات عالمياً استمراراً للإرث 

المميز لعلامتها التجارية.
ENLITEN .1®: تقنية بريجستون الجديدة لتصميم 

الإطارات عالية الجودة في عصر السيارات الكهربائية
ــارات جديدة لفعاليات تحدي  طــورت بريجستون إط
بريجستون العالمي للطاقة الشمسية، بالاستعانة بتكنولوجيا 
ENLITEN®، وهي التكنولوجيا الأساسية الجديدة للشركة 
لتصميم المنتجات. وترتقيENLITEN® بمعايير الإطارات 
التقليدية من خلال تعزيز الأداء البيئي وتلبية متطلبات العملاء 

والسوق من حيث أداء المنتجات.
وتم تصميم إطارات ENLITEN® لمساعدة الفرق 
المشاركة على تلبية المتطلبات القصوى خلال حدث 

يمتد على مسافة 3000 كيلومتر، بما في ذلك تحديات 
مقاومة التدحرج المنخفضة والتآكل والوزن. وتخصّص 
بريجستون الإطـــارات بناءً على احتياجات الفرق، 
وبالاعتماد على تكنولوجيا ENLITEN® الجديدة 
التي تبرز القدرات الاستثنائية للإطارات. كما ستقوم 
بريجستون بتطوير وتقديم إطارات مجهزة بتكنولوجيا 
ENLITEN®مخصصة للعملاء ضمن رياضات السيارات 

والإطارات التقليدية.
2. إطارات بمواد معاد تدويرها ومتجددة بنسبة 63٪

وتشمل الإطارات التي توفرها بريجستون إطاراً يتضمن 
مواد معاد تدويرها ومواد متجددة بنسبة ٪63، ويعد ذلك 
تطوراً ملحوظاً مقارنة بالنسبة السابقة والتي بلغت ٪30 في 

تحدي عام 2019.
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حلول برامج إدارة الفيديو تمكن المؤسسات من تعزيز الأمان وتحسين العمليات 
باحث وناشر في مجال الأمن السيبراني في ATLAS VPN. مهتم بالجرائم الإلكترونية والأمن عبر الإنترنت 

الهجمات السيبرانية ضد الحكومات آخذة 
في الارتفاع في عام 2023

بقلم:  روث سي

وفقًا للبيانات التي قدمها فريق ATLAS VPN ، في النصف 
الأول من عام 2023، كان هناك 49 حادثاً إلكترونياً كبيرًا يتعلق 
بالوكالات الحكومية - بزيادة قدرها ٪11 عن نفس الوقت من العام 
الماضي. وأثرت الهجمات على هيئات حكومية في 27 دولة على 

الأقل حول العالم. 
ويستند التحليل إلى المعلومات الصادرة عن مركز الدراسات 
الاستراتيجية والدولية، الذي يتتبع الحوادث السيبرانية الهامة. ركزنا 
فقط على الحالات التي تتعلق بالوكالات الحكومية أو ممثليها أو 

المتعاقدين معها.
 هذا العام، واجهت الوكالات الحكومية في الولايات المتحدة 
أكبر عدد من الهجمات، حيث استهدفت %16 منها البلاد على وجه 
التحديد. أدى الصراع الممتد بين روسيا وأوكرانيا أيضًا إلى عدد من 

الحوادث السيبرانية ضد الكيانات الحكومية الحكومية في البلدين.
وعندما يتعلق الأمر بالجناة المحتملين، فإن المتسللين الروس 
هم في المقدمة، ويعُتقد أنهم مسؤولون عن حوالي ٪29 من هذه 
الهجمات. ويأتي في المرتبة التالية مجرمون الإنترنت المرتبطون 
بالصين، حيث يمثلون %18، بينما تحتل إيران المرتبة الثالثة بنسبة 

.10%
تقوم الوكالات الحكومية بتجميع وتخزين كمية كبيرة من البيانات 
الحساسة، مثل المعلومات الشخصية عن المواطنين الأفراد. ويمكن 
بيع هذه البيانات على شبكة الإنترنت المظلمة أو احتجازها كرهينة 
حتى يتم دفع الفدية، مما يجعل هذه الوكالات هدفاً جذاباً لمجرمي 

الإنترنت.
بصرف النظر عن الدوافع المالية، يمكن أن يعُزى ما يقرب من 
ربع )12( جميع الهجمات الإلكترونية التي استهدفت الوكالات 
الحكومية في جميع أنحاء العالم في عام 2023 إلى جهات تهديد 
مرتبطة بالدولة تشارك في حملات تجسس إلكتروني. بالإضافة إلى 
ذلك، لعب نشاط القرصنة الإلكترونية دورًا، حيث شكل ما يقرب من 
%10 من الحوادث المسجلة داخل القطاع الحكومي خلال النصف 

الأول من عام 2023.
منذ عام 2005، شهدت الوكالات الحكومية في جميع أنحاء العالم 
ما مجموعه 616 هجمة إلكترونية كبيرة. وقد حدث أكثر من نصف 
هذه الحوادث – %56 – في السنوات الخمس الماضية فقط، بما في 

ذلك النصف الأول من عام 2023.
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المصرية للاتصالات »وي« تفتتح 5 مدارس جديدة للتكنولوجيا التطبيقية

 بمحافظات أسيوط والقليوبية والبحيرة وجنوب سيناء وقنا
كتب : مصطفى إبراهيم - دينا 

عبدالمنعم
كشفت الشركة المصرية للاتصالات عن افتتاح 
خمسة فــروع جديدة لمدارس »وي« للتكنولوجيا 
قبيل بدء العام الدراسي الجديد 2024/2023 بخمسة 
محافظات على مستوى الجمهورية وهي محافظات 
أسيوط والقليوبية والبحيرة وجنوب سيناء وقنا، وذلك 
تحت رعاية وزارة الاتصالات وتكنولوجيا المعلومات 
وبالتعاون مع وزارة التربية والتعليم والتعليم الفني، 
وبافتتاح هذه المدارس الخمسة الجديدة يصل عدد 
مدارس »وي« للتكنولوجيا التطبيقية إلى 12 مدرسة 

في جميع أنحاء الجمهورية، 
تأتي هــذه الخطوة في إطــار تنفيذ بروتوكول 
التعاون الممتد بين وزارة الاتصالات وتكنولوجيا 
المعلومات وزارة التربية والتعليم والتعليم الفني، 
لاستكمال مسيرة النجاح التي حققتها مدارس »وي« 
على مستوى الجمهورية والتي تستهدف التوسع 
في إنشاء مدارس التكنولوجيا التطبيقية في جميع 
المحافظات لسد الفجوة بين العملية التعليمية 
النظرية والاحتياجات الفعلية لسوق العمل من خلال 
توفير فرص تعليمية متميزة لأبناء هذه المحافظات 

تتفق مع رؤية مصر 2030 لتطوير منظومة التعليم 
الفني والتدريب المهني. 

وتقوم وزارة الاتصالات وتكنولوجيا المعلومات 
بتحمل نحو %75 من تكلفة تعليم الطالب خلال فترة 

دراسته في المدرسة.
ويمكن للطلاب الحاصلين على الشهادة الإعدادية 
التقدم للالتحاق بالمدارس الجديدة حتى يوم السبت 
2023/9/9، عبر الموقع الإلكتروني الرسمي لوزارة 

التربية والتعليم والتعليم الفني.
وقــال المهندس محمد نصر، العضو المنتدب 
والرئيس التنفيذي للمصرية للاتصالات إن »التوسع 
في إنشاء مدارس »وي« للتكنولوجيا التطبيقية في 
محافظات مصر  يأتي تنفيذاً  لخطط الشركة الطموحة 
لتطوير منظومة التعليم الفني وتغيير الصورة النمطية 
عنه في  مصر، وهو ما ظهر جلياً في زيادة الإقبال 
على الالتحاق بها على مستوى محافظات الجمهورية 
في الدفعات اللاحقة« مشيراً إلى أن الشركة ستواصل 
القيام بدورها المجتمعي في دعم وتطوير منظومة 
التعليم الفني في مصر من أجل  إعداد جيل جديد 
من العمالة الفنية لديه من الــقــدرات ما يؤهله 

للمنافسة في الأسواق المحلية والإقليمية والدولية.
وقالت نجلاء نصير، رئيس قطاع المسئولية المجتمعية 

بالمصرية للاتصالات إن »دعم التعليم يعُد من أهم ركائز 
استراتيجية المسئولية المجتمعية للشركة، خاصة التعليم 
الفني، إيماناً منها بدوره الحيوي في دعم المجتمع ودعم 
تطوير صناعة الاتصالات وتكنولوجيا المعلومات في مصر، 
وأن مدارس »وي« للتكنولوجيا التطبيقية ستساهم بشكل 
كبير في تحقيق هذا الهدف بما تقدمه من مناهج دراسية 
فريدة من نوعها تجمع بين التعليم الأكاديمي والممارسة 

العملية«
جدير بالذكر أنه تم خلال العام الجاري تخريج 
الدفعة الأولى من طلاب مــدارس«وي« للتكنولوجيا 
التطبيقية بالقاهرة، والتي كان قد تم إنشاؤها منذ 
ثلاث سنوات تم خلالها عقد العديد من الشراكات 
المتميزة مع جهات دولية متخصصة في مجال 
الاتصالات وتكنولوجيا المعلومات لتضمين مناهج 
متقدمة تتماشى مع الجانب الأكاديمي طبقاً للمناهج 
الموضوعة ومتطلبات سوق العمل الفعلية، وكذلك 

توفير تدريبات مهنية متخصصة.
وتوفر مدارس »وي« للتكنولوجيا التطبيقية لطلابها 
كافة المستلزمات الدراسية والمعدات التدريبية 
بالإضافة إلى تسليم تابلت لكل طالب وكذلك توفر 
أتوبيسات لنقل الطلاب إلى مواقع التدريب الميداني. 
كما توفر تدريبات عملية بمعامل وورش مجهزة 

بأحدث الأجهزة والتقنيات التكنولوجية وكذلك 
تدريبات ميدانية للطلاب داخــل المواقع الفنية 
بالشركة المصرية للاتصالات والشركات التابعة؛ بهدف 
إكساب الطلاب المهارات الفنية المطلوبة لبناء فنى 
محترف يدرك ثقافة العمل المعاصر ولديه القدرة 
على الانخراط في سوق العمل، ويحصل خريجو 
مدارس »وي«  بعد ثلاث سنوات على شهادة الدبلوم 
الفني في التخصصات التالية : )اتصالات ، تطوير 
المواقع والبرمجيات ، شبكات وأمن المعلومات( 
والتي تؤهلهم للالتحاق بالكليات التكنولوجية 
ومعاهد وكليات التعليم الصناعي وكذلك كليات 

الهندسة بعد اجتياز اختبار المعادلة.
كذلك نظمت المصرية لاتصالات ملتقى توظيف 
لخريجي الدفعة الأولى من مدرسة »وي« للتكنولوجيا 
التطبيقية بالقاهرة، عقب تخرجهم في شهر مايو 
الماضي، بمشاركة 28 شركة من الشركات الدولية 
والمحلية العاملة في مجال الاتصالات وتكنولوجيا 
المعلومات، وذلك لإتاحة الفرصة للخريجين للحصول 
على مسارات وظيفية لدى الشركات المشاركة، حيث 
سمح الملتقى للخريجين بالتعرف على شركات 
التكنولوجيا واتجاهات السوق وأحدث ابتكارات مجال 

التكنولوجيا.

كتب : مصطفى ابراهيم – سماح 
سعيد 

شارك البريد المصري في منتدى الأعمال البريدي 
الذي ينظمه الاتحاد البريدي الإفريقي الشامل 
بمدينة أروشا بتنزانيا، بوفد رفيع المستوى برئاسة 
الدكتور شريف فاروق، رئيس مجلس إدارة البريد 
المصري، ويضم الوفد إيهاب أبوبكر، نائب رئيس 
مجلس إدارة البريد المصري للتحول الرقمي، وعمرو 
عصمت، الرئيس التنفيذي لشركة ويفز، وأحمد علي، 
الرئيس التنفيذي لشركة البريد للاستثمار، ونرمين 
حسن، رئيس قطاع التعاون الدولي، وحاتم الصولي، 

رئيس قطاع الجودة. 
ويشارك في المنتدى نابي موسيس، وزير 
المعلومات والاتصالات وتكنولوجيا المعلومات 
التنزاني، ومحمد عبدالله، الأمين الدائم لوزارة 
المعلومات والاتصالات وتكنولوجيا المعلومات 
التنزانية، وسيفوندو مويو، الأمين العام للاتحاد 
البريدي الإفريقي الشامل، وجبيري بكاري، رئيس 

جهاز تنظيم الاتصالات التنزاني، وماكريس مبودو، 
المدير العام للبريد التنزاني.

ومن جانبه قال الدكتور شريف فاروق، رئيس 
مجلس إدارة البريد المصري: »إن جلسات المنتدى 
تحمل أهمية كبيرة حيث إنها تتناول العديد من 
الموضوعات المحورية الهامة التي تخص مستقبل 
العمل البريدي والتحديات التي تواجهه حول العالم، 
حيث تم مناقشة إعــادة صياغة نموذج الأعمال 

البريدية في ظل عصر التحول الرقمي، وتعزيز 
الابتكار والتنوع في القطاع البريدي، وتحقيق التوازن 
بين الخدمات والمنتجات؛ لتعزيز استدامة الأعمال 

البريدية«.
وأوضح الدكتور شريف فاروق، أن مشاركة البريد 
المصري في مثل هذه الجلسات تأتي بهدف تعزيز 
دوره الريادي وتعزيز سبل التعاون على مستوى 
قارة إفريقيا بما يسهم في نقل خبراته في مجالات 

تقديم الخدمات البريدية واللوجستية إلى كافة 
البلدان الشقيقة، بالإضافة إلى بحث فرص الاستثمار 

المشتركة.
وقــد عقد الدكتور شريف فـــاروق، رئيس 
مجلس إدارة البريد المصري على هامش 
فعاليات المنتدى؛ العديد من الاجتماعات 
الثنائية لمناقشة تعزيز سبل التعاون المشترك 
مع كل من السيدة أنجل باندا، المدير العام 
لبريد مالاوي والسيد جون توني، المدير العام 
لبريد كينيا، والسيدة ساندرا توشي بونج، المدير 

العام لبريد الكونغو الديمقراطية.
 وجدير بالذكر أن هذا الاجتماع يأتي عقب 
انعقاد الدورة العادية الحادية والأربعين لمجلس 
إدارة الاتحاد الإفريقي الشامل وفرق الخبراء 
الذي شارك فيه البريد المصري بصفته رئيسًا 
لفريقي خبراء الأجور وفريق المسائل المعنية 
بمقترحات المؤتمر الاستثنائي للاتحاد البريدي 
العالمي المقرر انعقاده خلال الفترة من 1 إلى 

5 أكتوبر القادم بالمملكة العربية السعودية.

كتب : دينا عبد المنعم – 
امين قدري 

ــود« -  عــقــدت شــركــة »جـــو مـــاي كـ
الشركة العالمية الرائدة في مجال الابتكار 
والتدريب- فعاليات النسخة الأولى من قمة 
الابتكار والتكنولوجيا في مصر، تحت شعار 

.»RELEASE YOUR INNER CODE«
والتي تعد حدثاً استثنائياً والأول من 
نوعه في مصر، حيث تهدف إلى توفير 
فرصة فريدة للتعاون والتواصل الاجتماعي 
بين المبدعين والمحترفين والمواهب 
في مجالات الابتكار والتكنولوجيا، وذلك 
بحضور نخبة من الرؤساء التنفيذيين لكبرى 
ــادة قطاع  الشركات، ورواد الأعــمــال وق

التكنولوجيا، والموارد البشرية، والتسويق.
تأتي هذه القمة ضمن استراتيجية شركة 
»جو ماي كود« لتكون »مركز التكنولوجيا 
والإبداع في مصر«، وتعكس التزام الشركة 
الدائم بتعزيز التفكير الإبداعي وتطوير 

المهارات التقنية للشباب.
في هذا السياق، صرح يحيى بو هلال 
المؤسس والرئيس التنفيذي لشركة »جو ماي 
كود«: نأمل أن تسهم هذه القمة في تعزيز 
الابتكار وتبادل الخبرات بين المشاركين، 
وتسليط الضوء على الإمكانيات الكبيرة 
التي تتيحها التكنولوجيا لتطوير المجتمع 

وتحقيق التقدم. ونعمل جاهدين لتقديم 
تجربة مميزة وإثراء للمشاركين من خلال 
هذه الفعالية، وتسعى لتعزيز دورنا كشريك 
أساسي في تطوير المشهد التكنولوجي 

في مصر.
وأعلن »بو هلال« عن تقديم جو ماي 
كود منحة تدريب مجانية لنحو 100 من 
الشباب والشابات من الطلاب وحديثي 
التخرج من جميع أنحاء الجمهورية في 
مجالات التدريب المختلفة التي تقدمها 
الشركة، لافتاً إلى أنه على الراغبين من 
الاستفادة من هذه المنحة التسجيل على 

موقع GO MY CODE وسيتم اختيار 
الفائزين وفقًا للضوابط التي وضعتها الشركة 
والتي تأخذ في الاعتبار مبدأ تكافؤ الفرص 

من حيث النوع والسن ونوعية التدريب.
من جانبه، صرح أحمد عراقي، المدير 
العام لشركة جو ماي كود في مصر: »تعكس 
هذه القمة التزام شركة جو ماي كود بتوفير 
منصات حية وديناميكية لتبادل الأفكار 
وتعزيز التواصل وبناء شبكات تعاون قائمة 
ــداع والتكنولوجيا. ونتطلع إلى  على الإب
مشاركة مثمرة ومجدية وإلى رؤية آثار 
إيجابية تتركها هذه الفعالية على مستقبل 

التكنولوجيا في مصر وعلى الصعيدين 
الوطني والعالمي.«

يذكر أن »جــو مــاي كــود« هي شركة 
ــدة في مجال تقديم برامج  عالمية رائ
تدريبية مبتكرة في مجالات مثل تطوير 
تطبيقات المحمول، والذكاء الاصطناعي، 
وتصميم وتطوير المواقع الإلكترونية، 

وغيرها.
تستخدم الشركة أساليب تعليمية حديثة 
وتفاعلية تجمع بين التعلم النظري والتطبيق 
العملي، مما يمنح المتدربين فرصة فريدة 
لاكتساب المهارات اللازمة لمواكبة التطورات 

التكنولوجية السريعة. 
يذكر أن »جو ماي كود« بدأت في تونس 
عام 2017، بهدف سد الفجوة بين البنية 
التعليمية القائمة في منطقة الشرق الأوسط 
وإفريقيا والمهارات الرقمية المطلوبة في 
سوق العمل العالمي الحالي. ووسعت 
وجودها في المنطقة حتى امتد نطاق 
عملها إلى ثمان دول في منطقة الشرق 
الأوسط وإفريقيا. يتسجل أكثر من 1000 
طالب جديد في إحدى الدورات التعليمية 
الـ30 التي تقدمها »جوميكود« كل شهر، 
بهدف تعلم المهارات الرقمية المطلوبة، 
وتستهدف الشركة فتح 50 موقعًا جديدًا في 
12 دولة في منطقة الشرق الأوسط وإفريقيا 

بحلول عام 2024.

كتب: أمين قدرى - وائل 
الجعفرى

في إطار استراتيجية »ڤودافون مصر« 
لتعزيز الاستثمار في رأس المال البشري، 
أعلنت الشركة تخريج دفعة جديدة من 
الطلاب من مختلف الجامعات المصرية 
الحكومية والخاصة ضمن برنامَج التدريب 
الصيفي لتنمية مهارات الطلاب لزيادة 
كفاءتهم لاكتساب خبرات عملية وبناء 
قدراتهم الرقمية والإبداعية في مختلف 
المجالات لتمكنهم من تحقيق طموحاتهم 

المهنية.
منذ أكثر من 20 عامًا، كانت فودافون 
ــل الشركات التي أدركــت  مصر من أوائ
أهمية التدريب الصيفي في تطوير وإعداد 
قادة المستقبل ومن هذا المنطلق تحرص 
فــودافــون سنوياً على تطوير التدريب 
الصيفي لمواكبة التطورات التكنولوجية 
الحديثة ويتضمن البرنامَج هذا العام عددًا 
من الأنشطة المتنوعة من أهمها أنشطة 
العمل الجماعي، التعلم الرقمي، رفع الوعي 
لــدى طــاب بقضايا التنمية المستدامة 

وتمكين المرأة.
اختارت ڤودافون المتدربين المشاركين 
في برنامَج التدريب الصيفي من بين 13 
ألــف متقدم من أكثر من 10 جامعات 

مصرية في جميع أنحاء الجمهورية، بلغت 
نسبة الإنــاث %54، بينما كانت نسبة 
الذكور %45 من إجمالي عدد المتدربين، 
وتم تعيين مدرب مخصص لكل متدرب 
لتوجيههم طوال فترة التدريب على مدار 
شهر كامل خلال الفترة من 17 يوليو حتى 
16 أغسطس، أجرى المتدربون تدريبًا عملياً 
مع رؤساء الأقسام والتخصصات المختلفة 
بالشركة بهدف بناء قــدرات تكنولوجية 

ورقمية تمكِّنهم من قيادة المستقبل.
وفي السياق ذاته أوضحت نجلاء قناوي، 
رئيس قطاع الموارد البشرية بشركة ڤودافون 
مصر: »إننا نؤمن بأهمية تنمية المواهب 
الشابة وتوفير الفرص الوظيفية المتنوعة 
من خلال توفير الدعم والموارد الضرورية 

للشباب وتمكينهم من تطوير مهاراتهم 
واكتساب المعرفة التي تمكنهم من التقدم 

في مسارهم المهني«.
أضافت قناوي: »نعلم أن المواهب 
الشابة هي أساس نجاح أي شركة، ولذلك 
نحرص على توفير بيئة عمل تشجع 
ــداع والتطور الشخصي مــن خلال  الإبـ
برامج التدريب والتطوير الداخلية، كما 
نسعى لتزويد الموظفين الشباب بالمعرفة 
والمهارات المطلوبة في ســوق العمل 
المتغير والتكنولوجيا المتقدم، إذ إن الشباب 
لديهم القدرة على تغيير العالم وتحقيق 
الابتكار، ولذا نعمل على توفير بيئة عمل 

محفزة وفرص متعددة للنمو والتطوير«.
تضمنت فعاليات التدريب جَلسة حول 

الرفَاَهيَة الرقمية قدمتها المستشارة النفسية 
شيري بطرس بمشاركة الدكتورة كارول 
همال الخبيرة في المعالجة الفنية، تضمنت 
العلاج بالفن للمتدربين كوسيلة إبداعية 
للتعبير والاسترخاء، بالإضافة إلى عقد ورشة 
عمل عن مهارات العرض التقديمي المؤثرة 
 LUKE من خلال السرد القصصي قدمها
LEHNER، المؤسس المشارك لشركة 
 LUKE LEHNER ومؤسس IRTIGALA
STUDIOS، تم أيضًا تزويد المتدربين 
بالمهارات العملية لتقديم العروض 
التقديمية المؤثرة باستخدام تقنيات 

الارتجال وسرد القصص.
بالإضافة إلي تنظيم يوم للمسؤولية 
الاجتماعية للشركات والاستدامة، حيث 
تعاونت ڤودافون مصر مع بنك الكساء 
المصري، وشــارك المتدربون في إعادة 
تدوير منتجات ڤودافون القديمة وتحويلها 
إلــى عناصر مفيدة، كما قدمت أميرة 
أديب، شخصية مؤثرة في وسائل التواصل 
الاجتماعي، محاضرة حول أهمية إعادة 
التدوير وشاركت في الأنشطة الخاصة بهذا 
المجال، وفي ختام البرنامَج، تم تنظيم 
حدث مليء بالحيوية بعنوان »السعادة 
في الصيف«، وشمل العديد من الألعاب 
وجلسة تصوير تحت عنوان »السعادة في 

الصيف. 

البريد المصري يشارك في منتدى الأعمال البريدي بمدينة أروشا بتنزانيا

بحضور نخبة من قادة قطاع التكنولوجيا ورواد الأعمال  

»جو ماي كود« تطلق فعاليات النسخة الأولى من قمة الابتكار والتكنولوجيا في مصر
»RELEASE YOUR INNER CODE« تحت شعار 

»ڤودافون مصر« تعلن تخريج دفعة جديدة
 من برنامجَ التدريب الصيفي 2023

هيدج الناشئة للتكنولوجيا المالية تختتم جولة 
تمويل ما قبل البذور بنجاح وتتوسع محليا واقليميا

كتب : محمد الخولى – مصطفي ابراهيم 
 أعلنت شركة هيدج “HEDG“الشركة المصرية الناشئة للتكنولوجيا المالية 
عن إتمامها جولة تمويل ما قبل البذور بمشاركة مستثمرين مصريين وسعوديين 
من ذوي الخبرة. تم تحقيق جمع أموال بستة أرقام، ولكن لم يتم الكشف عن 
القيمة المحددة للتمويل. تأسست هيدج “HEDG“في يوليو 2022، بمقرها في 
القاهرة، على يد المؤسس والرئيس التنفيذي أحمد عبد المعطي، بالإضافة إلى 
شريك المؤسس غير التنفيذي أحمد عراقي. تسعى الشركة إلى إحداث ثورة في 
مجال التقنيات المالية بهدف تحسين جودة الحياة للعاملين في القطاع الخاص 
والمستقلين. تهدف الشركة إلى تقديم حلول تخطيط مالي مبتكرة تساهم في 
التخطيط للتقاعد واستثمار الدخل. تعتزم هيدج “HEDG“استثمار السيولة 
المالية الحاصلة من التمويل الجديد لتقديم 
مفهوم جديد للادخار والاستثمار، متوافقًا 
مع التقنيات المالية الحديثة واهتمام الجيل 
الجديد بهذه التقنيات. ستقدم الشركة تجربة 
إلكترونية متميزة باستخدام تطبيقات ذكية، 

مما سيوفر وقت وجهد العملاء.
وتستهدف الشركة تنويع منتجاتها 
لتشمل خدمات استثمارية متقدمة بالتوجه 
نحو التقاعد، بالإضافة إلى تلبية احتياجات 
الشركات الناشئة والصغيرة والمتوسطة. 
قال أحمد عبد المعطي الشريك المؤسس 
والرئيس التنفيذي للشركة، »نهدف إلى 
تطوير نموذج تقني مالي يسهم في نشر ثقافة الاستثمار والتخطيط المالي 
لمساعدة طبقة العاملين في القطاع الخاص والمستقلين على بناء خطط تقاعد 
واستثمار مدخراتهم. أضاف نسعى أيضًا للانضمام إلى المختبر التقني للهيئة العامة 
للرقابة المالية )SANDBOX( بعد الانتهاء من تطوير البنية التقنية، وذلك للاستفادة 

من فرص التوسع في السوق المصرية وإقليميًا.«
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الرعاية الصحية:

 تبادل الخبرات الطبية وتطبيق أحدث 
الابتكارات الطبية مع المكسيك
كتب : وائل الجعفري – سماح سعيد

ناقش الدكتور أحمد السبكي ـ رئيس الهيئة العامة للرعاية 
الصحية والمشرف العام على مشروعي التأمين الصحي الشامل 
وحياة كريمة بــوزارة الصحة والسكان، مع هيكتور أورتيجا 
ـ القائم بأعمال السفير المكسيكي في مصر، فرص تعزيز 
التعاون في مجالات الرعاية الصحية بين البلدين، وتبادل 
المعرفة والخبرات الطبية، والتدريب والتطوير المهني للكوادر 
الطبية، وتبادل المعلومات والخبرات حول إدارة الأزمات 
الصحية، وتعزيز قدرات الرعاية الصحية الأولية في المجتمع، 
وتعزيز استخدام التكنولوجيا والتقنيات الطبية المتطورة في 
مجالات مثل التشخيص الطبي والتصوير الطبي والجراحة 

الروبوتية.
وتطرق اللقاء، إلى بحث سبل تبادل الخبرات وتعزيز 
التعاون في مجال السياحة العلاجية، خاصة لما تمتلكه 
مستشفيات هيئة الرعاية الصحية من بنية تحتية متطورة، 
وتجهيزات عالية المستوى، وخدمات فندقية توفر بيئة صحية 
وهادئة للمرضى، وتطبيقها لأضخم برامج السياحة العلاجية 
تحت مظلة مشروعها »نرعاك في مصر”. أكد السبكي، أهمية 
الشراكة الاستراتيجية بين مصر والمكسيك في مجال الرعاية 
الصحية، وذلك في ضوء الطفرة التي شهدتها مصر في هذا 
القطاع، مشيراً إلى التقدم الكبير الذي حققته مصر في تحسين 
البنية التحتية الصحية، والتجهيزات الطبية وغيرالطبية عالية 
المستوى، وتطوير الخدمات الطبية، والميكنة والتحول الرقمي 
للخدمات، مما يفتح آفاقاً جديدة للتعاون وتعزيز ريادة مصر 

عالميًا في مجال الرعاية الصحية.

..و ينفى منح مكافأت
 مالية لحاملي بعض بطاقات 

الرقم القومي

توقيع 14 مذكرة تفاهم 
واتفاقية ضمن منتدى 

العالم القادم

كتب : وائل الحسينى – على الديب
ردا على ما تداولته بعض المواقع الإلكترونية وصفحات التواصل الاجتماعي روابط إلكترونية منسوبة للبريد المصري تزعم منح مكافأة بقيمة 
1000 جنيه لحاملي بعض بطاقات الرقم القومي، وقد قام المركز الإعلامي لمجلس الوزراء بالتواصل مع الهيئة القومية للبريد، والتي نفت تلك الأنباء، 
مُؤكدةً أنه لا صحة لمنح مكافأة بقيمة 1000 جنيه لحاملي بعض بطاقات الرقم القومي، وأن الروابط المتداولة مزيفة، وأن تلك المكافآت وهمية، 
ولا علاقة لهيئة البريد بها مُطلقاً، مشددةً على أن كل الإعلانات التي تخص أنشطة وأخبار الهيئة تتم بشكل رسمي من خلال قنوات الاتصال الخاصة 
بالهيئة، أو من خلال التواصل المباشر على الخط الساخن 16789، محذرةً المواطنين من الانسياق وراء تلك الروابط المزيفة، التي تستهدف استغلال 

بياناتهم الشخصية، وسيتم اتخاذ كل الإجراءات القانونية حيال مروجي تلك الروابط الوهمية.

 كتب : أمير طه – وائل الحسيني 
الرياض، المملكة العربية السعودية، 31 أغسطس 2023: شهد منتدى 
العالم القادم، الحدث الذي يجمع قادة وخبراء قطاع الألعاب والرياضات 
الإلكترونية من مختلف أنحاء العالم، وينُظمّه الاتحاد السعودي للرياضات 
الإلكترونية في فندق فور سيزونز الرياض بمركز المملكة في الفترة من 30 
حتى 31 أغسطس، توقيع 14 مذكرة تفاهم واتفاقية تتمحور حول القطاع 

والتعاون ما بين جميع الجهات الحكومية والخاصة لتنميته.
وشملت مذكرات التفاهم والاتفاقيات جوانب الاتحادات، والرعايات، 
والقيم المقترحة، والتعليم، حيث تم توقيعها كجزء من أنشطة الحدث 
العالمي الذي يختتم فعاليات أكبر حدث للألعاب والرياضات الإلكترونية 

على مستوى العالم »موسم الجيمرز: أرض الأبطال«.
وتم بحضور »صاحب السمو الملكي الأمير فيصل بن بندر بن سلطان« 
رئيس مجلس إدارة الاتحاد السعودي للرياضات الإلكترونية، ورؤساء 
وممثلي اتحادات الرياضات الإلكترونية في دول الخليج العربي، الإعلان 

عن تأسيس الاتحاد الخليجي للرياضات الإلكترونية، حيث سيعمل الاتحاد 
على دعم المواهب الخليجية ورعايتهم وتطويرهم من خلال بطولات 

سنوية يتم استضافتها في جميع الدول.
وإلى جانب الاتفاقية، تم توقيع مذكرات تفاهم بين الاتحاد السعودي 
للرياضات الإلكترونية واتحادات الكويت وقطر والبحرين والإمــارات 
العربية المتحدة، تهدف لمشاركة الخبرات، والتعاون في جوانب المناهج 

التعليمية، والرياضات الإلكترونية عبر استضافة البطولات وبثها.
وفي جانب القطاع الحكومي، تم توقيع مذكرة تفاهم جمعت الأولى 
وزارة التعليم والاتحاد السعودي للرياضات الإلكترونية بحضور الدكتور 
سعد الحربي وكيل الوزارة للبرامج التعليمية، لبحث سبل التعاون فيما 
يتعلق بنشر ثقافة الرياضات الإلكترونية بين أفراد المجتمع التعليمي، وبناء 

المهارات الرئيسية للطلبة والكوادر البشرية المتخصصة في المجال. كما تم 
توقيع اتفاقية لتجارب السياح الدوليين وبرامج الولاء بين الاتحاد السعودي 
للرياضات الإلكترونية والهيئة السعودية للسياحة، بالإضافة إلى مذكرة 

تفاهم بين الجانبين لتحسين تجربة السياح والترويج لموسم الجيمرز.
كما تم توقيع مذكرة تفاهم بين الاتحاد السعودي للرياضات الإلكترونية 
وكلية الأمير محمد بن سلمان للإدارة وريادة الأعمال بحضور عميد الكلية 
الدكتور زيغر ديجريف. ومذكرتي تفاهم لبنك التنمية الاجتماعية مع 
VANGUARD و SANDSOFT. وبالنسبة إلى جانب الرعايات، تم توقيع 
 ،)KFC( اتفاقية بين الاتحاد السعودي للرياضات الإلكترونية وكنتاكي
واتفاقية أخرى بين STC PLAY و GEEKAY ESPORTS، بالإضافة إلى 

.LG و STC PLAY مذكرة تفاهم بين
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الانتاج وتحركات أسعار النفط
بقلم:  رانيا جول

لا تزال أسعار النفط الخام تتعرض لضغوط سلبية لليوم الثاني على التوالي 
حيث تلُامس الأسعار دعم المتوسط ​​المتحرك البسيط 200 يوم عند مستويات 
79.50 دولار للبرميل خلال الساعات الأولى من تعاملات الفترة الأوروبية اليوم 
الثلاثاء قبل أن يرتد صعوداً ليتداول حالياً عند 80.45 دولار تزامناً مع توقعات 
بارتفاع مخزونات النفط الأمريكي الخام والتي ستصدر البيانات الخاصة بها 

يوم غد الأربعاء.
غير أن أكثر العوامل التي تمثل عوائق أمام تحركات أسعار النفط الخام 
هي انخفاض صافي الأصول الأجنبية في السعودية بما يصل إلى 16 مليار 
دولار في يوليو، وهو أكبر انخفاض منذ ظهور كوفيد19 في عام 2020، ذلك 
بعد أن خفضت السعودية إنتاجها من النفط الخام بمقدار مليون برميل يومياً 
حتى سبتمبر، بالإضافة إلى حصتها كجزء من تخفيضات العديد من أعضاء 
تحالف أوبك + التي بدأت في مايو. كما انخفضت الاحتياطيات من صافي 
الأصول الأجنبية إلى أدنى مستوى لها منذ عام 2009، بحسب بيانات البنك 
المركزي السعودي حيث وصلت تلك الاحتياطيات إلى 407 مليارات دولار 

حالياً.
وأتوقع أن ترتفع الاحتياطيات الأجنبية السعودية في سبتمبر بعد 
توزيع أول أرباح مرتبطة بالأداء من شركة النفط الحكومية العملاقة أرامكو 
السعودية. خاصة بعد أن قالت أرامكو في وقت سابق من هذا الشهر إنها 
تعتزم توزيع أرباح مرتبطة بالأداء على مدى ستة أرباع تبدأ في الربع الثالث 
من عام 2023. ذلك بعد أن عانت المالية العامة السعودية بسبب انخفاض 
أسعار النفط خلال هذا العام مقارنة بالعام الماضي، وانخفاض إنتاج النفط 

السعودي، وهو ما تتطلع السعودية من خلاله إلى رفع أسعار النفط.
ومن ناحية أخرى اتخذت الصين خطوات لتعزيز اقتصادها المتعثر، وعلى 
الرغم من أن المستثمرين ما زالوا قلقين بشأن وتيرة النمو الاقتصادي في 
الصين وزيادة أسعار الفائدة الأمريكية بشكل أكبر من المتوقع والذي من 
شأنه أن يضُعف الطلب على النفط الخام. كما تترقب السوق أيضًا العاصفة 
الاستوائية »إداليا« وأي خطر قد تشُكله على إنتاج النفط والغاز في الولايات 
المتحدة. مما أدى إلى ارتفاع خام برنت بما يعادل %0.8 إلى 85.13 دولار 
للبرميل، متجاوزا مستوى 85 دولارا بعد أن أعاد اختبارها في وقت سابق من 
اليوم، وحقق الخام الأمريكي مكاسب بمقدار %0.6 ليصل إلى 80.38 دولار 
حالياً. ومن رأيي فإن تركيز أسواق الطاقة اليوم سيكون على إجراءات الصين 
لدعم اقتصادها، وتوجه العاصفة الاستوائية »إداليا« إلى فلوريدا وهو ما 
سيُحدد إذا كان خام برنت يمكن أن يستعيد الزخم عند تجاوز 85 دولارًا أم لا.
حيث تقول وكالات الأنباء أن قوة »إيداليا« تتزايد مع اقترابها من كوبا، 
وأعتقد إن التأثير الأكثر ترجيحًا لها هو انقطاع التيار الكهربائي لمدة يوم 
أو يومين مما سيدعم أسعار النفط على المدى القصير، خاصة وإن سيناريو 
الركود الناعم للاقتصاد الأمريكي عزز أسواق الطاقة على الرغم من الموقف 
المتشدد لمجلس الاحتياطي الفيدرالي بشأن رفع أسعار الفائدة. حيث بقيت 
أسعار النفط فوق 80 دولارًا للبرميل بدعم من انخفاض مخزونات النفط 
وتخفيضات الإمــدادات من مجموعة أوبك + لمنتجي النفط. كما أتوقع أن 
تمدد السعودية خفضاً طوعيا لإنتاج النفط بمقدار مليون برميل يوميا حتى 
أكتوبر تشرين الأول، حيث تسعى المملكة إلى تقديم مزيد من الدعم للسوق 

لتعويض خسائرها.
ووفقا لأسعار النفط ، على منصة MT4 من شركة XS.COM ، يتضح أن 
الاختراق الواضح لمستوى المتوسط المتحرك البسيط 200 عند 79.50 دولارًا 
يعُتبر ضرورياً للحفاظ على اتجاه هابط مستدام لأسعار النفط. غير أن القاع 
المزدوج الذي تم تحديده يومي 03 و17 أغسطس، بالقرب من الدعم القوي 

عند حوالي -78.60 78.50 دولارًا سيشكل تحدياً أمام استمرار الهبوط.
لكن في حالة استمرار هبوط أسعار النفط بعد مستوى 78.50 دولارًا، 
لا يمكننا استبعاد احتمالات رؤية تراجع نحو الحد الأدنى للقناة الرئيسية 
الهابطة بالقرب من 76.80 دولارًا على أبعد تقدير. كما أن التقارب بين خط 
الدعم السابق والخط العلوي للقناة الهابطة يضُعف الاتجاه الصاعد الفوري 

لسعر النفط الذي يتداول بالقرب من مستويات 80.38 دولار للبرميل.
ومن رأيي حتى لو بقي سعر النفط أكثر ثباتاً أعلى مستوى 80.00 دولارًا، 
فإن المتوسط المتحرك البسيط 100 وأعلى مستوى في أواخــر أغسطس 
قد يقف عائقاً أمام استمرار الصعود عند 80.80 دولارًا و81.70 دولارًا على 
التوالي. وبصرف النظر عن التفاصيل الفنية، فإن البيانات الأمريكية المقرر 
صدورها خلال الأسبوع الحالي حول التضخم والتوظيف، بالإضافة إلى 
مخزونات النفط الأسبوعية التي ستصدر غداً الأربعاء، سيكون لها أثر بالغ 

الأهمية في تحديد تحركات أسعار النفط الخام على المدى القصير.

كتب : امير طه - على 
الديب

تمكنت شركة “بــت أواسيس”، 
المتخصصة في تداول الأصول  الرقمية 
في منطقة الشرق الأوســط وشمال 
أفريقيا، من جذب استثمارات من 
COINDCX، الشركة الهندية الرائدة 
في تقديم خدمات الأصول الافتراضية 
عالية القيمة. وتضم قائمة المستثمرين 
في بت أواسيس أيضاً ومضة كابيتال 

وجامب كابيتال.
سيعزز رأس المال الجديد رؤية 
بــت أواســيــس )BITOASIS( في 
تعظيم حضورها الإقليمي، وضمان 
النمو المستدام، وقــيــادة خارطة 
طريقها بطموحات عالية، حيث 
تواصل تأمين المزيد من التراخيص 
في المنطقة وخدمة العملاء الأفراد 
والــمــؤســســات، فــي طريقها نحو 

الربحية كقادة في الصناعة، ركزت كل 
من COINDCX وبت أواسيس على 
دفع الشفافية وحماية العملاء في 

أسواقها المحلية.
ومنذ إطلاقها في عام 2016، كانت 
مهمة بت أواسيس هي توفير طريقة 
آمنة ومتوافقة مع القوانين لشراء وبيع 
وتداول العملات الرقمية في منطقة 

الشرق الأوسط وشمال أفريقيا.
وتعهدت كل من بت أواسيس 
وCOINDCX بتلبية التزاماتهما 
التنظيمية بشكل فعال والحفاظ على 
الشروط المستمرة، مع الحفاظ على 

أعلى معايير السلوك المسؤول.
وعلقّت علا دوديـــن، المؤسس 

الــمــشــارك والــرئــيــس التنفيذي لـ 
بت أواســيــس: سعداء بالعمل مع 
COINDCX، المتخصصة في العملات 
الرقمية في الهند. من أول محادثاتنا، 
كان واضحاً أننا نتقاسم رؤية مشتركة 
وتآزر في أسواقنا نتطلع إلى بنائها. 
الاستثمار سيتيح لنا تحسين تركيزنا 
على تحسين منتجاتنا الحالية والتوسع 
في أسواقنا. نحن متحمسون جداً 
للفرص الــتــي ستفتحها لنا هذه 

التمويلات”.
من جهته قــال سوميت غوبتا، 
المؤسس المشارك والرئيس التنفيذي 
لـ COINDCX:متحمسون بشدة 
للاستثمار في بت أواسيس، أكبر منصة 
لتداول العملات الرقمية في منطقة 
الشرق الأوسط وشمال أفريقيا. لقد 
أعجبنا بالعروض المتميزة لمنتجات 
ــس، والــقــيــادة القوية،  ــي بــت أواس

وإصرارهم على خدمة العملاء بأمان.

كتب : وائل الجعفري – دينا 
عبد المنعم

كشفت شركة “إي آند كابيتال” عن مشاركتها 
 ،”IKIGAI LABS“ في جولة التمويل الأولى لشركة
المتخصصة في استغلال قوة الذكاء الاصطناعي 

التوليدي للبيانات الجدولية.
تمكنت “IKIGAI LABS” من تأمين 25 مليون 
دولار في هذه الجولة، بمساهمات من إي آند 
 FOUNDATIONو ،PREMJI INVESTكابيتال، و

.CAPITAL
 ”IKIGAI LABS“ يعزز هذا التمويل من رؤية
في تحويل استخدامات الشركات للذكاء الاصطناعي، 
مما يمكّن المؤسسات من إتقان الذكاء الاصطناعي 
عبر أكاديمية IKIGAI ومنصتها السهلة والسريعة 

والقوية.
تقدم IKIGAI LABS حلً للذكاء الاصطناعي 
بدون كود، مما يساعد المؤسسات على مواجهة 
تحديات استغلال مجموعات البيانات الكبيرة 

وضمان التنبؤات الدقيقة.

ويجمع النهج المبتكر للشركة بين التنبؤات 
المتقدمة للسلاسل الزمنية مع ثلاثة أدوات أساسية: 
AIMATCH لمطابقة البيانات، AICAST للتنبؤ، و

AIPLAN لتخطيط السيناريو.
قال ديفافرات شاه، المؤسس المشارك والرئيس 

التنفيذى للشركة:
“نــرى في IKIGAI فرصة واضحة لمساعدة 
القوى العاملة العالمية على استغلال قوة الذكاء 
الاصطناعي. نحن متحمسون للعمل مع “إي آند 
كابيتال” وشركاء آخرين الذين يمكنوننا من جعل 

الذكاء الاصطناعي التوليدي للبيانات الجدولية فعالً 
حقًا عبر الشركات”.

وأضاف إدي فرحات، المدير التنفيذي  لـ إي 
آند كابيتال:

“نعتقد أن IKIGAI على أعتاب ثــورة في 
الطريقة التي تتعامل بها الشركات مع الذكاء 

الاصطناعي”.
تتميز منصة IKIGAI LABS بالنهج المبتكر 
“EXPERT-IN-THE-LOOP” للتعلم التعزيزي. 
بالإضافة إلى هذه المنصة السهلة والسريعة والقوية، 
تمكنت أكاديمية IKIGAI من تدريب أكثر من 
6000 طالب من أكثر من 90 دولة حول مواضيع 
 TIME“ مثل “الذكاء الاصطناعي بدون كود” و

.”SERIES FORECASTING
باستثمارها في IKIGAI LABS، تؤكد إي آند 
كابيتال على تفانيها في دعم التقنيات المبتكرة. 
ومن المتوقع أن يكون هذا الخطوة الاستراتيجية 
حافزاً للجيل القادم من حلول الذكاء الاصطناعي، 
معلنة عن عالم أعمال أكثر ذكاء يعتمد على 

البيانات.

كتب : باسل خالد – محمد شوقي
حددت شركة »أبــل« يوم 12 سبتمبر موعداً لأكبر حدث لترقية منتجاتها 
هذا العام، للكشف عن هاتف »أيفون 15« والجيل التالي من الساعات الذكية. 
بحسب خطة أعلنتها الشركة على موقعها الإلكتروني وعبر بريد إلكتروني بعنوان 

.”WONDERLUST“ ”وندرلوست«
من المقرر بث العرض التقديمي عبر الإنترنت في الساعة 10 صباحاً بتوقيت 
الباسيفك، مع حدث مصاحب بمسرح ستيف جوبز التابع لشركة »أبــل« في 
كوبرتينو، بكاليفورنيا. ذكرت وكالة بلومبرغ نيوز في وقت سابق أن شركة »أبل« 

كانت تخطط لتقديم المنتجات الجديدة في ذلك التاريخ.
تتعرض »أبل« لضغوط أكبر من المعتاد مع إطلاق »أيفون« حيث انخضت 

ــاع  مبيعاتها لمدة ثلاثة أرب
ــل مواجهة  ــي ظ متتالية ف
الشركة الطلب الهش على 
الــهــواتــف الــذكــيــة والأجــهــزة 
ــن المفترض أن  ــرى. وم الأخـ
تساعد المنتجات الجديدة 
في استعادة النمو في موسم 
العطلات الجاري، وهي أكبر 
فترة مبيعات لشركة »أبــل« 
هــذا الــعــام. يجلب »أيفون« 
ــات أبــل مــعــاً غالبية  ــاع وس

إيرادات عملاق التكنولوجيا.
أبرز ما في هذا الحدث هو 
تشكيلة »أيفون 15«، والتي 
ستتضمن طرازين للمبتدئين 
وطرازين متطورين. وستحصل 
الأجهزة المنخفضة التكلفة، 

والتي من المحتمل أن يطلق عليها اسم »أيفون 15« و«أيفون 15 بلس«، على 
بعض إمكانيات طرازات »برو” )PRO( الذي طرح العام الماضي، مثل شريحة 
A16 وواجهة ديناميكية وكاميرا خلفية بدقة 48 ميغابكسل، ولكنها ستحتفظ 

بالتصميم الحالي.
ستطرأ تغييرات أكثر أهمية على النماذج المتطورة، بما في ذلك الإطار المعاد 
تصميمه الذي يستخدم التيتانيوم بدلاً من الفولاذ المقاوم للصدأ، وحدود أرق بكثير 
حول الشاشة ومعالج A17 الذي يستخدم رقائق 3 نانومتر الأكثر تقدماً. كما أن 
التيتانيوم سيجعل الهواتف أخف قليلاً. وهناك زر جديد قابل للتخصيص سيحل محل 

مفتاح كاتم الصوت القديم الموجود منذ ظهور المنتج لأول مرة في عام 2007.
كما سيضيف جهاز »أيفون« الجديد المتطور، والذي يحتوي على شاشة مقاس 
6.7 بوصة، كاميرا جديدة ذات تقريب بصري أعمق. وهو ما يعني أن الكاميرا 
يمكنها التركيز بشكل أوضح على الأشياء البعيدة باستخدام العدسة المادية 
نفسها، بدلاً من البرامج، مما يؤدي إلى الحصول على لقطات ذات جودة أعلى. 
 USB-C وستتحول جميع أجهزة »أيفون« الأربعة الجديدة إلى منفذ شحن
للتوافق مع لوائح الاتحاد الأوروبــي الجديدة. ليكون هذا بمثابة أول مدخل 

موصل لجهاز IPHONE منذ عام 2012.

COINDCX بت أواسيس تؤمن تمويل جديد من ومضة كابيتال و

بقيمة 25 مليون دولار :

 إي آند كابيتال تستثمر في IKIGAI LABS الأميركية الناشئة
»أبل« تطلق هاتفها »أيفون 15« 

الجديد  ... يوم 12 سبتمبر الحالي

كتب : مصطفى ابراهيم – 
وائل الجعفري 

انضمت شركة » روِاء«  مؤخراً إلى 
برنامج الشركات المليارية التابع لوزارة 
 ،)MCIT( الاتصالات وتكنولوجيا المعلومات
وهو مبادرة وطنية تعمل على تسريع 
نمو الشركات خلال مسيرتها لتصبح شركة 
مليارية تساهم في خلق وظائف محلية 

لبناء اقتصاد قائم على المعرفة.
حيث كشفت شركة روِاء، المتخصصة 
في مجال تقديم المنتجات التقنية كخدمة 
)SAAS(، عن إغلاقها جولة »أ« الاستثمارية 
بقيمة 27 مليون دولار )100 مليون ريال 
ســعــودي(، وذلــك بقيادة صندوق واعد 
فنتشرز، أحد أكبر صناديق الاستثمار الجريء 
في الشركات الناشئة والمملوك بالكامل من 
قبل شركة أرامكو السعودية. وتعد هذه 
الجولة أكبر جولة استثمارية من فئة )أ( 
لشركة سعودية ضمن مجال البرمجيات 
كخدمة )SAAS( في منطقة الشرق الأوسط 

وشمال أفريقيا.

ــارك في الجولة شركة الاتصالات  وش
السعودية من خلال صندوق STC للاستثمار 
المؤسسي CIF والذي تم إطلاقه في شهر 
فبراير من هذا العام بهدف الاستثمار في 
الشركات التقنية في مراحلها المبكرة وفي 
مختلف القطاعات الرقمية. ويشكل هذا 
الاستثمار علامة فارقة حيث تصبح روِاء أول 
استثمار رأسمالي جريء من قبل صندوق 
مجموعة STC الاستثماري في المملكة. كما 
شارك في الجولة بعض من أكبر صناديق 
رأس المال الجريء الإقليمية والعالمية، 
مثل صندوق جرافين فينتشرز الأمريكي، 
وفيجن فنتشرز، وخوارزمي فينتشرز، وشركة 
رزم للاستثمار، وصندوق دراية للاستثمار, 
وصندوق سدو المالية، وشركة عبدالرحمن 
سليمان الراجحي وأولاده، و مستثمرين 

آخرين.
الشريك التقني المثالي

من جهته قال محمد القصيّر، الشريك 
المؤسس والرئيس التنفيذي لشركة روِاء 
»يساعدنا هذا الاستثمار في تحقيق رؤيتنا 
لنكون الشريك التقني المثالي للشركات 

الصغيرة والمتوسطة في قطاع التجزئة 
ولنساهم في دفع عجلة التحول الرقمي في 
القطاع. من خلال بناء منتج متكامل ينُافس 
المنصات العالمية في نفس المجال، نسعى 
لتحقيق فرق جوهري للتاجر المحلي بعد 
تبنيه أفضل خدمة ممكنة لرقمنة وإدارة 

مخزونه بكفاءة عالية«.
رواد أعمال

من جهته قال المهندس فهد العيدي، 

المدير الإداري لصندوق واعد فنتشرز 
: »إن التطور الذي أحدثته شركة رواء 
في رقمنة وربط العمليات التشغيلية 
للشركات الصغيرة والمتوسطة يتناسب 
بأمثلية مع احتياجات قطاع التجزئة في 
المنطقة، بحكم تشعّب القطاع المعتاد 

تاريخياً. 
أضاف حظينا بفرصة متابعة محمد 
ــى كــرواد  وعبد الله منذ أيامهما الأول

أعمال طموحين، ونفخر اليوم بدعم 
مسيرتهم في تحويل أداة رقمية بسيطة 
إلى منصة سحابية متكاملة لتجار التجزئة 

المحليين و الإقليميين.«
النمو الاستثنائي

من ناحية اخري قال ماجد الجربوع، 
مدير عام صندوق الشركة وريادة الأعمال 
في )STC(: » نسعد باستثمارنا في شركة 
رِواء السعودية والتي أثبتت نجاحها 
من خلال النمو الاستثنائي الذي حققته 
مؤخراً بفضل الفريق المؤسس الذي 
يقف وراء هذه الإنجازات، ونسعى من 
خلال استثمارنا أن نشارك في تطوير 
التقنيات والابتكارات التي تدعم التحول 

التقني في قطاع التجزئة.«
وحرصت رواء منذ تأسيسها في عام 
ــدي الأعمال محمد  2018 على يد رائ
القصيّر وعبد الله الجضعي على أن 
تكون في طليعة الابتكار في مجال 
رقمنة قطاع التجزئة عن طريق تقديم 
حل سحابي متكامل وسهل التطبيق يوفر 
نظم المحاسبة وإدارة المخزون ونقاط 

البيع وربــط مخزون الفروع بمخزون 
المتاجر الإلكترونية بسلاسة. وتجاوزت 
قيمة المعاملات التي تتم عبر منصة رِواء 
ثمانية مليار ريال مما يجعلها واحدة من 
أسرع الشركات التقنية نمواً في المنطقة.  
وقدمت رِواء حلولاً لأكثر من 7000 
تاجر تجزئة في المملكة وخارجها، 
وخلقت أكــثــر مــن 250 فــرصــة عمل 
للشباب السعودي، مما يعكس التزام 
الشركة بتحقيق نمو مستدام ومساهمة 

فعالة في التحول الرقمي في القطاع.
مبادرة وطنية مشتركة

وانعكاسًا لنجاح شركة رواء المتسارع، 
أعلنت الــشــركــة انضمامها لبرنامج 
»الشركات المليارية السعودية«  الذي 
يعد مبادرة وطنية مشتركة بين وزارة 
الاتصالات وتقنية المعلومات، والبرنامج 
الوطني لتنمية تقنية المعلومات 
ومؤسسة مسك الخيرية بهدف تسريع 
نمو الشركات الناشئة المحلية خلال 
مسيرتها لتصبح شركات مليارية أو ما 

 .)UNICORN(يعرف بالـ

فى أكبر جولة أولية لشركات البرمجيات كخدمة في تاريخ المنطقة : 

روِاء تنضم لبرنامج الشركات المليارية وتسريع نموها وبناء اقتصاد قائم على المعرفة
 CIF للاستثمار المؤسسي STC 27 مليون دولار استثمارات فى »رِواء« بقيادة واعد فنتشرز ومساهمة صندوق

كتب : دينا عبدالمنعم 
– رشا حسين 

تعتزم نيوزيلندا تقديم 
ــوع يقر  ــب تــشــريــع هـــذا الأس
فــرض ضريبة على الخدمات 
الرقمية على الشركات الكبيرة 
متعددة الجنسيات، اعتباراً من 
عام 2025 وستفُرض الضريبة 
المقترحة على الشركات الدولية 
التي تجني أكثر من 810 ملايين 
دولار سنوياً مــن الخدمات 
الرقمية العالمية وأكثر من 2 
مليون دولارسنوياً من الخدمات 
الرقمية المقدمة للمستخدمين 
في نيوزيلندا، حسبما قال وزير 
المالية غرانت روبرتسون في 

ويلينغتون.
ــر روبــرتــســون أن ذلك  ذك
سيُطبق بنسبة %3 على 
إجمالي إيـــرادات الخدمات 
الرقمية النيوزيلندية الخاضعة 
للضريبة، على غرار الضرائب 
التي اعتمدتها سلطات قضائية 
أخــرى مثل فرنسا والمملكة 
المتحدة، حيث يتُوقع أن تجني 
الدولة عبر فرض هذه الضرائب 
ــال 4  131 مليون دولار خ

سنوات.
تشعر الحكومات في جميع 

أنحاء العالم بالقلق من أن 
شركات مثل » جوجل » و« 
فيسبوك”  لا تدفع ضرائب 
كافية أو لا تدفعها في الأماكن 
الــصــحــيــحــة، وأن الــقــواعــد 
الضريبية العالمية الحالية لا 
تلتقط بشكل مناسب الطريقة 
التي تجني بها هذه الشركات 

المال.
ــون: »مــن  ــس ــرت ــال روب وقـ
الــواضــح أن الإطــار الضريبي 
الدولي لم يواكب التغيرات في 
ممارسات الأعمال الحديثة ومع 
الرقمنة المتزايدة للتجارة«. 
مضيفاً: »يعُتبر ذلك مشكلة 
ــدول فــي جميع  تواجهها الـ
أنحاء العالم«. مع تزايد عدد 
الشركات الأجنبية التي تتبنى 

نماذج الأعمال الرقمية، تقُيد 
قدرتنا على فرض ضرائب عليها 
ويقع العبء على مجموعات 

أصغر من دافعي الضرائب”.
ــارك الـــحـــكـــومـــة  ــ ــشـ ــ تـ
النيوزيلندية في المفاوضات 
في منظمة التعاون الاقتصادي 
والتنمية سعياً للتوصل إلى 
اتفاق متعدد الأطــراف حول 
كيفية معالجة هذه القضايا، 
لكن روبرتسون أشار أن التقدم 
كان بطيئاً. وقال بينما سنواصل 
العمل لدعم عقد اتفاق متعدد 
الأطراف، إلا أننا لسنا مستعدين 
للانتظار حتى ذلك الحين، لذلك 
أعددنا تشريعاً جاهزاً للتنفيذ 
إذا لم تنجح إجــراءات منظمة 

التعاون الاقتصادي والتنمية”.

كتب : محمد العطار - محمد 
شوقى 

حصلت  منصة مالي  MALY، الإمارتية منصة 
التقنية المالية ، على نحو 1.6 مليون دولار بجولة 
استثمارية )PRE-SEED(  عن طريق مجموعة من 
المستثمرين الملائكيين في دول مجلس التعاون 
الخليجي وستوظف المنصة الاستثمار في توسيع 
عملياتها بدخول أسواق جديدة بالمنطقة، وتسريع نمو 

تطبيقها وبطاقاتها المرتبطة بالبنوك.
الجدير  بالذكر تأسست MALY المتخصصة في 
ــوال والادخـــار، في دولة  خدمات وحلول إدارة الأم
الإمــارات عن طريق مو إبراهيم، وتقدم خدماتها 
عبر تطبيق رقمي وبطاقات ادخار مخصصة مرتبطة 
ــة الإمـــارات،  بحسابات العملاء البنكية داخــل دول
تساعدهم على إدارة نفقاتهم ووضع خطط أسبوعية أو 
شهرية للادخار عبر ميزة الخصم التلقائي من حسابتهم 
وايداع المبلغ المحدد وفقًا لرغبتهم في بطاقة ادخار 

منفصلة.

كتب : باسل خالد – 
محمد الخولي 

كــشــفــت بـــيـــور هيلث 
)PUREHEALTH( التي 
تدعمها شــركــة الاستثمار 
ــو ظبي  ــي أبـ الــحــكــومــيــة ف
“ADQ”، عن توقيع اتفاقية 
لــاســتــحــواذ على مجموعة 
سيركل هيلث البريطانية، 
ــي  ــال ــق ــت الـــمُـــشـــغـــل الاس
للمستشفيات، في صفقة تقدر 
)1.2 مليار دولار اى ما يعادل 

4.41 مليارات درهم إماراتي .
وفقًا لبيان صدر عن مكتب 
أبوظبي للإعلام يوم الاثنين، 
فــإن هــذا الاستحواذ سيمثل 
أول دخــول للمنصة الصحية 
إلى السوق البريطانية ويشكل 
جـــزءًا مــن خطتها للتوسع 

العالمي.
ــواذ،  ــح ــت ــزء مــن الاس ــج ك
ستحصل بــيــور هيلث على 
%100 من محفظة مجموعة 
ســيــركــل هــيــلــث، بــالإضــافــة 
إلــى المستشفيات الجديدة 

والحديثة، بما في ذلك أول 
مستشفى للتأهيل بني لغرض 

خاص في المملكة المتحدة.
تــديــر ADQ، الــتــي تدير 
ــي 157 مــلــيــار دولار  ــوال ح
ــة تشمل  في  ، محفظة أدوي
أيضًا حصة في منتج الأدوية 
 BIOCON البيولوجية الهندي

.BIOLOGICS
ودمــجــت فـــروع الرعاية 
الــصــحــيــة الــتــابــعــة لــهــا مع 
مستلزمات الصحة النقية لـ 
ALPHA DHABI فــي عام 
2022 لإنــشــاء بــيــور هيلث، 

والتي تشمل شركة أبوظبي 
 ،)SEHA( لخدمات الصحة
والــشــركــة الوطنية للتأمين 
الصحي PJSC (DAMAN(، و
 ،TAMOUH HEALTHCARE
 ،YAS ــادات ــي ومجموعة ع
ــو ظــبــي للخلايا  ــز أبـ ــرك وم

الجذعية.
وفي مايو من هذا العام، 
أتمت بيور هيلث استثمارًا 
في حقوق الأسهم بقيمة 1.8 
مليار درهم في مزود الرعاية 
 ARDENT الصحية الأمريكي

.HEALTH SERVICES

فرض ضريبة رقمية على »ميتا« و»جوجل« في 2025 بقيمة 1.6 مليون دولار : 

استثمارات جديدة بمنصة 
MALY  للتقنية المالية 

بقيمة 1.2 مليار دولار  :

 بيور هيلث تستحوذ على مجموعة سيركل 
هيلث البريطانية الضخمة

كتب : على الديب - محمد حلمي 
كشفت شركة » كاش بلس » ، المتخصصة في مجال 
الخدمات المالية في المغرب، عن استثمارها في الشركة 
 ،”VC الناشئة سلعتي عبر هيكلها الاستثماري “كاش بلس

الذي يهدف إلى دعم الشركات الناشئة.
سلعتي، الشركة التي تعمل في مجال توزيع المنتجات 
الاستهلاكية اليومية الموجهة للمتاجر المحلية، انضمت 

الآن إلى نظام “كاش بلس” الابتكاري.
الجدير بالذكر تأسست الشركة في العام 2020 
بواسطة المبادر أيوب حريج، وتضم سلعتي قاعدة متينة 
تتألف من أكثر من 10,000 متجر نشط على منصتها 

الإلكترونية، وتقع معظمها في الدار البيضاء.

كتب : مصطفى ابراهيم - وائل الحسينى 
كشفت هيدج “HEDG“، منصة التقنية المالية 
 )PRE-SEED( المصرية، عن إغلاقها جولة استثمارية
من ستة أرقــام دون الإفصاح عن 
قيمتها الدقيقة؛ وذلك عن طريق 
عدد من المستثمرين المحليين من 
داخل مصر وأخرين من المملكة 
العربية السعودية. وستوظف 
المنصة الاستثمار فــي خدمة 
خطتها للتوسع بتقديم مفهوم جديد للادخار والاستثمار 
للجمهور المصري من خلال تطبيقها على حد تعبيرها، 
وتنويع منتجاتها المالية وإطلاق منتج استثمار بهدف 
التقاعد مطلع العام المقبل. من جهته قال أحمد عبد 
المعطي مدير HEDG التنفيذي، أن شركته تطمح لخلق 
واستحداث نموذج تقني مالي للادخار والاستثمار بهدف 
نشر ثقافة الاستثمار والادخار المالي بالسوق المصرية، 
ومن ثم بحث فرص وإمكانية التوسع إقليميًا. كما صرح 
أن الشركة تعتزم تقديم طلب انضمام إلى المختبر التقني 
للهيئة العامة للرقابة المالية )SANDBOX( فور انتهائها 

من أعمال التطوير والبنية التحتية.

سلعتي المغربية الناشئة تحصد 
تمويل عبر  صندوق »كاش بلس« 

منصة HEDG للتقنية المالية تحصد استثمارات 
جديدة عن طريق مستثمرين مصريين وسعوديين

كتب : أمير طه – محمد 
الخولي

ــد صـــدر هــذا  كــشــف تــقــريــر جــدي
 INSIDER ــن مــؤســســة الأســـبـــوع ع
INTELLIGENCE، أن البالغين في 
الولايات المتحدة يقضون وقتاً أطول بكثير 
في التمرير على تيك توك مقارنةً بمنصة 

إنستجرام هذا العام.
ــوك في  وقــضــى مستخدمو تيك ت
الولايات المتحدة، الذين تبلغ أعمارهم 18 
عامًا فما فوق، إجمالي 4.43 مليار دقيقة 
يوميًا على التطبيق في عام 2023، مقارنة 

بـ 3.91 مليار دقيقة يوميًا على إنستجرام.
وتعتبر ميزة وقت الاهتمام في تيك 
توك ملحوظة، حيث إن التطبيق يضم 
عددًا أقل بكثير من المستخدمين مقارنة 
بإنستجرام بشكل عام، وقدرت المؤسسة 
أن تيك توك سيكون لديها 82.3 مليون 

مستخدم بالغ شهرياً في الولايات المتحدة 
هذا العام، مقارنة بـ 118.4 مليون على 

إنستجرام.
وقالت تيك توك في مارس الماضي إن 
لديها بشكل عام، 150 مليون مستخدم 
نشط شهرياً في الولايات المتحدة عبر 
جميع الفئات العمرية، حيث سجلت 
شركة ميتا بلاتفورمز المالكة لإنستجرام 
أكثر من 2 مليار مستخدم شهرياً في جميع 
أنحاء العالم في أكتوبر، لكنها لم تتجاوز 

جمهورها في الولايات المتحدة.
وســاعــد الحجم الكبير لإنستجرام 
وعلاقاته مع فيسبوك والتطبيقات الأخرى 
المملوكة لـميتا على البقاء في الصدارة 
مع تيك توك في الإنفاق الإعلاني في عام 
2023، ومن المتوقع أن تكسب الشركة 
حوالي ستة أضعاف ما يكسبه تيك توك 
بالدولار الإعلاني لكل مستخدم بالغ لكل 

ساعة يقضيها على التطبيقات.

تيك توك يتجاوز إنستجرام فى وقت قضاء المستخدمين 
على المنصة بمعدل 4.43 مليار دقيقة يوميًا 

السنة السابعة عشر - العدد 792
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المدير الإقليمى لشركة فورتينت مصر وليبيا والسودان

ثقة العملاء في القطاع المصرفي

بقلم:  المهندس خالد فوزي

كتب : مصطفى ابراهيم – وائل 
الجعفري 

تستمر الشركات الناشئة في مجال التكنولوجيا 
المالية في أفريقيا على مسارها التصاعدي، حيث 
ارتفع عددها بنسبة %17.7 ليصل إلى 678 شركة في 

عام 2023 مقارنة بعام 2021.
تأتي هذه البيانات وفقًا لأحدث إصدار من مجلة 
“ديسربت أفريقيا: الابتكار من أجل أفريقيا”، التي 
تصدر كل عامين منذ يونيو 2017، وتتابع التطور 
المذهل للنظام الأفريقي للتكنولوجيا المالية خلال 

السنوات القليلة الماضية.
أصُــدرت النسخة الرابعة من التقرير بالشراكة 

مع شركة AZA FINANCE، وهي شركة تكنولوجيا 
مالية أفريقية تقدم بنية تحتية مالية آمنة وفعالة 
 ،CURACELللدفعات والصرف الأجنبي والتسوية؛ و
وهي شركة بنية تحتية للتأمين تساعد شركات التأمين 
والشركاء في أفريقيا والأسواق الناشئة الأخرى على 
زيادة نطاق ووظائف التأمين من خلال أدوات قائمة 

على السحابة وواجهات برمجة التطبيقات.
وجد التقرير أن التكنولوجيا المالية لا تزال هي 
القطاع الأكثر اكتظاظاً في النظام التكنولوجي الأوسع 
في أفريقيا، حيث استمرت في نموها الثابت خلال 

السنتين الماضيتين.
ومعدل النمو البالغ %17.7 إلى 678 مشروعًا من 
576 في 2021 مشابه لما شهدناه بين عامي 2019 

و2017، عندما ارتفع عدد المشاريع النشطة بنسبة 
%17.3. بشكل عام، ارتفع عدد الشركات الناشئة في 
مجال التكنولوجيا المالية النشطة في أفريقيا بنسبة 

%125.2 بين عامي 2017 و2023.
هذا النمو يحدث في جميع أنحاء القارة، حيث 
تشهد جميع الأسواق الرئيسية باستثناء جنوب أفريقيا 

زيادة في عدد المشاريع النشطة.
مصر ونيجيريا هما البلدين الأكثر نموًا، حيث 
ارتفع عدد الشركات الناشئة في مجال التكنولوجيا 
المالية في هذه البلدان بنسبة %66.7 و%50 على 

التوالي خلال السنتين الماضيتين.
وتــواصــل الشركات الناشئة إطــاق أعمالها 
بمعدل ثابت. حيث تم إطــاق ما يقرب من 

%40 من المشروعات الناشطة حالياً في مجال 
التكنولوجيا المالية بين عامي 2019 و2021، وعلى 
الرغم من أن الأرقــام لعامي 2022 و2023 تبدو 
أقل حتى الآن، فمن المؤكد أن هناك العديد من 
الشركات الناشئة التي تأسست مؤخراً لم تظهر 

بعد في مجال الرؤية.
يصبح مسار النمو المستمر للشركات الناشئة في 
النظام البيئي للتكنولوجيا المالية الأفريقية أكثر إثارة 
للإعجاب عند النظر في معدل الاستبدال العالي نسبياً 

في القطاع.
من أصل 576 شركة ناشئة تم تضمينها في إصدار 
 2021 من هذا التقرير، أوقفت 115 شركة – أي 20 

% – عملها.

: »AZA FINANCE  « : وفقا لتقرير

678 شركة للتكنولوجيا المالية في أفريقيا بنسبة نمو 17.7 % في 2023

كتب : محمد الخولى – محمد 
العطار

جوجل تعلن عن إطلاق برنامج “فلسطين لانشباد”، 
وهو برنامج لبناء القدرات يهدف إلى مساعدة الخريجين 
الفلسطينيين ومطوري تطبيقات الهاتف ورواد الأعمال 
التكنولوجية على تطوير مهاراتهم الرقمية والعثور على فرص 
عمل ويأتي ذلك كجزء من مبادرة قيمتها 10 ملايين دولار 
أعلنت عنها جوجل في مارس 2022 لدعم البيئة التكنولوجية 

الفلسطينية وتطوير مهاراتها الرقمية وإيجاد فرص عمل.
تم تصميم برنامج فلسطين لانشباد بالتعاون مع شركة 
يوداسيتي، الرائدة في تحويل المواهب، ومنظمة سبارك، 
المنظمة غير الحكومية الدولية التي تقدم التعليم المهني 

العالي وتطوير روح المبادرة الريادية.
يهدف البرنامج الذي يبدأ في عام 2023 وحتى عام 
2026 إلى تخريج 3500 فلسطيني من الضفة الغربية 
وقطاع غزة والقدس الشرقية كما يهدف البرنامج إلى سد 
الثغرات في المواهب والتوظيف بناءً على البحوث التي 

أجريت مع الجامعات المحلية والجمعيات.
ويغطي البرنامج ثلاثة محاور رئيسية وهي بناء القدرات 
والإرشــاد وتوفير فرص العمل أوبها بناء القدرات: برنامج 
هجين يستمر لمدة 16 أسبوعًا يديره مدربين ومعلمين 
ــارات تقنية للمبتدئين  مــن يوداسيتي ويــقــدم مــه
والمتقدمين بالإضافة إلى مهارات ناعمة ثانيا نانو ديجري 
المتقدمة: ستغطي المسارات )1( تطوير الويب، )2( هندسة 
الذكاء الاصطناعي، و )3( تحليل البيانات. وتشمل أمثلة على 
دورات مقدمة في البرمجة، وبرمجة علوم البيانات، وبرمجة 
الذكاء الاصطناعي باستخدام لغة البايثون. ستغطي الدورات 
تقنيات جوجل مثل منصة التعلم الآلي وتنسور فلو، بالإضافة 
إلى تقنيات أخرى. تم تصميم هذه الدورات لتزويد الناس 
بوظائف مستقبلية مثل هندسة التعلم الآلي وعلوم البيانات 

وتطوير تطبيقات الهاتف المحمول.
بالاضافة لمهارات ناعمة: ستغطي الدورات المواضيع 
الأساسية الضرورية لأي نوع من أنواع العمل وتشمل بناء 
السيرة الذاتية ، و الاستعداد لمقابلة العمل ، وكيفية إعطاء 

خطاب تقديمي .
الإرشاد الجماعي والفردي: طوال مدة الــدورة، سيتاح 
للطلاب الوصول إلى ما يصل إلى 100 ساعة من الإرشاد  
الجماعي والفردي من قبل المدربين المحليين والإقليميين 
من يوداسيتي، سواء عبر الاجتماعات الشخصية أو عبر 
الإنترنت. بعد التخرج، يمكن للطلاب طلب إرشاد إضافي 
وتوجيه وظيفي. سيتم أيضًا عقد فعاليات مجتمعية شهرية 
مع الجامعات المحلية والجمعيات لتبادل المعرفة والتعلم 

بين الطلاب.
مطابقة الوظائف وتوفير فرص التدريب: ستتاح فرص 
توظيف وتدريب في الشركات المحلية والإقليمية للطلاب 
الأكفاء. ستعقد سبارك وشركاء التواصل المحلي أربعة 
معارض وظائف خلال ثلاث سنوات وسيجتمع أصحاب 

العمل والمرشحين للتواصل والحصول على فرص عمل.
من جهته قال نجيب جرار، المدير الإقليمي للتسويق في 
جوجل في الشرق الأوسط وشمال أفريقيا، نحن ملتزمون 
بمساعدة الخريجين الفلسطينيين ومطوري تطبيقات 

الهاتف ورواد الأعمال التكنولوجية في اكتساب المهارات 
الرقمية التي يحتاجونها للنجاح وتيسير الوصول إلى الوظائف 
والتوظيف. لقد دعمنا الفلسطينيين منذ فترة طويلة من 
خلال مبادرات المهارات الرقمية مثل “مهارات من جوجل” 
وتراخيص كورسيرا و”شهادات مهنية من GOOGLE”. كما 
عملنا بالتعاون مع شركاء عالميين ومحليين مثل يوداسيتي 

وسبارك وكيفا وأميديست وغزة سكاي جيكس وغيرهم”.
من ناحيته قال كاي روملت، الرئيس التنفيذي لشركة 
»يوداسيتي »نحن ملتزمون بتحسين حياة الشباب 
الفلسطيني من خلال هذا البرنامج المنح الدراسية الذي 
يهدف إلى تطوير مهارات 3500 خريج عند انتهاء المنحة. 
نحن نؤمن بأن الشباب الفلسطيني سيكتسبون معرفة 
ومهارات لا تقدر بثمن من خلال هذا الجهد التكنولوجي، 
مما يمكنهم من تحقيق نجاح مهني وتحقيق تقدم شخصي. 
نحن نعتقد أن برنامج “فلسطين لانشباد” سيسهم في 
تمكين الشباب الفلسطيني وتوفير فرص عمل حقيقية في 

قطاع التكنولوجيا والابتكار”.

كتب : وائل الجعفري - مصطفى ابراهيم 
كشفت شركة “فلاي أكيد” المتخصصة في حلول السفر الرقمية عن إتمام جولة 
استثمارية بقيمة 15.2 مليون دولار ، اى يعادل 57 مليون ريال سعودي ، وذلك في إطار 

.S جولة تمويل الفئة
قادت هذه الجولة سنابل للاستثمار، وهي شركة تابعة بالكامل لصندوق الاستثمارات 

العامة السعودي، بالإضافة إلى شركة عِلم ومشاركة شركتي أرتال المالية والراجحي شركاء.
تقدم شركة “فلاي أكيد” حلولً لإدارة السفر للشركات وموظفيها، حيث تعمل على 
ربط سياسات السفر الخاصة بالشركات بتطبيقها، ليتمكن المسافر من الحجز بسهولة عبر 

التطبيق والحصول على الموافقة تلقائيًا أو بموافقة مدير السفر.
ويمكن لمدير السفر أن يدير 
ويراقب جميع حجوزات الموظفين 
مباشرة على المنصة، بالإضافة إلى 
إدارة وتنفيذ السياسات والقواعد 
المختلفة لــأقــســام والموظفين 

والضيوف.
تعلن الشركة أن هــذه الجولة 
الاستثمارية ستسهم في توسيع نطاق 
خدماتها في مناطق أخرى في المملكة 
العربية السعودية ودول الخليج، وستعمل على استكشاف حلول تقنية مالية جديدة 

بهدف تحسين تجربة المسافرين ومساعدة الشركات في إدارة تكاليف رحلات العمل.
من جهته قال بسام المحمدي، المدير التنفيذي لشركة » فلاي أكيد » يعُد إتمام 
جولة تمويل الفئة S إنجازاً هامًا في مسيرة شركتنا. لقد حددنا أهدافنا وتطلعاتنا 
منذ البداية، وسعينا لبناء حلول تقنية تسهم في تحسين إدارة تكاليف السفر 
لعملائنا، وتوفير تجربة سفر محسنة ونظام متطور لإدارة مصاريف رحلات العمل. 
ونحن واثقون من أن هذه الحلول ستؤدي إلى تجربة فعالة ومرضية للمسافرين 

ومديري السفر على حد سواء”.
تعتبر جولة تمويل الفئة S إنجازاً هامًا لشركة فلاي أكيد، حيث ستساعد على تعزيز 
تطوير منتجاتها وتوسيع نطاق خدماتها. ومن المتوقع أن تستفيد الشركات والمسافرين 

من تحسينات في تجربة السفر الرقمية وتسهيل عملية إدارة السفر والمصاريف.
تتألف جولة التمويل من مجموعة من المستثمرين الرائدين في المجال التكنولوجي، 
وتعكس الثقة في رؤية وإمكانات شركة فلاي أكيد في تحويل صناعة السفر وتقديم 
حلول مبتكرة. من المتوقع أن يساهم هذا التمويل في تعزيز نمو الشركة وتوسيع 

تواجدها في السوق.

كتب : دينا عبد المنعم – نهله مقلد 
كشفت شركة إي آند كابيتال )E& CAPITAL( عن استثمارها المتخصص في جولة 
تمويل الفئة A بقيمة 5 ملايين دولار في شركة “ماكس بايت”، وهي شركة مبتكرة في 
مجال الحلول الرقمية المتكاملة والروبوتات، بهدف تعزيز توسع الشركة في السوق 
وتطوير منتجاتها، وتمكينها من الريادة في تقديم حلول مبتكرة تمكّن الشركات المصنعة 

في العصر الرقمي.
تتخذ ماكس بايت الإمارات العربية المتحدة مقراً لها، وتعد المزود الرائد لحلول 

الصناعة 4.0 بتواجد قوي في قطاعات السيارات والدفاع والمرافق والأغذية والمشروبات.
تهدف الشركة إلى تمكين المؤسسات الصناعية المتصلة ذكاءً لتحقيق المرونة 

والإنتاجية والإيرادات والنمو التوقعي للأرباح، بالإضافة إلى الاستدامة.
ويهدف التمويل إلى تسريع النمو 
من خــال تعزيز فريق المبيعات 
وتنقية استراتيجية الانتقال إلى السوق 
والشراكات، وتوسعة المشاريع في 

مناطق وصناعات جديدة.
من جهته قال إدي فرحات، المدير 
التنفيذي في » إي آند كابيتال » 
استثمارنا في ‘ماكس بايت’ يعد نقطة 
تحوّل هامة. تمكّن نهج ‘ماكس بايت’ 

المبتكر في تكنولوجيا الأتمتة من وضعها كشريك مثالي لثورة الصناعة 4.0، خاصةً مع 
سجلها المثبت للنجاح في الإمارات العربية المتحدة والولايات المتحدة وجنوب شرق 
آسيا والهند. سيساهم هذا الاستثمار في مزيد من تحقيق مهمتها في تحويل الشركات 

رقمياً وتمكينها من الأتمتة”.
أضاف تقدم ماكس بايت مجموعة واسعة من الخدمات في ثلاث مجالات رئيسية، 
بما في ذلك مجال الصناعة 4.0 وتطبيقات الذكاء الاصطناعي لتحويل سلاسل القيم 
الصناعية إلى مصانع ذكية ومستدامة، وحلول الروبوتات والأتمتة لتمكين المصانع الذاتية 
التشغيل، وبرامج التعليم في مجال الصناعة 4.0 لتمكين المصنعين والمجتمع من التقدم 

واعتماد التحول الرقمي والرحلة نحو الصناعة 4.0.
مؤخراً، دخلت إي آند كابيتال وماكس بايت في مذكرة تفاهم، حيث تصُبح إي 
آند كابيتال موزع حصري لنظام منتجات ماكس بايت في الإمارات ويسرّع هذا الجهد 
التعاوني من عملية تطوير الصناعة التحويلية في الإمارات ويتماشى مع الرؤية التي 

حددتها وزارة الصناعة والتكنولوجيا المتقدمة من خلال برنامج 300 مليار.
يتوافق الاستثمار الاستراتيجي لشركة إي آند كابيتال في ماكس بايت مع الاستراتيجية 
الوطنية للإمارات لتسريع التبني الرقمي في الصناعة، مع التركيز بشكل خاص على 

النموذج الصناعي 4.0.

ضمن مبادرة قيمتها 10 ملايين دولار :

جوجل تطُلق »فلسطين لانشباد« لتمكين الشباب تكنولوجيا
15.2 مليون دولار  استثمارات فلاي أكيد 

A السعودية تجمع في جولة الفئة
5 ملايين دولار  :

 إي آند كابيتال تستثمر في ماكس بايت

يعتمد القطاع المصرفي الذي يتبنى استراتيجية العميل أولً ويقدم تجارب سلسة على 
الثقة اعتمادًا أساسياً ، فالبنوك لا تحافظ علي استثمارات العملاء ومدخراتهم فحسب، 
بل تؤمن أيضًا الأصول الغاية في الأهمية مثل المعلومات والبيانات الشخصية . وفي هذا 
الصدد، يلعب أمن المعلومات دوراً جوهرياً في الحفاظ على ثقة العملاء من خلال تعزيز 

استراتيجيات العميل أولً.
فمن الصعب كسب ثقة العملاء في الخدمات المصرفية ومن السهل جدًا خسارتها، 
حيث يعد كسب ثقة العملاء والحفاظ عليهم أمراً غاية في الصعوبة ،ففقدان العملاء أمر 
مثير للقلق لجميع المؤسسات. حيث تعمل البنوك في سوق مليء بالمنافسة. وتطالب 
المؤسسات الرقمية مثل مؤسسات التكنولوجيا المالية  وعمالقة التكنولوجيا بتبسيط تجربة 

العملاء وتقديم خدمات مبتكرة لزيادة الاعتماد علي الخدمات الرقمية.
علاوة على ذلك، يعتبر كسب العملاء و الحفاظ علي ثقتهم عملية مُكلفة أكثر من 
تقنيات التكنولوجيا المالية بالنسبة للبنوك. كما أن ثمن فقدان العملاء باهظ للغاية. وهنا 

نتساءل: هل يثق العملاء في البنوك؟ وهل أثرت الشركات الرقمية على تلك الثقة وأضعفتها؟
وهنا نطرح الإجابة للنقاش. فوجد تقرير ERNST & YOUNG أن ٪17 فقط من 
المشاركين في الاستطلاع قالوا إنهم يثقون في أنشطة المؤسسات المالية في أوقات 
الأزمات. وأفاد المشاركون في استطلاع BAIN AND COMPANY أيضًا أن الخدمات 
المالية التي تقدمها شركات التكنولوجيا أكثر جدارة بالثقة. وعلى صعيد آخر، في تقرير 
CAPGEMINI’S WORLD FINTECH، قال أكثر من ثلاثة أرباع المشاركين في استطلاع 

أنهم يثقون في بنكهم لدعم احتياجاتهم المالية وتقديم المشورة.
إذن كيف يمكن للبنوك حل هذا التناقض في الرأي، والاستفادة من ثقة العملاء في 

استراتيجيات العميل أولاً، وجعلها عاملً تنافسيًا حقيقيًا؟

قياس مدى الثقة في البنوك
إن حسن الإدارة والممارسات التجارية الأخلاقية التي تتسم بالشفافية باتت أمور غاية 
في الأهمية بالنسبة للبنوك للحفاظ على العملاء. تكسب البنوك التي تستثمر في التقنيات 
والعمليات الفعالة ثقة العملاء. فعلى سبيل المثال، أظهرت الأزمة المالية في عام 2008 مدى 

تأثير قلة المرونة المالية على الثقة المكتسبة في القطاع بصفة عامة.
تنبع الثقة في الخدمات المصرفية من مزيج بين الثقافة والمرونة التشغيلية والتكنولوجيا. 
يمكن للبنوك التي تتمتع بالمرونة في هذه المجالات الثلاثة تعزيز علامتها التجارية وسمعتها، 

والتي بدورها تعزز الثقة.
ثقافة البنك لها أهمية قصوي، حيث يعمل البنك على تبني ثقافة الثقة بالموظفين لتلبية 
احتياجات العملاء. والقيام بالإجراءات التي تؤدي الي كسب ثقة العملاء و أيضا دمج الأدوات 

والتطبيقات وتطبيق استراتيجية العميل أولاً والاستثمار في الموظفين.
كما تعد المرونة التشغيلية ضرورية أيضًا للحفاظ على الثقة مع العملاء وذلك من خلال 
تعزيز العمليات وقنوات الاتصال والبرامج التي تعدها البنوك للاستعداد للهجمات والتصدي 

لها. 
كما تلعب التكنولوجيا دوراً هامًا في كسب الثقة لأن تجربة العميل تعتمد على مدى 
كفاءة التكنولوجيا. على سبيل المثال، في حالة تعطل الموقع الإلكتروني لأحد البنوك أو 
تعرض المؤسسة لهجوم إلكتروني، يتأثر العملاء ويفقد البنك ثقتهم. فإن التكنولوجيا الجيدة 
لا تعتمد على كونها تعمل جيدًا فحسب. فبالطبع تزداد ثقة العملاء عندما تستثمر البنوك 
في التكنولوجيا لتحديث البنية التحتية أو العمليات وتعزيز تجربة العميل وتقديم الخدمات 

المصممة خصيصًا للعملاء.

قيمة الأمن السيبراني في تعزيز الثقة
يعتمد بناء الثقة وإعداد استراتيجية مصرفية ناجحة تركز على العملاء على الأمن 
  SECURITY-BY-DESIGN السيبراني  في المقام الأول. في السوق الحالية، يعتبر نهج
استثماراً استراتيجيًا يحقق أكبر قدر من الأرباح، ويمكن أن يضمن تعزيز تنافسية البنوك. 

يتضمن ذلك دمج الأمان في عملية صنع القرار.
إذن، ما هي الصفات التي تنصح  البنوك بالبحث عنها عند تقييم شريكها الأمني 
الاستراتيجي؟ ما هو الشريك الذي يمكنه توفير قدرات أمنية مبتكرة تحد من المخاطر التي 

تتعرض لها البنوك؟
تنصح البنوك باختيار شريك أمني تتسق قيمه واستراتيجياته الأساسية مع بعضها البعض. 
فيجب على البنوك تبني نهج أمني يشمل المجالات الرئيسية الثلاثة: الأفراد والعمليات 
والتكنولوجيا. وللحد من المخاطر التي تتعرض لها البنوك، تنصح البنوك بعقد شراكات مع 
منصات للأمن السيبراني لتعزيز الأمان. وفي ظل وجود شريك أمني موثوق به يمكن للبنوك: 

 ضمان أن موظفي البنك على درايــة بالأمن وتثقيفهم في أساسيات سلامة الأمن 
الإلكتروني

تعزيز المرونة من خلال العمليات المصممة لضمان حماية الأصول الهامة وبيانات 
العملاء، وفي حالة حدوث مشكلة، يضمن البنك استعادة الخدمات والأنظمة الهامة واستمرار 

تشغيلها 
توظيف تقنيات الأمن السيبراني لمنع اختراق البيانات والهجمات الإلكترونية. ولا يلزم 
أن يرى أو يعرف العملاء الطرق المستخدمة لتعزيز الأمن؛ فكل ما يهم العميل مدى كفاءة 
تلك الأدوات. كما يجب أن تكون البنوك منفتحة بشأن المخاطر الأمنية وتثقيف العملاء حول 

كيفية حماية أنفسهم.

كسب الثقة والحفاظ عليها
إن للثقة جوانب مادية وجوانب أخرى معنوية. فمن الجوانب المعنوية أن جزء كبير من 
الثقة في الخدمات المصرفية يعتمد على تجربة العميل . فعندما تدلل البنوك على مدى 
مصداقيتها من خلال العمليات والأفراد والتكنولوجيا التي يمكن للعملاء رؤيتها والتفاعل 

معها، تعُزز ثقة العملاء وتزداد 
يعد الأمن السيبراني عنصراً أساسيًا يدعم ثقة العملاء لأن البنوك بحاجة إلى حماية 
البيانات والتطبيقات التي تعزز تجارب العملاء. كما تساعد تقنيات امن المعلومات  الفعالة 

على ضمان تقديم أفضل التقنيات و التطبيقات وحماية سلامة البيانات الهامة.

مصر ونيجيريا الأكثر نموًا وارتفع شركات الناشئة للتكنولوجيا المالية بنسبة 66.7 % و50 %

السنة السابعة عشر - العدد 792
الأحد 3 سبتمبر 2023 - 18 صفر 1445 هـ

بعد نجاحها فى جمع 300 الف دولار :حتى نهاية سبتمبر الحالي :

مجلس الوزراء ينفي اصدار قراراً بمد عمل الموظفين 
يوم الأحد بنظام الـ »أون لاين« من المنزل 

منصة DABCHY التونسية تنطلق في مصر

 XCELERISE إنديفور إيجيبت تطُلق
لدعم رواد الأعمال المصريين

تجاوزت 200 مليار دولار عالميا :

الهواتف الذكية تسيطر على سوق ألعاب الأونلاين في السعودية

كتب : دينا عبدالمنعم -  سماح سعيد 
ردا على ما تداولته بعض المواقع الإلكترونية وصفحات التواصل الاجتماعي 
منشوراً منسوباً لمجلس الوزراء يتضمن قراراً بمد عمل الموظفين يوم الأحد 
بنظام الـ »أون لاين« من المنزل حتى نهاية شهر سبتمبر 2023، وقد تم نفي 
تلك الأنباء تماماً، وأكد مجلس الوزراء أنه لا صحة لمد عمل الموظفين يوم 
الأحد بنظام الـ »أون لاين« من المنزل حتى نهاية شهر سبتمبر 2023، وأن 
المنشور المتداول مزيف، وغير صادر عن رئاسة مجلس الوزراء، مُشيراً إلى 
أن قرار رئيس الوزراء الخاص بعمل الموظفين يوم الأحد من كل أسبوع بنظام 
الـ »أون لاين«  قد صدر ليتم تطبيقه خلال شهر أغسطس الجاري فقط، ولن 
يتم مد هذا القرار خلال شهر سبتمبر المقبل، مناشداً العاملين بالجهاز الإداري 
للدولة عدم الانسياق وراء تلك الأخبار المغلوطة مع استقاء المعلومات من 

مصادرها الرسمية.

كتب : وائل الحسينى 
– محمد العطار

 ،DABCHY أطلقت منصة
السوق الإلكتروني التونسي لبيع 
وشراء الأزياء بين الأفــراد، عملياتها 
فــي مصر حيث نجحت الشركة 
الناشئة – التي جمعت 300 ألف 
دولار في جولة تمويل البذور في 
عام 2019 – في بناء مجتمع يضم 
مئات الآلاف من المستخدمين في 
تونس والمغرب والجزائر، بينما تم 
تنزيل تطبيقها على نظام أندرويد 
أكثر من 100,000 مرة. والآن، قامت 

بتوسيع نشاطها إلى مصر.

من جهتها قالت المنصوري، 
 DABCHY « الرئيس التنفيذي لـ
ــار  ــض “نــحــن مــتــحــمــســون لإح
DABCHY إلى مصر، حيث نؤمن 
بقوة الأزيــاء في تحقيق التغيير 
الإيجابي. تقدم منصتنا فرصة للأفراد 
لاحتضان الاستدامة من خلال تنظيم 
خــزانــات ملابسهم وكسب بعض 
ــوال الإضافية، بينما توفر في  الأم
الوقت نفسه خيارات أزياء بأسعار 

معقولة للمستهلكين”.
وتأسست«DABCHY  »في عام 
2016 على يدي أماني المنصوري، 
وغازي الكتاتة، وأسامة المحجوب، 
وهـــي منصة إلــكــتــرونــيــة تتيح 

للمستخدمين شراء وبيع الملابس 
المستعملة والجديدة عبر الإنترنت 
من منظور تحليلي، يمكن القول 
أن التوسع الجغرافي للشركات 

الناشئة، مثل DABCHY، إلى أسواق 
جديدة قد يوفر فرصًا لزيادة قاعدة 

المستخدمين وتعزيز النمو.
مصر هــي واحـــدة مــن أكبر 

الأسواق في الشرق الأوسط وشمال 
أفريقيا، ولها عــدد سكان ضخم 
ونسبة عالية من الشباب الذين 
يمكن أن يكونوا مستهدفين لمنصة 
مثل DABCHY. وبالإضافة إلى 
ــك، مع ازديـــاد الوعي بأهمية  ذل
الاستدامة والاقتصاد الدائري، يمكن 
أن تجد المنصات التي تعتمد على 
نموذج الأزياء المستعملة نجاحاً في 
السوق الحالي ومع ذلك، النجاح 
ليس مضموناً وسيعتمد على عدة 
عوامل، بما في ذلك القبول من قبل 
الجمهور ، والقدرة على التنافس في 
السوق المحلي، والقدرة على تحقيق 

نمو مستدام.

كتب : باسل خالد - 
على الديب 

كشفت  شركتا إنديفور 
إيجيبت وGIZ EGYPT، نيابة 
عن الحكومة الألمانية، عن 
 XCELERISE إطلاق برنامج
الفريد من نوعه للنمو السريع 
يهدف إلى تسهيل الوصول إلى 
رأس المال وتوسيع الأســواق 
لجميع الشركات الناشئة التي 

تروج للأعمال المستدامة.
يتم تصميم هذا البرنامج 
الذي يمتد لـ 15 شهراً خصيصًا 
لتجهيز رواد الأعمال الطموحين 
بالمعرفة الصناعية، والــرؤى 
ــط القيمة  ــرواب السوقية، وال
اللازمة لتوسيع أعمالهم على 
الصعيد الدولي بنجاح وجمع 
رأس المال. يوفر برنامج النمو 
السريع من إنديفور إيجيبت، 
 ،XCELERISE المعروف بـ
ــرواد الأعمال  فرصة فريدة ل

للاستفادة من الشبكة العالمية 
ـــ ENDEAVOR الــتــي  لـ
تضم العديد من المرشدين، 
والــمــســتــثــمــريــن، وأفــضــل 

المحترفين في الصناعة.
مــن خــال الاســتــفــادة من 
ــرات وإرشـــــادات هــؤلاء  ــب خ
الخبراء الرئيسيين، سيكتسب 
ــون الأدوات  ــاركـ ــشـ ــمـ الـ
والاستراتيجيات اللازمة للتعامل 
مع تعقيدات التوسع الدولي 

وتعظيم إمكانات نموهم.
ــات جمع  ــجــي ــي ــرات واســت

الاموال  والتعارف: سيتعلم 
المشاركون أفضل الممارسات 
ــوال بشكل فعال  لجمع الأمـ
والحصول على الوصول إلى 
المستثمرين المحتملين من 
خلال التقديمات الاستراتيجية 

التي يتيحها البرنامج.
ــارات توسيع  ــادات وزي إرش
السوق: سيتلقى رواد الأعمال 
ــادات شاملة حول توسيع  إرش
السوق، مما يتيح لهم اتخاذ 
قـــرارات مستنيرة وتحسين 
دخولهم إلى الأسواق الجديدة. 

ــى ذلــك، سيتاح  بالإضافة إل
للمشاركين المختارين فرصة 
القيام بزيارة دولية لاستكشاف 

فرص السوق عن قرب.
التواصل الاجتماعي والتفاعل 
مع أصحاب المصلحة: يعزز 
ــرص الــتــواصــل  ــامــج فـ ــبــرن ال
الاجتماعي، مما يتيح لــرواد 
الأعمال التواصل مع أصحاب 
المصلحة الرئيسيين، وقــادة 
ــران المتماثلين  الصناعة، والأق
ــشــاركــون الشغف  ــن ي ــذي ال
بالابتكار والنمو. القطاعات 
المميزة للبرنامج تشمل: البناء 
الأخضر ، إدارة النفايات ، الطاقة 
المتجددة ، الزراعة المستدامة 
، الموبايل والتكنولوجيا المالية 
بينما يقع التركيز الرئيسي 
على هذه القطاعات، يشجع 
البرنامج جميع رواد الأعمال 
الذين يعملون على توفير حلول 
مبتكرة ومستدامة للتحديات 

المعقدة.

كتب : مصطفى ابراهيم – 
محمد الخولي

بحلول عام 2026، من المتوقع أن يتجاوز 
السوق العالمية للألعاب قيمة 200 مليار 
دولار، مع استمرار الهواتف الذكية في 

السيطرة على هذا القطاع.
كما هو الحال في العديد من الأسواق 
الأخرى، تعتبر الهواتف الذكية جهاز الألعاب 
المفضل بالنسبة للسعوديين، حيث يفضل 
نحو ثلاثة أرباع المستخدمين )%73( قدرات 
التنقل والراحة بعيدًا عن الوحدات التحكم 

وأجهزة الكمبيوتر.
أظــهــرت شركة البحوث البريطانية 
ــاب مثل ​​ ــع ــزة الأل “يــوجــوف” أن أجــه
مايكروسوفت إكس بوكس، وسوني بلاي 
ستيشن، ونينتندو سويتش كانت الأكثر 
تفضيلاً بواسطة %34 من اللاعبين، في 
حين سجلت أجهزة الكمبيوتر المكتبية 

والمحمولة نسبة 33%.
وفي الوقت نفسه، تفضل فقط نسبة 
%14 من المستخدمين أجهزة الكمبيوتر 

المكتبية القوية للألعاب.
بالنسبة لمدة الوقت الذي يقضونه في 

اللعب أسبوعيًا، اعترف النصف الأكبر من 
المستجيبين )%22( بأنهم يقضون حوالي 

3-6 ساعات في اليوم.
وقال مُحللي » يوجوف » على الرغم من 
أن الأجهزة المحمولة فتحت الأبواب أمام 
ألعاب الفيديو العابرة بشكل كبير، إلا أن 
إكس بوكس ​​وبلاي ستيشن لا تزال تجذب 
هواة الألعاب، حيث يستخدم ثلُث اللاعبين 
الأسبوعيين أجهزة ألعاب مخصصة للعب 
ألعاب الفيديو. ويميل الرجال إلى القول 

بذلك أكثر من النساء”.
كما هو الحال بالنسبة للمواطنين في 
ــدول المتقدمة الأخــرى، يبقى  معظم ال
التفاعل عبر وسائل التواصل الاجتماعي 
النشاط الأول على الإنترنت بالنسبة 

للسعوديين، حيث يشارك فيه %41 من 
المشاركين في الاستطلاع.

كما تأتي مواقع مثل يوتيوب ونتفليكس 
وأمازون برايم في المرتبة التالية، مهيمنة 
على التصنيفات متفوقة على أنشطة أخرى 
مثل التحقق من البريد الإلكتروني وتصفح 
الإنترنت العام. أما بالنسبة لألعاب الإنترنت، 
ستكون حكومة المملكة العربية السعودية 
سعيدة بنتائج الدراسة، حيث تخُطط البلاد 
لتطوير 30 لعبة جديدة محلياً وخلق حوالي 
40,000 وظيفة بحلول عام 2030 ضمن 
برنامج يعرف بالاستراتيجية الوطنية للألعاب 

والرياضات الإلكترونية.
في الشهر الماضي، بــدأت المملكة 
 ،“GAMERS8 استضافة “موسم القيمرز
ــدة من أكبر المهرجانات العالمية  واح
للألعاب، والتي وجــدت إقبالً كبيراً من 
قبل السكان، وتلقت صناعة الألعاب عبر 
الإنترنت في السعودية دعمًا بقيمة 488 
مليون دولار من اتحاد الرياضات الإلكترونية 
السعودي وصندوق التنمية الوطني والبنك 
الاجتماعي للتنمية، وذلك وفقًا لإعلان في 
مؤتمر تكنولوجيا ليب في الرياض في فبراير 

الماضي.
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5 ملايين دولار : تمويل جديد لمنصة »أنغامي« من SRMG   فنتشرز

MENAP 60 مليون دولار : » أنتلر« تطُلق صندوق بقيمة للاستثمار في شركات

كتب : مصطفى ابراهيم – دينا 
عبدالمنعم 

كشفت شركة » SRMG  »فنتشرز، الذراع الاستثماري 
لمجموعة SRMG، اليوم عن استثمار قيمته 5 مليون دولار 
في أنغامي، منصة بث الموسيقى والترفيه الرائدة في منطقة 

الشرق الأوسط وشمال أفريقيا.
يعُد هذا الاستثمار في أنغامي تطوراً هامًا في صناعة 
الموسيقى والصوت المتنامية في المنطقة. ستعزز شركة 
SRMG فنتشرز مسار نمو أنغامي من خلال نطاقها 
الإعلامي الواسع ومكتبتها الضخمة من المحتوى ومحفظتها 
من الأصول الرائدة في مجال الصوت والبودكاست، وتمكّنها 
من الحصول على حصة أكبر في هذا القطاع النامي 

والمتوقع أن يصل إلى 700 مليون دولار في عام 2026.
تمكنت أنغامي من تأسيس نفسها كمنصة رائدة لبث 
الموسيقى والترفيه في المنطقة. مع 120 مليون مستخدم 

)ارتفاع كبير من 75 مليون مستخدم في عام 2021(، وقاعدة 
مشتركين كبيرة ومجموعة تضم أكثر من 100 مليون أغنية، 
تعد أنغامي المنصة المفضلة للموسيقى العربية والدولية 
والبودكاست والترفيه. منذ إطلاقها في عام 2012، قامت 
أنغامي بتوسيع محفظتها لتشمل أكثر من مجرد بث 
الموسيقى. حيث تقدم الآن إنتاجات داخلية، ومحتوى 
موسيقي وفيديو معروف، وحفلات موسيقية وأحداث 
مباشرة، وشركة إنتاج للفنانين العرب، وبودكاست، وصالة 
موسيقية مع ترفيه مباشر، ومحتوى عربي حصري وأصلي، 

بالإضافة إلى خدمة بث الموسيقى المشهورة لديها.
استثمار شركة SRMG فنتشرز في أنغامي يعكس 

موقعها الفريد والرائد في قطاع الموسيقى والصوت الواعد 
ضمن صناعة الإعلام. ومن المتوقع أن ينمو قطاع الموسيقى 
والصوت في منطقة الشرق الأوسط وشمال أفريقيا بمعدل 

نمو سنوي مركب يبلغ %11، متفوقاً على السوق العالمية.
يؤكد هذا النمو السريع، الذي يظهر بشكل أكبر بفضل 
تزايد أهمية النجوم العرب والمواهب المحلية، جنباً إلى 
جنب مع وجود استراتيجي لشركات التسجيل العالمية مثل 
وارنر ويونيفرسال وسوني، مكانة منطقة الشرق الأوسط 
وشمال أفريقيا كلاعب أساسي في المشهد الموسيقي 
العالمي. توفر مجموعة بيانات أنغامي وقدراتها الرائدة في 

.SRMG التوزيع فرصًا جذابة للتعاون مع شركة
ستقوم بيلبورد العربية، الإضافة الأحدث إلى محفظة 
وسائل الإعلام لشركة SRMG، بإطلاق العديد من الرسوم 
البيانية باستخدام بيانات منصات التدفق الرقمية الرائدة – 
بما في ذلك أنغامي – لتسليط الضوء على الفنانين والأغاني 

التي تدفع صناعة الموسيقى العالمية والإقليمية.

كتب : على الديب – نهله مقلد
كشفت شركة » أنتلر » عن توسيع وجودها في 
منطقة الشرق الأوسط وشمال أفريقيا وباكستان 
)MENAP( وذلك بوجود الدكتور جوناثان دوير 

ورومان أسونساو كشركاء.
وتهدف الشركة إلى تعزيز بيئة الريادة الشركية 
في المنطقة من خلال دعم المؤسسين الاستثنائيين 
في أقرب مرحلة لبدء المشروع من خلال توفير 
الشراكة بين المؤسسين، التوجيه الشخصي، 
الوصول إلى شبكة محلية وعالمية من المؤسسين 
والمستشارين، وخبرة في بيئة الشرق الأوسط 
وشمال أفريقيا، والاستثمار في مرحلة مبكرة، 

والدعم في التمويل المستقبلي.
كمستثمر في مرحلة مبكرة، تعتمد فلسفة 
أنتلر على الاستثمار في الأشخاص. وفي الدورة التي 
ستنطلق في الرياض في سبتمبر 2023، تختار أنتلر 
أكثر من 60 مؤسسًا بدون فكرة محددة أو بدون 
تمويل سابق من بين آلاف الطلبات لتطوير وتأكيد 
وبدء تطبيق نموذج عمل جديد. هذا البرنامج 
المثبت نجاحه حتى الآن قد دعم أكثر من 6000 

مؤسس حول العالم.
وتم تكريم أنتلر مؤخراً كأكثر مستثمر نشط 
في مرحلة مبكرة في العالم، حيث قامت بحوالي 
850 استثماراً في أكثر من 20 دولة في غضون 

5 سنوات. وتشهد أنتلر زيادة في عدد الطلبات 
لبرامجها للمؤسسين مع معدل استثمار في نهاية 

البرنامج يبلغ 1%.
بعد انتهاء البرنامج، تستثمر أنتلر 10,000 دولار 
مقابل حصة %11 في المؤسسين ذوي الأداء 
العالي، والذين يتم اختيارهم بناءً على أكثر من 
200 ساعة من وقت التفاعل الوثيق خلال فترة 

البرنامج التي تمتد لثلاثة أشهر.
وتساعد أنتلر أيضًا الشركات الناشئة في مراحلها 
المتقدمة من خلال دعم التوسع وتوفير التمويل 
التالي من صناديق أنتلر العالمية أو مستثمري 
رأس المال الجريء الرائدين مثل آندرسن هورويتز 

ونورث زون.

وتشمل الــشــركــات المميزة فــي محفظة 
أنتلر شركة AIRALO، وهي مزود عالمي لبطاقات 
ESIM يربط الملايين من المستخدمين في أكثر 
من 200 دولة. تأسست في البداية في مجموعة 
أنتلر في سنغافورة، وقد قامت بتوسيع أعمالها 
ــط وشمال أفريقيا،  إلــى منطقة الشرق الأوس
وأخيراً جمعت 60 مليون دولار من المستثمرين 
الاستراتيجيين مثل إتيسالات وتيليفونيكا وديوتشه 
تيليكوم، بالإضافة إلى المستثمرين المشتركين 

سيكويا وراكوتن.
من جهته قال الدكتور جوناثان دويــر، رائد 
أعمال حقق 3 صفقات ناجحة، ورومان أسونساو، 
الشريك السابق في شركة ماكنزي، نشاطات الشركة 

في المنطقة. اضــاف كريادي حقق 3 صفقات 
ناجحة وبنى أعمالً في المملكة العربية السعودية 
والإمارات، كنت أقدر بشدة برنامجًا مثل أنتلر الذي 
لا يضعني فقط في غرفة مع مؤسسين محتملين 
بمهارات عالية، ولكنه يدعمني أيضًا بشكل ملموس 
في خطواتي الأولى ويعرفني على الأشخاص ذوي 

الصلة داخل البيئة”.
من ناحيته ان أسونساو تظُهِر الاستراتيجيات 
الوطنية مستوى غير مسبوق من الطموح في 
تحديث اقتصادات البلدان وتنويعها، وغالبًا ما 
تنسق الجهود بين الجهات العامة ذات الصلة، 
مما يوفر فرصًا ودعمًا كبيراً للمؤسسين. تعد 
الشركات الناشئة أمــراً حاسمًا – ولا سيما في 
مجال التكنولوجيا والرقمية – حيث تكون متعددة 
القطاعات، وتخلق وظائف عالية الجودة، وتحول 
البلدان إلى اقتصادات المعرفة. ونرى الحكومات 

تتبنى الأفعال وتتحرك بناءً على هذا الشأن”.
في المدى الطويل، تسعى أنتلر لزيادة التنافسية 
الاقتصادية، وخلق فرص العمل، والابتكار التقني 
والرقمي، ومرونة الناتج المحلي الإجمالي المعتمد 
على المعرفة في منطقة الشرق الأوسط وشمال 
أفريقيا من خلال إنشاء وتوسيع الشركات الناشئة 
السريعة النمو المتميزة، ودعم الطموحات الإقليمية، 
وفقًا لرؤية المملكة العربية السعودية لعام 2030 

ورؤية أجندة دبي الاقتصادية لعام 2033.

مع رصد  مؤسسة » ماغنيت » لأهم الشركات الناشئة بالمنطقة لعام 2023 :

انخفاض بنسبة 42 %في التمويل والصفقات وصناعة التكنولوجيا المالية  هي الخيار الأول للمستثمرين

مليار دولار حجم الاستثمارات فى الشركات الناشئة
بمنطقة الشرق الاوسط من خلال 193 صفقة

كتب : مصطفى ابراهيم – 
دينا عبد المنعم 

تفتح الثورة الرقمية فرصًا ضخمة للدول 
في منطقة الخليج لاستغلال مصادر جديدة 
للتنوع الاقتصادي والنمو المدفوع بالابتكار. 
وتستمر الشركات الناشئة في المنطقة 
في جذب اهتمام كبير من المستثمرين 
المحليين والأجانب، حيث يجف تدفق رأس 
المال الجريء في أجزاء أخرى من العالم 
بسبب عدم اليقين الاقتصادي العالمي 
والآثــار الناجمة عن أزمة البنوك العالمية 

الأخيرة.
أفــادت ماغنيت، شركة أبحاث مقرها 
دبي، بأنه على الرغم من تسجيل الشرق 
الأوسط انخفاضًا بنسبة 42 %في التمويل 
والصفقات، وفقًا للاتجاهات العالمية، إلا أن 
الشركات الناشئة في المنطقة جمعت أكثر 

من مليار دولار من خلال 193 صفقة.
تظل صناعة التكنولوجيا المالية  هي 
الخيار الأول للمستثمرين، على الرغم من 
تسجيل انخفاض بنسبة 51 % على أساس 
سنوي في المعاملات واقتصاد منطقة 
الخليج الرقمي المتقدم بالإضافة إلى 
المبادرات الابتكارية في الجميع تجعله 
مكاناً جذاباً لإطلاق أو توسيع شركة ناشئة 

لعدد متزايد من رواد الأعمال العالميين.
تعد الشركات الناشئة جزءًا لا يتجزأ من 
استراتيجيات حكومات دول مجلس التعاون 
الخليجي للتنوع الاقتصادي وخلق فرص 
العمل. وحقق القطاع إنجازات ملموسة على 

مر السنين، ولا يبدو أن الازدهار سيتباطأ.

“ YAP « منصة
أعلنت منصة الخدمات المصرفية 
الرقمية في دبي، YAP، عن جمعها مبلغ 
41 مليون دولار في جولة تمويل قادتها 
شركة الجزيرة كابيتال من المملكة العربية 

السعودية في يوليو 2022، بهدف تمويل 
توسعها في أسواق جديدة وتعزيز عروضها 
من المنتجات ويعُتبر هذا التمويل إنجازاً 
هامًا بلا منازع للمنصة المصرفية الرقمية 
التي تأسست في عام 2021 من قبل مروان 

حاشم وأنس زيدان.
من جهته قال زيدان، المؤسس المشارك 
والمدير العام لشركة YAP بعد جولة 
التمويل: “الزخم والنمو الــذي شهدناه 
 YAP منذ إطلاقنا يؤكد الحاجة إلى منصة
في المنطقة بأكملها. نتطلع إلى التوسع 
في أســواق جديدة وتعزيز عروضنا في 
الأشهر المقبلة من خلال هذه الاستثمارات 
وتخطط YAP للانطلاق في المملكة العربية 
السعودية هذا العام وتوسيع خدماتها إلى 

مصر وباكستان وغانا.
تشكّل الشراكات جــزءًا لا يتجزأ من 
نموذج الأعمال الخاص بالشركة. في بلدها 
الأم، تعاونت مع RAKBANK لتقديم 
الخدمات المصرفية لــأفــراد ومــع بنك 
التنمية الإماراتي لخدمة الشركات الصغيرة 
والمتوسطة وتعاون البنك الرقمي الحصري 
مع بنك الجزيرة لإطلاق خدمات المصرفية 
للأفراد والشركات في السعودية ويضم فريق 
العمل أكثر من 300 موظف يخدمون أكثر 

من 150,000 عميل في ثلاثة أسواق.

TARABUT GATEWAY
 TARABUT GATEWAY حققت شركة
ــارات العربية المتحدة إنجازاً  في الإمـ
هامًا في نمو أعمالها في شهر مايو بعد 
إطلاق خدماتها المصرفية المفتوحة ضمن 
“صندوق الرملة التنظيمي” في المملكة 

العربية السعودية.
تعد “ترابط”، التي تتواجد في البحرين 
ــارات والمملكة العربية السعودية،  والإم
أكبر منصة للخدمات المصرفية المفتوحة 
والمنظمة في منطقة الشرق الأوســط 

وشمال أفريقيا. وتوفر الشركة للبنوك 
والشركات الناشئة وصولً إلى بيانات العملاء 

لبناء منتجات مالية مبتكرة.
تأسست “ترابط” في عام 2017، وتعمل 
مع 35 بنكًا في منطقة الشرق الأوسط 
وشمال أفريقيا، بما في ذلك 22 بنكًا يغطون 
90 في المائة من البحرين، و11 بنكًا يغطون 
السعودية، بما في ذلك بنك الإنماء والبنك 
العربي الوطني والبنك السعودي الوطني 
وبنك الرياض، بهدف تحقيق تغطية لـ 60 

في المائة من السوق.
جمعة المنصة 32 مليون دولار فى 
جولة تمويل من الفئة« A “ قادها “بيناكل 
كابيتال” في شهر مايو لتسريع توسعها في 
المملكة العربية السعودية. كما شكلت 
شراكة مع الشركة العالمية الرائدة في مجال 
الدفع الرقمي “فيزا” لتقديم عروض قائمة 
على البيانات مثل تقييم مخاطر الائتمان 

وتحليلات متقدمة ونصائح.
ــط” أكثر مــن 60 شركة  ــراب تضم “ت
تكنولوجيا مالية في نظامها البيئي. وفي 
الآونة الأخيرة، شكلت شراكة مع مزود حلول 
تحليلات الائتمان السعودي “قرار” لتوفير 

قروض أسرع وأكثر موثوقية ومع شركة 
“تمام” للقروض والقروض الصغيرة لتزويدها 

بخدمات معلومات الحساب.
في وقت سابق في شهر مارس، تعاونت 
منصة الخدمات المصرفية المفتوحة مع 
ــداول العملات المشفرة “رين”  منصة ت
لتقديم عمليات تحويل بين العملات 
القانونية )الفيات( والعملات الرقمية بشكل 
أســرع وبتكلفة أقــل للمستخدمين في 

البحرين.

TABBY
حققت شركة “تــابــي” في الإمــارات 
إجمالي تمويل بلغ 744 مليون دولار من 
تسع جولات لجمع التمويل، حيث تواصل 
 )BNPL( ”منصة “اشترِ الآن وادفع لاحقًا
خططها للنمو وزادت شركة التكنولوجيا 
المالية حجم الديون المتوافرة لديها إلى 
350 مليون دولار في مايو، وستتيح للشركة 
الأموال الجديدة تقديم خدماتها لعدد أكبر 

من العملاء والبائعين والمشتريات.
من جهته قــال حسام عــرب، الرئيس 
التنفيذي والمؤسس المشارك لشركة تابي: 

“مع ارتفاع أسعار الفائدة وارتفاع التضحم 
، أصبح مهمًا أن يكون للناس الوصول إلى 
مرونة الدفع للحفاظ على سيطرتهم على 
أمورهم المالية”.وذلك عندما جمعت 
المنصة 58 مليون دولار في جولة تمويل 
من الفئة C في يناير الماضي. وقد قيّمت 
شركة تابي بمبلغ 660 مليون دولار في 

تلك الجولة.
تأسست الشركة في عام 2019 من قبل 
حسام عرب ودانيل باركالوف، وحققت 
نجاحًا متزايدًا مع وجود أكثر من أربعة 
ملايين متسوق نشط في المملكة العربية 

السعودية والإمارات والكويت والبحرين.
وتتيح شراكة “تابي” مع “ماجد الفطيم” 
للعملاء إدارة إنفاقهم بشكل أفضل وإجراء 
مشتريات بشكل أكثر ملاءمة ســواء في 
المتاجر أو عبر الإنترنت. حاليًا، يمكن 
استخدام حل الدفع الخاص بالمنصة في 
15 في المئة من محلات مجموعة “ماجد 

الفطيم” في الإمارات العربية المتحدة.
كما تعاونت الشركة مع التجار لتوفير 
الخيار للمستهلكين، سواء عبر الإنترنت أو 
في المتاجر، لتأجيل الدفع للمشتريات لمدة 
تصل إلى 30 يومًا أو السداد على أربعة 

أقساط شهرية متساوية بدون تكلفة.
وتستخدم أكثر من 15,000 علامة تجارية 
 H&M عالمية وشركة صغيرة، بما في ذلك
وأديداس وايكيا وشين ونون وبلومينغديلز، 

حل BNPL الخاص بالشركة.

COFE
ــار كواحدة  تستمر القهوة في الازده
من المشروبات الأكثر استهلاكًا عالمياً. 
تشير توقعات شركة STATISTA إلى أن 
السوق العالمية للقهوة ستنمو بنسبة 4.61 
في المئة )2023-2028( لتصل إلى 110.7 
مليار دولار في عام 2028 بصفتها واحدة 
من أكبر اللاعبين في هذا القطاع، تستغل 

COFE، التي تأسست في الكويت وتتخذ 
من الإمارات مقراً لها، التكنولوجيا المبتكرة 
لتوصيل القهوة في جميع أنحاء الشرق 

الأوسط.
قال علي الإبراهيم، مؤسس والرئيس 
التنفيذي لسوق القهوة، في يونيو بعد 
أن جمعت الشركة 15 مليون دولار في 
جولة تمويل من الفئة B: “كانت قصة 
COFE قصة صمود. لدينا فرص رائعة، 
ــدون تحديات تتطلب  ولكن ليست ب

حركة مبتكرة”.
تعتزم COFE استخدام عائدات التمويل 
لتعزيز عروض التجارة الإلكترونية، وتعزيز 
موقعها في السوق الإقليمي، والتوسع 

عالمياً.
دخلت المنصة السعودية في عام 2020، 
واستحوذت في مارس 2022 على منصة 
الطلب الرقمية “KAFFEEN” لتوسيع 
قاعدة عملائها في المملكة ومن أجل تعزيز 
وجودها في المملكة العربية السعودية 
بشكل أكبر، تعاونت COFE مع شركة 
القهوة السعودية التابة لصندوث الاستثما 
رات العامة ، والتي تهدف إلى استثمار أكثر 
من 319 مليون دولار في صناعة القهوة في 

البلاد على مدى العقد المقبل.
تأسست COFE في عام 2018 ونمت 
بشكل هائل على مر السنين لتصبح لاعباً 
أساسيًا في سوق القهوة في منطقة الشرق 
الأوسط وشمال أفريقيا البالغة 44 مليار 
دولار وتعُتبر سوق القهوة واحدة من أكثر 
الشركات الناشئة التي تلقت تمويلً في 
المنطقة، حيث جذبت استثمارات بقيمة 
28.2 مليون دولار، وفقًا لموقع كرانش بيز. 
تعمل COFE حاليًا في الإمــارات العربية 
المتحدة والمملكة العربية السعودية، 
وقامت مؤخراً بالتوسع في مصر، حيث 
أطلقت بشكل تجريبي في بعض المدن 

المحددة.

محللة ومتخصصة فى مجال وسائل التواصل الاجتماعي والمحتوى الرقمي

منصات التواصل الاجتماعي تتجاوز أكثر 
من 6 مليارات مستخدم عام 2028
بقلم:  جاسترا كرانجيك

على مدى السنوات الأربع الماضية، انضم أكثر من 1.3 مليار شخص حول العالم 
إلى وسائل التواصل الاجتماعي للتواصل مع الآخرين، والبقاء على اتصال بأحدث 
الاتجاهات، وتعزيز الأعمال التجارية. واليوم، تضم منصات التواصل الاجتماعي ما 
يقرب من 4.9 مليار مستخدم، ومن المتوقع أن ينمو هذا العدد بنسبة %25 في 

السنوات التالية.
وفقًا للبيانات المقدمة من ONLYACCOUNTS.IO ، من المتوقع أن تصل 
منصات التواصل الاجتماعي إلى أكثر من ستة مليارات مستخدم ومعدل انتشار 

ضخم يصل إلى ٪75 بحلول عام 2028.
عقد من نمو المستخدمين الذي لا يمكن إيقافه

لقد نمت مساحة وسائل التواصل الاجتماعي بشكل هائل في السنوات الأخيرة، 
وأصبحت جزءًا لا مفر منه من الحياة اليومية للمليارات في جميع أنحاء العالم. 

وتظهر بيانات STATISTA مدى أهمية هذا النمو. 
في عام 2019، استخدم ما يقرب من 3.5 مليار شخص منصات التواصل 
الاجتماعي. وتضخم هذا الرقم إلى ما يقرب من 4.9 مليار في خمس سنوات فقط، 
بمتوسط ​​350 مليون شخص ينضمون إلى مساحة وسائل التواصل الاجتماعي كل 

عام.
تتوقع STATISTA أن يشهد السوق بأكمله عقدًا من النمو المستمر 
للمستخدمين، لكن معدلات النمو ستتباطأ. من المتوقع أن يزيد عدد مستخدمي 
وسائل التواصل الاجتماعي بمقدار 304 ملايين في عام 2023، أي أقل بكثير من 
395 مليون مستخدم جديد تم الإبلاغ عنها في عام 2020. وتشير الإحصائيات إلى 
أن الأعوام 2024 و2025 و2026 ستشهد في المتوسط ​​250 مليون مستخدم جديد. 
وبحلول عام 2028، من المتوقع أن ينخفض ​​النمو السنوي للمستخدمين إلى 183 

مليوناً.
ولكن على الرغم من تباطؤ معدلات النمو، فإن مساحة وسائل التواصل 
الاجتماعي ستشهد أكثر من 1.1 مليار مستخدم جديد خلال خمس سنوات. وسيرتفع 

معدل الانتشار العالمي من %63.7 إلى %75.3 في هذه الفترة.
INSTAGRAM سيصبح منصة التواصل الاجتماعي الأسرع نموًا

على الرغم من أن FACEBOOK وTIKTOK يتصدران بشكل مقنع عدد 
المستخدمين، إلا أن INSTAGRAM سيشهد نموًا أكبر بكثير في عدد المستخدمين 
في السنوات التالية. في الواقع، تتوقع STATISTA أن يطيح INSTAGRAM بـ 
TIKTOK ويصبح منصة التواصل الاجتماعي الأسرع نموًا في السنوات الأربع 

المقبلة. 
وفي عام 2023، وصل عدد مستخدمي تطبيق التواصل الاجتماعي لمشاركة 
الصور والفيديو إلى 1.33 مليار مستخدم، بزيادة 86 مليوناً عن العام الماضي. بحلول 
 INSTAGRAM عام 2027، من المتوقع أن ينمو عدد الأشخاص الذين يستخدمون
بنسبة %17.2 ليصل إلى 1.56 مليار، مما يمثل خمس عدد مستخدمي وسائل 

التواصل الاجتماعي على مستوى العالم.
ومن المتوقع أن يشهد TIKTOK نموًا في عدد المستخدمين بنسبة %17 في 
هذه الفترة، مع وصول عدد مستخدميه إلى أكثر من 2.2 مليار. وستشهد فيسبوك 
أقل زيادة بين المنصات الثلاث الكبرى بنسبة %14، مع وصول قاعدة مستخدميها 

إلى 3.1 مليار شخص بحلول عام 2027.

كتب : وائل الجعفري – محمد الخولي
كشفت منصة الخدمات المالية التقنية “ماي فاتورة” عن حصولها على 
تراخيص من البنوك المركزية في ست دول في منطقة الشرق الأوسط 

وشمال أفريقيا، بما في ذلك ترخيص الاكتتاب من البنك المركزي  الإماراتي.
وبعد الحصول على الموافقات، يمكن للشركة الآن تقديم خدماتها المالية 
التقنية وتطبيق مفهوم “الدفع بدون حدود” من خلال القبول العابر للحدود 
بسلاسة وحصلت المنصة على تراخيص من البنوك المركزية  لدولة الإمارات ، 

والسعودية، والكويت، والبحرين، وقطر، ومصر.
بذلك يمكن لشركة “ماي فاتورة” تقديم خدمات اكتتاب التجار مباشرة، 

وحلول تجميع الدفع التي تساعد في تقليل التعامل مع البنوك التقليدية.
وتمنح الخطوة الشركة مزيدًا من الاستقلالية لتعزيز كفاءة العمليات 

وتقديم خدمة استثنائية للتجار.
تتيح ماي فاتورة للتجار المحليين والدوليين قبول طرق الدفع المحلية 
بسلاسة مثل مدى، وكي نت، وبنفت، ونابس، وفوري، وميزا، وعمان نت، 

وغيرها من خلال لوحة معلومات موحدة.
وسيساعد التعاون مع المنظمين الإقليميين شركة ماي فاتورة على إدخال 
المنتجات بشكل أسرع إلى السوق؛ وهذا يمكّن المنصة من تغطية جميع 
الأعمدة التجارية عبر إطلاق منتجات إقليمية مثل DHL SELL & SHIP، و 

.SOFT POS و ،POS
من جهته أكد عبد الله الدبوس، المؤسس والمدير العام لـ ماي فاتورة، 
أن الحصول على ترخيص الاكتتاب في الإمارات العربية المتحدة يشهد 
على الثقة والمصداقية التي اكتسبتها الشركة مما يعزز التزام الشركة بتعزيز 

تجارب العملاء، ودفع الابتكار، وغرس نظام أعمال مزدهر.

كتب : وائل الجعفري - دينا عيد المنعم 
أصدرت شركة أوبن إيه آي نسخة من »شات جي بي تي« تستهدف 
 CHATGPT الشركات الكبيرة، تحت اسم شات جي بي تي إنتربرايز
ENTERPRISE، وذكرت أنها تأمل في أن يشعر أصحاب العمل بالراحة عند 

تبني استخدام شات جي بي تي في العمل.
ومن المنتظر ان يوفر » تشات جي بي تي إنتربرايز« المزيد من الأمان 
والخصوصية وسرعة الوصول إلى تقنية OPENAI، ومن بين أوائل العملاء 
 THEو CARLYLEو CANVAو BLOCK للخدمة الجديدة شركات

.ZAPIERو PWCو ESTÉE LAUDER COMPANIES
وذكــرت الشركة، في بيان، أن نسختها الجديدة للذكاء الاصطناعي 
للشركات تدعم وصولاً غير محدود لـ GPT-4 عالي السرعة، وإمكانية 
لمعالجة المدخلات الأطول، ولتحليل البيانات المتقدمة، وخيارات التخصيص، 
فضلً عن وصول غير محدود إلى تحليل البيانات المتقدم، المعروف سابقًا 

.CODE INTERPRETER باسم
واستخدم كثير من الأشخاص في الولايات المتحدة الأميركية »شات 
جي بي تي«  للمساعدة في المهام المتعلقة بالعمل، رغم أن أصحاب 
العمل لا يشجعونهم على ذلك، وفق استطلاع للرأي أجرته رويترز 

وإبسوس.
وتوفر مايكروسوفت بالفعل للشركات إمكانية الوصول إلى شات 
جي بي تي عبر خدمة أوبن إيه آي “AZURE”، رغم أن ذلك يتطلب 
من الشركات أن تكون عميلة لـ AZURE، منصة الحوسبة السحابية من 
مايكروسوفت وبعد إطلاق تشات جي بي تي إنتربرايز، فإن الشركات 

لن تكون بحاجة إلى الاشتراك في AZURE، بحسب أوبن إيه آي.

ماي فاتورة تؤمنّ رخصة التشغيل 
من 6 بنوك مركزية بالمنطقة

أوبن إيه آي تطلق نسخة من شات 
جي بي تي للشركات الكبيرة

بقيمة 200 مليون دولار :

 السعودية تطُلق صندوق جديد للاستثمار في شركات التكنولوجيا
كتب : دينا عبد المنعم – رشا حسين 

أعلن ولي العهد السعودي، محمد بن سلمان، عن إطلاق 
صندوق استثماري بقيمة 200 مليون دولار للاستثمار في 
شركات التكنولوجيا المحلية والعالمية، وذلك في إطار خطة 

التنويع الاقتصادي للمملكة.
يأتي صندوق الاستثمار كجزء من استراتيجية وضعتها 
جامعة الملك عبد الله للعلوم والتكنولوجيا )كاوست(، 
ويهدف إلى “زيادة إمكانية تحويل البحث إلى ابتكارات 
اقتصادية مفيدة وتشمل الخطط إطلاق معهد التحول 
الوطني للبحوث التطبيقية لتحسين تطوير التكنولوجيا 
وتجاريتها، وإعادة هيكلة مراكز البحث، وإنشاء صندوق 
جديد لـ”تعزيز التنويع الاقتصادي والمساهمة في خلق 

وظائف تقنية عالية الجودة”.

وأوضــح ولي العهد السعودي في بيان صحفي أن 
“الاستراتيجية الجديدة تستند إلى إنجازات كاوست العلمية 
والأكاديمية، وتمثل حقبة جديدة للجامعة لتصبح مصدراً 
للمعرفة ومصدر إلهام وابتكار يتماشى مع طموحات رؤية 

.”2030
وتعد التكنولوجيا ركيزة أساسية في اقتصاد المملكة 
العربية السعودية مع انتقالها بعيدًا عن إنتاج النفط. ومن 
المتوقع أن تستثمر المملكة 34.6 مليار دولار في تكنولوجيا 

المعلومات والاتصالات بحلول نهاية عام 2023، مما يجعلها 
الأكثر إنفاقاً في منطقة الشرق الأوسط وتركيا وأفريقيا.

وفي فبراير، أعلنت السعودية عن خطط لاستثمار 9 
مليارات دولار في قطاع التكنولوجيا، والتي تشمل التزامًا 
بقيمة 2.1 مليار دولار من مايكروسوفت. بالإضافة لذلك، 
أعلنت أوراكــل عن خطط للاستثمار 1.5 مليار دولار في 
الحوسبة السحابية في السعودية، وخصصت هواوي 400 

مليون دولار لتعزيز البنية التحتية للسحابة في البلاد.
في الوقت نفسه، ستواصل جامعة الملك عبد الله 
للعلوم والتكنولوجيا التعاون مع العديد من شركات 
التكنولوجيا العالمية، بما في ذلك آي بي إم وبوينج ، 
وتعاونت مع مع معاهد أكاديمية وتجارية في شنزن 
الصينية في مجالات الفضاء الجوي والروبوتات والميكرو 

إلكترونيات.

السنة السابعة عشر - العدد 792
الأحد 3 سبتمبر 2023 - 18 صفر 1445 هـ

»إكس« تحصل على 
الترخيص لإضافة 
مدفوعات العملات 

المشفرة

مع استثمارها 140 مليار دولار :

سوفت بنك تحفز الشركات 
الهندية الناشئة

على الذكاء الاصطناعي

كتب : باسل خالد - نهله احمد 
حصلت منصة التواصل الاجتماعي »إكس” )X(، المعروفة سابقاً باسم تويتر، على الترخيص المطلوب لمدفوعات العملات 

المشفرة والتداول في الولايات المتحدة.
ووفقاً للبيانات المعروضة على NMLS، فإن هذا الترخيص مطلوب لتقديم الخدمات المتعلقة بالأصول الافتراضية نيابة عن 

المستخدمين.
وستتمكن منصة التواصل الاجتماعي من تخزين ونقل وتبادل الأصول الرقمية لقاعدة مستخدميها الضخمة.

واتخذت »إكس” )X( سابقاً خطوة كبيرة نحو دمج العملات المشفرة عن طريق إضافة ميزة دفع الإكراميات عبر بيتكوين إلى 
النظام الأساسي، كما أضاف أيضاً دعماً لتعيين NFTS كصور للملف الشخصي.

ومنذ أن تولى إيلون ماسك منصبه، شهدت منصة التواصل الاجتماعي تغيرات هائلة، وصرح ماسك أنه يريد تحويل تويتر إلى 
»تطبيق لكل شيء”.

كتب : رشا حسين – محمد العطار
دعت مجموعة »سوفت بنك« مؤسسي الشركات الناشئة الهندية إلى تبني تكنولوجيا الذكاء الاصطناعي، وأعلنت أنها ستنظم 

لقاءات لمؤسسي الشركات التي تستثمر فيها مع الفاعلين الرؤساء في هذا المجال.
تشمل استثمارات سوفت بنك في الهند فنادق OYO ومزود خدمات المواصلات OLA وشركة التوصيل SWIGGY، ولم 
يذكر الشريك الإداري في VISION FUND، سومر جونيجا أسماء محددة للشركات الهندية في جولة سوفت بنك، لكن أشار إلى 

أن »ما نريد فعله هو الاستثمار في شركة فاتتها موجة الذكاء الاصطناعي، ثم جعلها ذات أهمية في خلال ثلاث سنوات”.
أوضح جونيجا بعضًا من شروط سوفت بنك للاستثمار في الشركات الناشئة، وتشمل امتلاك فريق تقني متطور، والوجود في 

الصناعة المناسبة، حيث يمكن استخدام الذكاء الاصطناعي لجعل نموذج العمل أكثر كفاءة.
وأضاف جونيجا »إذا كنت متأخراً للغاية لحضور حفلة الذكاء الاصطناعي، فأنت في ورطة، وإذا كنت مبكراً للغاية، فلن يؤثر 

ذلك في إيراداتك، نحن نساعد في ضمان أن يكون الانتقال صحيحًا”.
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كتب : وائل الجعفرى – على الديب 
 نظمت مجموعة أعمال الطاقة الرقمية - شركة هواوي مصر، 
 GREEN FIELD بالتعاون مع الهيئة المصرية العامة للبترول، قمة
2023، التي تهدف لاستعراض أحدث الحلول والتكنولوجيات في 
مجالات الطاقة الشمسية، وتخزين الطاقة لتقليل الانبعاثات، والدور 
المحوري الذي يمكن أن تلعبه التكنولوجيا الرقمية والحلول الذكية 
الحديثة على مستوى تحسين كفاءة استهلاك الطاقة والتقليل من 
الانبعاثات الكربونية في قطاع البترول، بما يتماشى مع الأهداف 

الاستراتيجية لقطاع الطاقة برؤية مصر 2030 ·
شارك في القمة العديد من قيادات قطاع البترول، ويتقدمهم 
المهندس/علاء حجر وكيل وزارة البترول والثروة المعدنية للمكتب 
الفني، والمهندس أحمد الخليفة وكيل وزارة البترول والثروة 
المعدنية للتخطيط والمشروعات، والمهندس خالد صلاح الدين 
الإدارة العامة لنظم المعلومات والتحول الرقمي بوزارة البترول 
والثروة المعدنية، والمهندس أيمن عمارة نائب رئيس الهيئة العامة 
للبترول للتخطيط والمشروعات، والمهندسة إيمان وافى مساعد 
رئيس هيئة البترول لنظم المعلومات، والمهندس أحمد غسان 
مباشر مساعد نائب رئيس هيئة البترول للتخطيط والمشروعات، 
وغيرهم من أبرز قيادات كبرى الشركات في قطاع البترول. في 

كلمته الترحيبية، قال السيد/جوى دينج، رئيس مجموعة أعمال 
الطاقة الرقمية بشركة هــواوي مصر القمة: » في ضوء زيادة 
الاعتماد على الطاقة النظيفة في العالم، أظهرت مصر التزامها 
بخفض الانبعاثات بنسبة ٪33 في قطاع الكهرباء و ٪65 في قطاع 
البترول بحلول عام 2030، وقد حرصت هواوي على توفير حلول 
تكنولوجية حديثة تساهم في تحقيق أهداف التنمية المستدامة 
في مجال البترول من خلال تحسين كفاءة استهلاك الطاقة وتقليل 

الانبعاثات الكربونية.

ــن هــنــا، أطلقنا حــلــول الــطــاقــة الشمسية وتخزينها  وم
SOLAR+BATTERY STORAGE والتي تتميز بفاعليتها من حيث 
التكلفة وسهولة التركيب والتشغيل وإصلاح الأعطال بفضل أحدث 
تقنيات هواوي للذكاء الاصطناعي وإنترنت الأشياء.. حيث تتمثل 
رؤيتنا في تسريع التحول الرقمي لقطاع الطاقة وخلق عالم ذكي خالٍ 

من الكربون.«
ومن جانبه، أشاد المهندس أيمن عمارة نائب الرئيس التنفيذي 
للهيئة العامة للبترول للتخطيط والمشروعات بدور شركة هواوي 
في توفير الحلول التكنولوجية المتطورة في مجال الطاقة الرقمية، 
وأهمية استغلال الطاقة الشمسية في قطاع البترول لتخفيض 
الانبعاثات الكربونية للمشروعات وبالتالي تحسين الجانب البيئي 
والاقتصادي وتقليل التكلفة نتيجة خفض استهلاك الوقود وتقليل 

المخاطر البيئية.
خلال القمة، استعرضت هواوي مجموعتها من الحلول التقنية 
المصممة لتناسب قطاع البترول، ومنها حلول الطاقة الكهروضوئية 
 FUSIONSOLAR – SOLAR+BATTERY STORAGE الذكية
والذي يهدف لمساعدة الشركات على مراقبة الألواح الشمسية 
الكهروضوئية والتحكم فيها بسهولة وكفاءة، وذلك لتسريع رقمنه 
قطاع البترول وتمكينه من الارتقاء نحو أهداف الاستدامة وحماية 

البيئة، بما يتماشى مع رؤية القطاع 2030.

كتب : مصطفى إبراهيم - 
دينا عبدالمنعم

 أطلقت شركة ريلمي، العلامة التجارية 
للهواتف الذكية الأسرع نموًا في العالم، 
هاتفها الجديد REALME 11 PRO في 
مصر، خلال حدث مميز يليق بالهاتف 
الجديد، وتعد هذه السلسلة المنتظرة 
اضافة كبيرة في عالم التصاميم، حيث فاق 
تصميمه الجلدي الفاخر جميع التوقعات 
ليناسب جميع الأذواق، كما يتميز بمجموعة 
تقنيات ثورية من ضمنها كاميرا بدقة 200 
ميجابكسل ليلتقط جميع لحظاتك الفريدة، 
أيضاً يقُدم بشاشة OLED منحنية بحجم 

6.7 بوصة مع معدل تحديث 120 هرتز.
ــا يــؤكــد قـــرب ريلمي من  ــذا م وهـ
مستخدميها وسعيها الدائم لتقديم تصاميم 
أنيقة تليق بهم. قالت غادة يحيى، مديرة 
العلاقات العامة والاتصالات في منطقة 
الشرق الأوسط وشمال إفريقيا في شركة 
 REALME تحتفل شركة“ :REALME
بالذكرى الخامسة الهامة لتأسيسها من 
 REALME خلال الإطلاق المرتقب لسلسلة
PRO [LEAP UP PRODUCT 11[. تم 
إعداد هذا الإصدار الاستثنائي لإحداث ثورة 
في هذا القطاع من خلال تقديم تجربة 

مستخدم لا مثيل لها.
ــال إستراتيجيتنا الــرائــدة  ــن خ وم
»NO LEAP NO LAUNCH«، تستهل 
شركة REALME حقبة جديدة، حيث 
تأخذ سلسلة PRO 11 قفزة هائلة إلى 

الأمام، حيث تقدم مجموعة من الميزات 
المتميزة.« وشددت يحيى على أهمية مصر 
باعتبارها السوق الرائدة في منطقة الشرق 
الأوسط وشمال أفريقيا، قائلة: »كانت مصر 

دائمًا في قلب عملياتنا الإقليمية«.
وسلطت الضوء بفخر على إنجازات 
العلامة التجارية، قائلة: »في عام 2020، 
حصلنا على مكانة رائعة في السوق 
المصري، حيث وصلنا إلى المراكز الأربعة 
الأولى المرموقة. وفي عامين فقط، صعدنا 
ــى، والآن، تقدم  إلى المراكز الثلاثة الأول
REALME بكل فخر »سلسلة PRO 11 إلى 

مصر، تشمل جميع الميزات المتطورة.
علاوة على ذلك، قطعنا أيضًا خطوات 
مثيرة للإعجاب، وحصلنا على المركز الثاني 
في الجزائر، والتصنيف في المراكز الأربعة 
ــى في المملكة العربية السعودية  الأول

والمغرب والعراق.«

الأناقة تلتقي بالابتكار: تصميم جلدي 
فاخر من قبل مصمم سابق في غوتشي، 
 REALME ماتيو مينوتو تضُفي شركة
لمسة من الفخامة والجمالية على هواتفها 
الجديدة بالاستعانة بخبرة مصمم غوتشي 

السابق، ماتيو مينوتو.
 REALME 11 PRO تم بناء سلسلة
ببراعة فنية من الدرجة الأولى من خلال 
 .REALME DESIGN STUDIO برنامج
وتتميز السلسلة بخلفية مصنوعة من جلد 
نباتي LYCHEE الفاخر لمنحها لمسة أنيقة 

وراحة فائقة وقدرة تحمُل متين.
ويضيف تصميم الدرز ثلاثي الأبعاد 
لمسة مــن الــرقــي والتميّز، فــي حين 
يعزز النسيج المنسوج ثلاثي الأبعاد 
مظهر الهاتف بشكل عام، مما يعُزّز من 

جاذبيته بمظهره العصري والفاخر.
 REALME 11 PRO تتوفرّ سلسلة

 SUNRISE :بثلاثة ألوان ساحرة وجذابة
 ASTRALو OASIS GREENو BEIGE

.BLACK
تجربة بصرية مذهلة: شاشة منحنية 
متطورة تتيح حماية العين يعيد طرازا 
 PRO 11و REALME 11 PRO 5G
PLUS تعريف مفهوم الانغماس البصري 
من خلال شاشاتهما المذهلة. استعد 
لتأسرك شاشات AMOLED المنحنية 
مقاس 6.7 بوصة، والتي تتميز بدقة 
FHD+ فائقة الوضوح تبلغ 2400 × 
1080 بكسل. يضمن معدل التحديث 
العالي البالغ 120 هرتز ومعدل أخذ 
عينات اللمس البالغ 360 هرتز مرئيات 
ناعمة كالحرير وتفاعلات لمس فائقة 
الاستجابة. علاوة على ذلك، فإن شرائح 
 MEDIATEK 6NM DIMENSITY
5G 7050 المشتركة تمكن هذه الأجهزة 
من تقديم أداء لا مثيل له، مما يجعلها 

بعيدة عن المنافسة.
 REALME تم تجهيز كل من هواتف
PRO 5G 11 وPRO PLUS 11 ببطارية 
كبيرة بسعة 5000 مللي أمبير في 
الساعة، مما يضمن استخدامًا طويل 
الأمد دون المساس بــالأداء، أيضاُ يدعم 
خاصية الشحن السريع التي تصل إلى 
100 واط. فإن كلا الطرازين يوفران متعة 
للعين، حيث يقدمان ألواناً نابضة بالحياة 
ومستويات سطوع استثنائية تعمل على 
تحسين جــودة المشاهدة إلــى آفاق 

جديدة. 

كتب : مصطفى إبراهيم - دينا 
عبدالمنعم

انطلاقا من الرغبة في دفع جهود تطوير حلول 
التحول الرقمي وتكنولوجيا تامين الشبكات والبيانات 
بمنطقة الشرق الأوســط ، أبــرزت شركة سيسكو 
العالمية مجموعه حسن علام القابضة كأحد نماذج 
نجاحات حلولها التكنولوجية الذكية بمجال صناعة 
الإنشاءات ، خاصة أن مجموعة حسن علام تعد 
أحد أبرز شركاء شركة سيسكو الاستراتيجيين بمنطقة 
ــط ، حيث ساهمت تلك الشراكه  الشرق الأوس
المتميزة في إبراز قدرة ونجاح حلول شركة سيسكو 
التكنولوجية المتطورة للأعمال في دفع جهود 
مجموعة حسن علام قدُُما خلال رحلتها للتحول 
الرقمي الناجحة التي خاضتها المجموعة خلال 
السنوات الاخيره والتي ما زالت مستمرة حتى اليوم 
و ذلك عن طريق توفير الحلول الآمنة ذات الكفاءة 
الفائقة و القدرة العالية الصديقة للمستخدمين والتي 
مكنتهم من إدارة أعمالهم و مهامهم اليومية بكفاءة 

وأمان وفاعلية و يسُر.

من جانبه أكد المهندس على كريم مدير قطاع 
تكنولوجيا المعلومات بشركه حسن علام القابضة أن 
بروتوكول التعاون مع شركه سيسكو العالمية يتوج 
عدة سنوات من التاريخ الحافل بالنجاحات ويكلل 
الشراكة الاستراتيجية بين كل من شركة سيسكو 
العملاق العالمي لحلول تكنولوجيا المعلومات وتأمين 
الشبكات والبيانات ومجموعة حسن علام القابضة 
إحــدى أكبر الشركات في مصر ومنطقة الشرق 
الأوسط وشمال إفريقيا، حيث تتخصص المجموعة 
في مجالات الهندسة، المقاولات والبناء، الاستثمار، 

والتطوير.
وأضاف كذلك أن شركة حسن علام قد نجحت 
بالاستثمار في إنشاء و تطوير مركز البيانات الرئيسي 
للمجموعة مستعينة في ذلك بحلول الشبكات 
الذكية والأكثر تطورا عالميا من شركة سيسكو، مما 
ساهم في تحسين معدلات الأداء لأعمال المجموعة 
بوضوح، ومما كان له أكبر الأثر كذلك في عبور 
المجموعة بأمان خلال أزمة جائحة كورونا وما تلتها 

من تحديات واضطرابات.
من جانبه قال المهندس محمد الخضري مدير 

مبيعات بشركه سيسكو أن الشراكة الاستراتيجية 
بين حسن علام وسيسكو تمثل تحالفًا استراتيجيًا 
يهدف إلى تبادل الخبرات والمعرفة في مجالات 
تكنولوجيا المعلومات والشبكات و تمُكِّن هذه 
الشراكة حسن عــام من الوصول إلــى منصة 
حلول سيسكو المتنوعة والثرية، مما يساعدها 

في تعزيز قدرتها على دعم احتياجات عملائها 
وتحقيق أهدافها الاستراتيجية بشكل أكثر فاعلية. 
تعتبر حلول سيسكو للأمن السيبراني من الأدوات 
الرائدة عالميًا في مجال الحماية الرقمية ومكافحة 

التهديدات السيبرانية.
بفضل هــذه الشراكة، تمتلك حسن علام 

القدرة على توفير غطاء أمني محترف ومتطور 
يحمي أعمالها ويحافظ على بيانات عملائها 
من التهديدات الإلكترونية المتنوعة والمتطورة. 
كما تتميز سيسكو باستراتيجية تدريب شاملة 
ومتطورة، لتدريب الكوادر البشرية من خلال 
تقديم دورات تدريبية متخصصه تستهدف 

مختلف مستويات المهارات المعرفه الفنية، مثل 
شبكات الحاسوب والأمــان السيبراني وحوسبة 
السحاب وتقوم هذه الدورات المعرفيه الاساسيه 
للموظفين لتنفيذ ودعم الحلول الحديثة المقدمة 

من سيسكو.
كما تنظم حسن علام ورش العمل والتدريب 
العملي الــذي يتيح للموظفين فرصة تطبيق 
المعرفة النظرية على سيناريوهات عملية 
وحالات اختبار واقعية،حيث يساعد هذا النهج 

في تعزيز التفاعل والتعلم الفعال.
وأشـــار المهندس مصطفى كامل العضو 
المنتدب لشركه GTS مصر إلى أن حسن علام 
وسيسكو تعاونت على نطاق واسع في مجموعة 
من المشاريع الناجحة التي تشمل أعمالً في 
الشبكات، والحوسبة السحابية، وأمن المعلومات، 
حيث توضح قصص النجاح التي تم تحقيقها معًا 
مثالا بارزا على توثيق قوة وقيمة هذه الشراكة 

وتأثيرها الإيجابي على مجال الأعمال.
كــمــا تسهم حــلــول سيسكو للشبكات 
وتكنولوجيا المعلومات في تيسير العمليات 

الداخلية لشركة حسن علام وتحسين كفاءتها 
بشكل عام.

حيث استخدام هذه الحلول مكنت المجموعه 
من تحقيق توفير ملموس للوقت والجهد بشكل 
كبير، مع تحسين معدلات رضاء العملاء وتطوير 
أعلى معدلات الاداء المتميز لاعمال المجموعة. 
لذلك تمثل شراكة حسن علام وسيسكو محفزاً 
رئيسيًا لحلول التحول الرقمي التي تساهم في 
تحسين فاعلية العمليات وتطوير الابتكارات 
التقنية. حيث تحقق الشركتين معًا قيمة مضافة 
كبيرة للعملاء من خلال تقديم تجارب رقمية 
متميزة وتحسين التنافسية في السوق المحلية 
والإقليمية. كما تعتزم حسن علام تنفيذ خطة 
شاملة لتدريب وتأهيل كوادرها البشرية على 
العمل من خلال حلول وبرامج سيسكو الثرية 
والمتنوعة حيث تهدف هذه الخطة إلى تعزيز 
معرفة ومــهــارات الموظفين، وتمكينهم من 
الاستفادة الكاملة من التقنيات الحديثة المقدمة 
من سيسكو لتحقيق أقصى قدر من الحماية 

والتطوير في أدائهم اعمالهم اليومية.

كتب: أمين قدرى - 
 وائل الجعفرى

 مع قــرب بــدء العام الدراسي 
الجديد، تمثل أجــهــزة الحاسوب 
 NVIDIA GEFORCE المحمول
RTX40-SERIESالخيار المثالي 
للطلاب وأولياء الأمور الراغبين بتزويد 
أبنائهم بأفضل أدوات التعلمّ والإبداع. 
فهذه الأجهزة تضم مزايا استثنائية 
لتحقيق أداء لا يضاهى، لتتيح للطلاب 
الدراسة وممارسة الألعاب والابتكار 
بسرعة أكبر من ذي قبل. وتضم 
 NVIDIA أجهزة الحاسوب المحمول
 GEFORCE RTX40-SERIES
بطاقات الرسوم الأكثر تطوراً على 
الإطلاق، والتي يمكنها الاستفادة من 
إمكانات الذكاء الاصطناعي لأداء 

مجموعة واسعة من المهام.
وبوسع تلك المزايا المساعدة في 
تسريع العمليات الحسابية والمهام 

المختلفة عند العمل في تطبيقات 
العلوم والتقنية والهندسة والرياضيات، 
ما يمكّن الطلاب من إتمام المشاريع 
بسرعة أكبر من السابق. وللمواد 
المتقدمة التي تهتم بالنمذجة ثلاثية 
الأبعاد والتصميم، تساعد أجهزة 
NVIDIA GEFORCE RTX40-

SERIES في تقليل الوقت اللازم 
لإحياء تلك التصاميم وبالتالي إتاحة 

وقت أكبر للإبداع.
 NVIDIA كما إن التطبيقات مثل
ــاء  ــذك CANVAS تــســتــخــدم ال
الاصطناعي في إحياء الرسومات 
البسيطة من خلال ابتكار الأعمال 

الفنية والمناظر المدهشة – لتصقل 
خيال الطلب وتدعم نموه الإبداعي. 
ولا يعني الاســتــثــمــار فــي جهاز 
 NVIDIA الــحــاســوب المحمول
 GEFORCE RTX40-SERIES
أنه للعام الدراسي الحالي وحسب، 
فهناك مجموعة كبيرة من التطبيقات 
والألعاب المدعومة والتي تمكنك 
من استخدام تلك الأجهزة لسنوات 
عديدة، حيث تستفيد من التحديثات 
المستمرة للتعامل مع التقنيات 
الــجــديــدة بشكل يضمن حصول 
الطلاب على كل ما يحتاجون إليه 
للتعامل مــع المشاريع الكبيرة 
والصغيرة. وبالطبع، فــإن الأداء 
المتفوق لا يعني التغاضي عن جمال 
التصميم، فقد صممت حواسيب 
NVIDIA GEFORCE RTX40-
SERIES المحمولة بهيكل رفيع 
وصوت هادئ، وبطارية تدوم فترة 

طويلة للغاية.

كتب : أمير طه – وائل الحسيني 
أعلنت شركة »جو ماي كود«  GO MY CODE - الشركة العالمية الرائدة في مجال التدريب 
والابتكار- عن توسعها في السوق المصري بهدف تعزيز عملية التعلم وتوفير فرص التدريب للشباب، 
بهدف تمكينهم من اكتساب المهارات والخبرات الضرورية لدخول سوق العمل بثقة وكفاءة. تأتي 
هذه الخطوة في إطار استراتيجية الشركة لخلق بيئة تعليمية تعزز 

من تنمية القوى العاملة المستقبلية، ودعم رؤية مصر 2030.
وبفضل  خبرتها الممتدة في مجال التدريب، تقدم »جو ماي 
كود« مراكز تدريب متخصصة توفر محتوى ومناهج قيمة، وتسعى 
بشكل خاص لتلبية احتياجات السوق المحلي والعالمي، من خلال 
تقديم نموذج تعليم مدمج مبتكر، يجمع بين التدريب المباشر 
من قبل المدربين المحترفين والتعلم النشط والذاتي، مما يمكن 
الشباب من تطوير مهاراتهم في مجموعة متنوعة من المجالات بما 
في ذلك تطوير الويب والتسويق الرقمي، وعلوم البيانات والذكاء 

الاصطناعي.
 تعليقًا على ذلك، قال  أحمد عراقي  المدير العام لشركة  »جو 
ماي كود مصر«: »نؤمن أن التدريب المستمر والاحترافي وسيلة 
فعالة  في سوق العمل، وأنه كلمة السر لتطوير المهارات وتحسين 
الأداء، ونحن نسعى جاهدين لتقديم برامج تدريبية تلبي احتياجات 
الشباب في جميع المجالات، لأننا نؤمن بأن التعليم والتدريب يمكن أن يكونا الدافع الأساسي 
للتطور والنجاح،  لذلك نحرص دائمًا على تقديم تدريبات مبتكرة وفعالة تساهم في بناء مستقبل 
أفضل للأفراد والمجتمعات، كما نعمل على توسيع نطاق تأثيرنا من خلال توفير فرص تعلم مستدامة 
وملهمة، ونركز على أن تنون مركزاً رائدًا في مجال الابتكار والإبداع في جميع المجالات التكنولوجية.« 

 كتب : على الديب – محمد العطار
أفاد تقرير نصف سنوي اصدرته شركة زى بورد كونسالتينج لاستشارات الاعمال عن زيادة مبيعات 
10 مطورين عقاريين بنسبة ٪88 خلال النصف الأول من العام الحالي 2023 مقارنة بذات الفترة من 

العام الماضي باجمالي مبيعات تجاوزت 168 مليار جنيه.
واشار التقرير ان من اسباب ارتفاع المبيعات بشكل أساسي هو انخفاض قيمة الجنيه ، حيث 
يسعى الجميع  لتأمين رأس المال الحالي من خلال خيارات استثمارية أكثر موثوقية ؛ مع الاستفادة 

من ارتفاع الأسعار المتوقع مستقبلاً.
قال أحمد زكي ، المدير التنفيذي لشركة زى بورد كونسالتينج : » من المثير للاهتمام أن نرى كيف 
يتفاعل سوق العقارات مع الانكماش الاقتصادي الحالي ويستمر في إظهار مرونة ملحوظة وقدرة على 
التكيّف على الرغم من انخفاض قيمة العملة ». وأضاف: » يعتبر الاستثمار في القطاع العقاري الخيار 
الامثل للكثيرين ، والساحل الشماليهو الجهة الاكثر جاذبية وذلك لارتفاع عائد الاستثمار بالمقارنه ، 
وكذلك لارتفاع سعر الوحدات بعد الشراء ». وطبقا للتقرير ، فقد تصدرت مجموعة طلعت مصطفى 
مجموعه العشرة الاوائل في النصف الأول من عام 2023 بمبيعات بلغت 51 مليار جنيه ؛ منها 21 
مليار جنيه في الربع الأول ؛ و 30 مليار جنيه في الربع الثاني والذي كان بمثابة مفاجأة للسوق 
العقارى. كما حافظت شركة« أورا« لنجيب ساويرس على المركز الثاني للربع الثاني على التوالي 
بإجمالي مبيعات 25 مليار جنيه مدعومة بمشروعي »سولانا« و »سيلفر ساندس«والذين هم الأكثر 

نجاحًا في هذه الفترة.
من ناحية أخرى ، جاءت »بالم هيلز« في المركز الثالث بمبيعات 17 مليار جنيه من مشروعاتها 
في غرب القاهرة والمراحل الجديدة في مشروعات » البادية » ، حيث  ساهمت العلامة التجارية 

القوية والأسعار التنافسية وخطط السداد الممتدة في زيادة أرقام مبيعاتها.
واستطاعت شركة فاوندرز ، تحالف »الأهلي صبور وهايد بارك« ، ان تحقق 13.4 مليار جنيه 
مبيعات لسد فجوة في السوق من خلال وحدات جاهزة للتسليم تقدم اسعاراتًنافسية؛ بينما ساهمت 
مشروعات »سيتى ايدج الجاهزة للتسليم في العاصمة الادارية ومشروع » V40« التي اطلقته مؤخراً 

في القاهرة الجديدة بشكل كبير في مبيعاتها البالغة 13.3 مليار جنيه وتصنيفها في المرتبة الخامسة.

GREEN FIELD 2023 من خلال قمة

هواوي تدعو لبناء مستقبل أكثر استدامة لقطاع البترول في مصر

REALME 11 PRO+ يقاتل بمواصفاته SAMSUNG S23 ULTRA بكاميرا بدقة 
200 ميجابكسل وبذاكرة 12+512 جيجابايت وتقنية شحن SUPERVOOC بقوة 100 واط

شراكة استراتيجيه بين مجموعة حسن علام القابضة وسيسكو العالمية لتوفير حلول الشبكات الذكية ودعم جهود التحول الرقمي

 NVIDIA GEFORCE RTX40-SERIES الحواسيب المحمولة من
تدعم سرعة التعلمّ  للطلاب  في مصر

»جو ماي كود« تتوسع في السوق المصري.. وتقدم خدماتها 
لإعداد الشباب وإكسابهم المهارات اللازمة لسوق العمل

في نصف العام الاول من 2023 

10 مطورون عقاريون يحققون مبيعات بقيمة 168 مليار جنيه 

السنة السابعة عشر - العدد 792
الأحد 3 سبتمبر 2023 - 18 صفر 1445 هـ

أحمد عراقي: نسعى لتقديم تدريب 
احترافي يلبي احتياجات الشباب ويعزز 

فرصهم في العمل محليا وإقليميًا

الكاتب الصحفى خالد حسن
رئيس تحرير جريدة »عالم رقمى«

والأستاذة فاتن الخولى
مدير تحرير جريدة »عالم رقمى«

وجميع أسرة تحرير الجريدة
يتقدمون بخالص العزاء والمواساة

للمهندس

حازم نبيل
المدير الاقليمى لشركة اوتوديسك العالمية 

فى وفاة والده اللواء مهندس

نبيل خالد
سائلين المولى عز وجل أن يتغمد الفقيد بواسع رحمته

ويلهم الأسرة الصبر والسلوان
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دور التكنولوجيا في مستقبل 
الخدمات اللوجستية

بقلم:  سوهام شوكشي

 HT-S2000 سوني إلكترونكس تقدم السماعة الشريطية
 DOLBY ATMOS بنظام

لدعم التحول الرقمي الشامل للسوق 

عقارماب توقع شراكة استراتيجية مع كولدويل بانكر مصر 

أدوات ذكيــــة مــــن هــــواوي للدراســــة و الترفيــــة معــــا 

استمراراً لدوره الريادي في دعم التكامل المصرفي الإفريقي:

البنك المركزي المصري يستضيف برنامجًا تدريبيًا حول تحليل البيانات الضخمة 
والذكاء الاصطناعي وأثرهما على البنوك المركزية بدول الكوميسا

رئيس شعبة الاتصالات:

انضمام مصر لتجمع البريكس شهاده للاقتصاد المصري 

كتب : محمد العطار – على الديب
 أعلنت سوني الشرق الأوسط وأفريقيا اليوم عن إطلاق 
أحدث سماعاتها الشريطية، سماعة HT-S2000. وتقدم هذه 
 ®DTS:X® / DOLBY ATMOS السماعة الشريطية بنظام
 VERTICAL و3.1 قناة صوتاً محيطاً سينمائياً بفضل تقنية
 S-FORCE PRO FRONT و SURROUND ENGINE
SURROUND. وبفضل وحدة المزج المطورة حديثاً، تقدم 
هذه السماعة الشريطية تجربة صوتٍ محيط ثلاثية الأبعاد 
حتى عند تشغيل محتوى استريو. حيث يضمن مكبر الصوت 
المركزي تقديم حوارٍ واضح، بينما يقدم مضخم الصوت 
الثنائي المدمج جهيراً عميقاً. كما ستكون هذه السماعة 
 SONY الشريطية الجهاز المتوافق الأول مع التطبيق الجديد

.| HOME ENTERTAINMENT CONNECT
 VERTICAL SURROUND باقترانها مع تكنولوجيا
 ،S-FORCE PRO FRONT SURROUND و ENGINE
تكوِّن سماعة HT-S2000 صوتاً محيطياً سينمائياً يسمح 
للمستهلكين بالاستمتاع بإثارة ®DOLBY ATMOS و 
®DTS:X. فمع تكنولوجيا سوني الافتراضية، يمكن للسماعة 

الشريطية توزيع الصوت في مساحةٍ رأسية. كما تستنسخ 
تكنولوجيا S-FORCE PRO افتراضياً مجال الصوت المحيط، 
مع الصوت النابع من كلا الاتجاهين. ويمكن لمحبي الترفيه 
الاستمتاع بصوتٍ محيط غني وسينمائي دون المساس 

بترتيب غرفة معيشتهم. 
ومع وحدة المزج المطورة حديثاً من سوني، يمكن 
للمستخدمين اختبار صوتٍ محيطي ثلاثي الأبعاد لا يقتصر 
على محتوى تنسيق الصوت المحيطي فحسب، بل وحتى 
مع محتوى الاستريو، مثل بث الفيديو أو خدمات الموسيقى. 
حيث تعمل خوارزمية سوني الجديدة، والتي تحلل المسار 
الصوتي في الوقت الحقيقي، على استخلاص العناصر 

الصوتية الفردية حسب تموضعها وتعيد توزيعها لتقديم 
صوتٍ محيطي ثلاثي الأبعاد.  

تتضمن مكبرات الصوت القوية مكبر صوتٍ مركزيٍّ 
مخصص لتقديم حوارٍ واضح ومضخم صوتٍ مزدوج ومدمج 
لتقديم جهيرٍ عميق. وتعمل هذه العناصر سوياً لتقديم 
صوتٍ واضحٍ وواسع النطاق على امتداد الغرفة. وتمثل 
وحدة X-BALANCED SPEAKER التكنولوجيا الأساسية 
لتحقيق ضغط صوتٍ أعلى مع تشوهاتٍ أقل ووضوحٍ 

صوتيٍّ أكبر.   
 HOME ENTERTAINMENT إطـــاق تطبيق

CONNECT الجديد 
أصبح إعــداد واستخدام السماعة الشريطية أسهل 
 SONY | HOME مــن أي وقـــتٍ مضى مــع تطبيق
ENTERTAINMENT CONNECT1. حيث يمكن للتطبيق 
ــدادت البدء، ومساعدته في  توجيه المستخدم عبر إع
استكشاف وإصلاح الأخطاء، وتوفير تحكمٍ كامل بمستوى 
الصوت والمجالات الصوتية والمزيد من هاتفه الذكي 
مباشرةً. كما يوفر أيضاً معلوماتٍ مفيدة للمستخدم مثل 

توصيات المزايا، وتحديثات البرمجيات الجديدة 

كتب : دينا عيد المنعم - وائل 
الجعفري

أعلنت منصة عقارماب، أكبر محرك بحث عقاري 
إلكتروني في مصر، عن توقيع اتفاقية شراكة استراتيجية 
مع شركة كولدويل بانكر مصر، أكبر شركة استثمار وتسويق 
عقاري في مصر. ستمتد هذه الشراكة لسنوات ليتم خلالها 
تبادل الخبرات والمعلومات بين الكيانين لتوسعة حصتهم 
السوقية، وستمكن كولدويل بانكر من الاستفادة من تجربة 
عقارماب التقنية حتى تستمر في مسيرة تحولها الرقمي 
الشامل وبموجب اتفاقية الشراكة، يقوم كل من عقارماب 
وكولدويل بانكر مصر من الاستفادة من مواردهم وتقنياتهم 
ومعرفتهم بالسوق لإنشاء حلول مبتكرة تعزز التجربة 
العقارية للمشترين والبائعين على حدٍ سواء. وسيمكنهم هذا 

التعاون من تبسيط عملية شراء وبيع وتأجير العقارات.
تم توقيع اتفاقية الشراكة من قبل كلا من السيد عماد 
المسعودي، المؤسس والرئيس التنفيذي لشركة عقارماب، 
والسيد كريم زين، الرئيس التنفيذي لشركة كولدويل بانكر 

مصر.
وتأتي هذه الشراكة بهدف تعزيز الامتيازات التي تقدمها 

منصة عقارماب لعملائها  لأكثر من 13 سنة بالسوق المصري 
ومساعدتهم في اتخاذ قرارات مستنيرة وتحليل البيانات 
المقدمة لهم مما يوفر لهم الوقت والجهد في عملية 
البحث عن العقارات وذلك بالاستعانة بالخبرات العقارية 
لشركة كولدويل بانكر الممتدة لأكثر من 20 سنة في السوق 
المصري وفي هذا السياق، أعرب عماد المسعودي، المؤسس 
والرئيس التنفيذي في شركة ”عقارماب“ ، عن سعادته 
بالشراكة الجديدة قائلاً، »تمثل هذه الشراكة مع كولدويل 
بانكر مصر خطوة مهمة في إطار استراتيجيتنا لتوسيع 
نطاق عملنا مع مجموعة منتقاه من كبرى شركات التسويق 
والوساطة العقارية في السوق المصري، ويتوافق هذا 
التعاون تمامًا مع مهمتنا المتمثلة في تزويد جميع المهتمين 

بالسوق العقاري بمعلومات وبيانات تساعدهم على اتخاذ 
قرارهم العقاري بثقة أكبر.«

 بينما قال كريم زين الرئيس التنفيذي لشركة كولدويل 
بانكر مصر: »تجربتنا مع عقارماب بدأت منذ سنين، لكننا 
اليوم بتوقيع هذه الاتفاقية سننتقل من مرحلة الاعتماد على 
عقارماب كمنصة تسويقية ناجحة وفعالة إلى مرحلة الشراكة 
الاستراتيجية القائمة على تحقيق تغيير نوعي في السوق 
العقاري باستخدام أحدث التقنيات العقارية والاعتماد بشكل 
رئيسي على البيانات والمعلومات العقارية المتوفرة لدى 

كولدويل بانكر ولدى عقارماب.« 
وأضاف عماد المسعودي »ندرك منذ بداية عقارماب 
عام 2010، أن شراء العقار هي الخطوة الاقتصادية الأهم 
في حياة الإنسان، بجانب أن ثمن أي عقار يعتبر هو 
المبلغ الأكبر الذي يدفعه الشخص خلال حياته فكذلك 
مكان ومواصفات المسكن أو المكتب أو المحل ترسم 
بشكل كبير مستقبله وحياته ونمطها لذلك نحرص دائمًا 
على الاستعانة بالخبرات وإقامة الشراكات لمساعدتنا 
في تقديم بيانات ومعلومات صحيحة تساعد المشتري 
أو المستثمر العقاري وتطور من أداء السوق العقاري 

وتساهم في نضجه«.

كتب : مصطفي ابراهيم – وائل الجعفري 
 مع انتهاء العطلة الصيفية واقتراب موعد السنة الدراسية، عليك الآن 
البدء بالتجهيزات المناسبة لأبنائك. سواءً كانوا يتعلمّون من البيت أو 
من المدرسة، فهم بحاجة لبعض الأدوات التي ستساعدهم على الدراسة 

والترفيه. قد يكون هذا الوقت من السنة صعبًا على الأهل.
حيث لا نمتلك جميعًا الوقت الكافي للتجوّل في المولات لساعات 
طويلة من أجل البحث عن الأدوات المدرسية. ناهيك عن المرور بمئات 
الخيارات المختلفة ومقارنة ميزاتها وأسعارها للعثور على أفضل الخيارات. 
ولهذا قد سهّلنا عليك المهمة في هذا المقال، حيث اخترنا لك البعض من 

أفضل الأدوات التي سيحتاجها أبناءك للتجهّز للمدرسة.
 HUAWEI WATCH FIT 2 تأتي العروض المدرسية على سوار
 HUAWEIو HUAWEI MATEPAD 10.4 الذكي وتابلت SILICON
MATEPAD SE وHUAWEI MATEPAD T 10 والساعات الذكية 
 WATCHو WATCH GT3 SILICONEو WATCH GT3 LEATHER
GT3 PRO وكذلك سماعات HUAWEI FREEBUDS 5I؛ وذلك لحرص 
هواوي على تقديم أفضل العروض لمستخدميها لتكون سباقة دائماُ في 

قطاع خدمة العملاء.
الأجهزة اللوحية تقُدم هواوي أجهزتها اللوحية دائماً بكل المواصفات 
التي يحتاج إليها المستخدمين؛ ما يجعلها هدية رائعة لأطفالك بمناسبة 

دخول المدارس.
فتابلت HUAWEI MATEPAD SE يتميز بشاشة عرض كاملة مقاس 
10.4 بوصة بدقة 2K وخفة وزن تبلغ 440 جرامًا فقط وبمعالج ثماني 
 QUALCOMM SNAPDRAGON النواة قوي مقاس 6 نانومتر من نوع
 HUAWEI HISTEN 680 وتجربة صوت محيطي تم ضبطه بواسطة
8.0. أيضاً يأتي تابلت HUAWEI MATEPAD T 10 بعديد من المميزات 
التي يمكن الإعتماد عليها كبطارية الكبيرة بقوة 5100 مللي أمبير وشاشة 
عرض كاملة مقاس 10.4 بوصة، ومعالجة القوي KIRIN 710A، كما يقُدم 

بخاصية EYE PROTECTION الأمنة على أطفالك لحماية أعينهم.
الأجهزة القابلة للارتداء أيضاً تأتي العروض على ساعات هواوي الذكية 
 WATCHو WATCH GT3 SILICONEو WATCH GT3 LEATHER
GT3 PRO وسوار HUAWEI WATCH FIT 2 SILICON. تتميز هذه 
الساعات بعديد من المواصفات التي يمكن الاعتماد عليها في جميع مهام 

يومك بشكل كامل، حيث تأتي ساعات هواوي ببطاريات طويلة الأمد.

فساعة HUAWEI WATCH GT 3 بتصميمها المذهل على سبيل 
المثال، تضمن عمر بطارية يصل إلى 14 يومًا، كما تتميز بشاشة 
AMOLED ملونة عالية الدقة مقاس 1.43 لإصدار التيتانيوم ومقاس 1.32 
لإصدار السيراميك. أيضاُ تتميز الساعة بمجموعة مراحل القمر المتميزة 

مما يجعل مظهرها متميز. 
الأجهزة الصوتية تعُدّ سماعات الأذن اللاسلكية أداة رائعة للاستماع إلى 

الموسيقى والبودكاست والكتب الصوتية والمحاضرات عبر الإنترنت.
إن الخيار الأفضل لأطفالك هو FREEBUDS 5I التي تتميز بتصميم 
رائع وتتمتعّ بجودة صوت فخمة! سماعات الأذن هذه تأتي بتصميمٍ 

عصري. 
فهي ذات شكل منحني جميل يناسب محيط الأذُنين، مما يجعلها 
مريحة حتى لو تم ارتداؤها لفترات طويلة. كما أنها تتميّز بالشحن السريع 

وأدوات تحكم باللمس المريحة للغاية.
والأفضل من هذا كله هو ميّزة إلغاء الضوضاء إلى آفاق جديدة 
التي توفر تجربة استماع غامرة. يمكن للأطفال أيضًا استخدامها لإجراء 
المكالمات وتلقّيها وحضور الفصول الدراسية عبر الإنترنت، حيث يمكنهم 
تصفية الضوضاء الخارجية بشكل تكيّفي لجعل صوتهم أكثر وضوحًا 

للشخص على الطرف الآخر حتى في البيئات الصاخبة. تحتوي سماعات 
الأذن على ثلاثة ميكروفونات وبعض الخوارزميات المتقدمة للحد من 

الضوضاء. 
أخيراً وليس آخــراً، إذا كان طفلك يحب الاستماع إلى الموسيقى 
الصاخبة، فإن السماعات اللاسلكية ستعفيك أنت والجيران من الضوضاء 
والشكاوي. هذا وتحرص هواوي باستمرار على إطلاق المزيد من العروض 
والخصومات، حيث سيتمكن مستخدمي أجهزة هواوي من الحصول على 

عروض حصرية على مختلف أجهزتها الذكية.
وتتميز هواوي في السوق المصري بأنها من أفضل الشركات التي 
تقدم لعملائها خدمات ما بعد البيع وليس هذا فحسب، بل دائماً ما تقوم 
بطرح مجموعة حصرية من العروض الترويجية والخصومات على قطع 
الغيار الاصلية، وخدمات HUAWEI CARE التي تتيح للعملاء مد فترات 
الضمان على أجهزتهم لمدة عام أو عامين بمبالغ رمزية، والخدمات التي 
تقدمها فروع EXPERIENCE STORE لتشكل جميعها منظومة خدمات 
ما بعد البيع، التي تتميز بها هواوي وتعد أحد أهم مقومات نجاح الشركة 
في مصر، حيث تسعى دائماً إلى تحقيق أعلى نسب رضاء للعملاء 

وتقديم كل ما هو جديد.

كتب : دينا عبدالمنعم - 
امين قدري 

في ضوء التوجيهات الرئاسية بدعم 
التعاون والتكامل المصري الإفريقي، 
يستضيف البنك المركزي المصري 
برنامجا تدريبياً 2023. يأتي ذلك 
استمرارًا للدور الرائد للبنك المركزي 
المصري في تحقيق التكامل المصرفي 
بين البنوك المركزية الإفريقية، 
حيث يشارك في البرنامج التدريبي 
35 مشاركًا يمثلون 9 بنوك مركزية 
من الــدول الأعضاء بالكوميسا فضلً 
عن وفد المعهد النقدي للكوميسا، 
ومــن المقرر أن تشهد الفعاليات 
التدريبية مناقشات حول كيفية تطبيق 
تكنولوجيا البيانات الضخمة والذكاء 
الاصطناعي بالقطاعين المصرفي 
والمالي ومــع التركيز على البنوك 

المركزية.
وبهذه المناسبة، أكدت الدكتورة/ 
نجلاء نزهي، مستشار محافظ البنك 
المركزي المصري للشئون الإفريقية، 

على أهمية موضوع البرنامج التدريبي 
في توعية البنوك المركزية الإفريقية 
بالدور الــذي يلعبه تحليل البيانات 
الضخمة والذكاء الاصطناعي في أداء 
وظائفها الرئيسية خاصة في ظل 
المتغيرات العالمية والإقليمية الراهنة، 
مشيرة إلى أن البنك المركزي المصري 
حريص على الاستمرار في جهوده 
الرامية لدعم بناء قــدرات العاملين 
بالبنوك المركزية الإفريقية، لاسيما 
وأن هذا هو العام التاسع على التوالي 
الذي يقدم فيه البنك المركزى برامج 
تدريبية للعاملين بالبنوك المركزية 

بــدول الكوميسا. وفي نفس الإطــار، 
أعربت الأستاذة/ لبنى البيار، وكيل 
المحافظ المساعد لقطاع تكنولوجيا 
المعلومات بالبنك المركزي المصري، 
عن استعداد البنك للتعاون المثمر مع 
البنوك المركزية بدول الكوميساوتقديم 
برامج تدريبية في المجالات ذات 
الأهمية لهذه البنوك خاصة في مجال 

تكنولوجيا المعلومات.
ومن جانبه توجه الدكتور/ لوكاس 
نجوروجى - مدير المعهد النقدي 
للكوميسا، بالشكر للبنك المركزي 
المصري على مساهمته المستمرة 

في بناء قـــدرات البنوك المركزية 
بالكوميسا، لافتاً إلى تطلع المعهد 
لمزيد من التعاون مع البنك المركزي 
ــال الــســنــوات الــقــادمــة. وخــال  خ
ــذي يشارك  البرنامج التدريبي، ال
فيه محاضرون من قطاع تكنولوجيا 
المعلومات بالبنك المركزي المصري، 
يتم تقسيم المشاركين إلى مجموعات 
عمل لمناقشة القضايا والتحديات 
المطروحة، وعرض الحلول الممكنة 
للتغلب عليها، وذلك كتدريب عملي 
على كيفية تطبيق تحليل البيانات 

الضخمة والذكاء الاصطناعي.
وفى نهاية البرنامج، سيتم صياغة 
مجموعة من المقترحات والتوصيات، 
والتي من شأنها تدعيم فهم أكبر 
ومتعمق لأثر تطبيق البيانات الضخمة 
والذكاء الاصطناعي على عمل البنوك 
المركزية بــدول الكوميسا، تمهيدًا 
لمناقشتها على مستوى محافظي 
البنوك المركزية فــي اجتماعهم 
السنوي الــقــادم المزمع عقده في 

زيمبابوىنوفمبر المقبل.

كتب : محمد الخولي – باسل خالد 
 اكد إيهاب سعيد رئيس الشعبة العامة للاتصالات 
والمدفوعات الإلكترونية والخدمات المالية بالاتحاد 
العام للغرف التجارية وعضو مجلس ادارة غرفة 
القاهرة التجارية ، أن انضمام مصر إلــي تجمع 
البريكس يمثل شهادة ثقة جديدة للاقتصاد المصري 

مشيرا إلي أن الرئيس السيسي 
استعاد لمصر مكانتها الاقليمية 

بين الدول الكبري.
أوضح  رئيس الشعبة« في 
بيان صحفي اليوم الجمعة ، أن 
تجمع البريكس خطوة جيدة 
للشراكة والتعاون المشترك 
ــي متوازن  لخلق اقتصاد دول
ويدفع زيادة المنافع والعوائد 
الاقتصادية وخلق بدائل جديدة 
للتعاون الاقتصادي والتجاري 
بين دول التجمع مشيرا إلي أن 

مصر أصبحت لاعبا رئيسيا في التحالفات والتجمعات 
الاقتصادية الجديدة وتجمع البريكس يضم خمس 
دول هي روسيا والصين والهند والبرازيل وجنوب 

إفريقيا.
اضــاف رئيس الشعبة ، أن اجماع زعماء دول 
البريكس علي انضمام مصر للتجمع يؤكد علي أهمية 
التعاون الجولات والزيارات الخارجية في عهد الرئيس 
السيسي والتي ادت الي ثقل الدولة المصرية موضحا 

أن العضوية الجديدة ستسهم في زيادة الصادرات 
المصرية وحجم التبادل التجاري بين مصر ودول 

البريكس وكذلك التوسع في تبادل الخبرات .
اشار سعيد التحالف الجديد »البريكس« يفتح 
أسواقا جديدة تمثل 40 % من حجم سكان العالم  
ويستحوذ على نحو %30 من الاقتصاد العالمي 
مشيرا إلي أن ذلك سيتيح لمصر فرصة جيدة للحصول 
على التمويل والقروض الميسرة 
بفائدة منخفضة من بنك التنمية 
التابع للتكتل بما يتيح قنوات 
جديدة لمصر بخلاف صندوق 

النقد والبنك الدولي.  
قــال انضمام مصر لتجمع 
البيركس سيحقق العديد من 
المكاسب الاقتصادية تضم 
شراكات ومشروعات صناعية 
واستثمارات مشتركة بين مصر 

ودول
التجمع والسماح بدخول 
المنتجات المصرية لاسواق التجارية لدول البريكس 
بدون جمارك أو بجمارك مخفضة جدًا ما يسهم في 
زيادة حجم الصادرات المصرية وسيؤدي إلي زيادة 
حجم التبادل التجاري سيصبح إما بعملة جديدة أو 
بالعملات المحلية بين دول التجمع أو بنظام الصفقات 
المتكافئة، وهذا يقلل من هيمنة الدولار عالميا، إضافة 
إلى أنه يقلل من اعتماد مصر على العملة الصعبة 

ويخفض من الطلب على الدولار.

تركّز رؤية المملكة العربية السعودية 2030، على أهمية الخدمات اللوجستية وتقنياتها 
بشكل بارز. وتسعى المملكة إلى دمج التكنولوجيا في مركزها اللوجستي ليصبح قلباً ينبض 
بالاقتصاد القوي والمزدهر من خلال فهم التداخل الديناميكي بين هذه الخدمات ونمو 
القطاعات والصناعات المتنوعة. وفي سياق هذه الرؤية، أطلق الأمير محمد بن سلمان، ولي 
العهد ورئيس مجلس الوزراء، استراتيجية النقل والخدمات اللوجستية الوطنية بهدف تعزيز 

القدرات البشرية والتكنولوجية في قطاع النقل والخدمات اللوجستية في المملكة.
التقدم في مجال الخدمات اللوجستية من خلال الابتكار التكنولوجي

يحمل قطاع الخدمات اللوجستية أهمية كبيرة في المنظومة الاقتصادية الشاملة لأي 
دولة. فهو يلعب دوراً حاسماً في تقدم مجموعة متنوعة من المجالات، بما في ذلك التجارة 
الداخلية والدولية، ويسهم في القدرة التنافسية العامة للدولة. بالإضافة إلى ذلك، يوفر فرصاً 

كبيرة للتوظيف في مختلف القطاعات.
وتدرك السعودية أهمية قطاع تكنولوجيا الخدمات اللوجستية واتخذت خطوات ملموسة 
لتعزيز قدراته. ويؤكد وزير النقل والخدمات اللوجستية، صالح الجاسر، التزام المملكة بتقديم 
المنفعة وتعزيز القدرة التنافسية واعتماد التكنولوجيا المبتكرة كجزء من الاستراتيجية الوطنية 
لخدمات النقل واللوجستيات. وعلاوة على ذلك، وفقًا لتقرير صادر عن هيئة الحكومة 
الرقمية، أحرزت وزارة النقل والخدمات اللوجستية تقدماً كبيراً في التحول الرقمي، مما جعلها 

واحدة من أفضل 5 وكالات حكومية في هذا المجال.
وتعُد رؤية السعودية 2030 خطة شاملة لرفع مستوى الخدمات اللوجستية، إضافة إلى 
استثمارات كبيرة لتطوير هذه الخدمات من مختلف الزوايا. وكما تعكس البيانات، ارتقت 
المملكة إلى المرتبة 38 في مؤشر أداء الخدمات اللوجستية للبنك الدولي بين 160 دولة، مما 

يبرز التقدم الكبير في هذا القطاع.
وتهدف المملكة إلى زيادة مساهمة قطاع الخدمات اللوجستية في الناتج المحلي 
الإجمالي إلى %10 بحلول عام 2030، ما يعادل أكثر من 20 مليار ريال سعودي. ويعكس 
هذا الهدف الطموح التزام المملكة بتحسين قطاع الخدمات اللوجستية واستغلال إمكانياته 

من خلال التطور التكنولوجي لتحقيق النمو الاقتصادي.
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كتب : مصطفي ابراهيم – 
وائل الجعفري 

 قصه نجاحه بدأت بمنحة من جامعة النيل 
الأهلية لدراسة الماجستير ومسيرته البحثية 
والعلمية قدم خلالها 4 بــراءات اختراع و 40 
بحث منشور في مجلات ودوريات علمية عالمية  
الدكتور حسام العنزيري، قصة نجاح لابد أن 
تكون مثال حقيقي لكل طامح في أن يكون له 
توصيف عالمي، فهو واحد من النماذج الطلابية 
التي حصلت على الدعم البحثي من جامعة 
النيل الأهلية، حيث بدأت قصة نجاحه من بداية 
حصوله على منحة لدراسة الماجستير في جامعة 
النيل الأهلية ليصبح بعدها واحد من أصغر وأكبر 

المديرين العالميين في مجال الطاقة الشمسية.
عقب التحاقه بعد الثانوية العامة بكلية 
الهندسة - جامعة عين شمس وبعد الترم الاول 
حصل على منحة ممولة من وزارة البترول 
المصرية لدراسة هندسة الإلكترونيات في 
واحدة من أكبر الجامعات بماليزيا، وبعد تواجده 
هناك لمدة 5 سنوات و تخرجه عمل في واحدة 
من كبريات شركات البترول العالمية إلى أن 
حصل على منحة جامعة النيل الأهلية لدراسة 
الماجستير لتتغير بعدها حياته البحثية والعلمية 
والشخصية حيث عمل بالجامعة مساعد باحث 
وحصل خــال سنوات الــدراســة الثلاث على 
  NANOELECTRONICS  الماجستير في الـ
وتحديدا في الـ  SYSTEM DESIGN  ليسافر 
بعدها إلى بلجيكا لتنفيذ المشروع الخاص برسالة 
الماجستير كمنحة من جامعة النيل الأهلية حيث 
التحق هناك بمركز »إيمك« البحثي وظل سنة 

ونصف عمل خلالها في مجال الطاقة الشمسية 
وكانت هي المرة الأولى التي يعمل فيها في 

هذا المجال.
بعد حصوله على الماجستير ونظرا لتفوقه 
من خلال توفير البيئة الدراسية والبحثية له من 
طرف جامعة النيل الأهلية حصل على عرض 
لدراسة الدكتوراة في جامعة »لوكسمبورج« 
وتحديدا في مجال الطاقة الشمسية، وسافر 

بالفعل عام 2015  وانتهى 
من الرسالة في 4 سنوات 
وتحديدا عام 2019 ليلتحق 
بعدها للعمل في أكبر شركة 
للطاقة الشمسية في ألمانيا 
وهــي شركة »افانسيس« 
وعمل بها بعد التخرج 
مباشرة من 2019 وحتى 
الآن، حيث وصل في المرتبة 
الوظيفية هناك إلى درجة 
مدير مركز الأبحاث لفرق 
التصنيع الخاصة بالطاقة 
الشمسية وتــحــديــدا في 
فرع الشركة بميونخ. يقول 
الدكتور حسام العنزيري، 
مدير مركز الأبحاث لفرق 

التصنيع الخاصة بالطاقة الشمسية بدولة ألماني، 
أن البيئة البحثية التي وفرتها له جامعة النيل 
الأهلية والمنحة التي حصل عليها من الجامعة 
لدراسة الماجستير كانت السبيل لتفوقه وأن 
يكون واحد من أصغر المديرين على مستوى 
العالم في مجال الطاقة الشمسية وداخل الشركة 

العالمية التي يعمل بها.

ويضيف الدكتور حسام  العنزيري : أن الفترة 
التي تواجد فيها داخل جامعة النيل الأهلية 
كمساعد باحث هي الفترة التي أثقلت مهاراته 
وخبراته وعظمت من إمكانياته حيث تعلم منها 
الكثير وما تعلمه هو ما يعيش به الآن في حياته 
الوظيفية والشخصية حيث تعلم مفهوم البحث 
العلمي وكيفية حل المشكلات لأن الجامعة كان 
لها دور في بناء الجانب العلمي في شخصيته 
بجانب تنمية المهارات 

والسلوكيات الذاتية.
ــؤكــد الدكتور  وي
حــســام  العنزيري، 
أن معظم الأبحاث 
العلمية التي أنجزها 
خلال مسيرته البحثية 
والعلمية والوظيفية 
نتاج ما تعلمه داخل 
جامعة النيل الأهلية، 
ــدم طــوال  حــيــث قـ
تاريخه 15 ورقة عمل 
ــن داخـــل  ــشــوري ــن م
كــبــريــات المجلات 
العالمية ولــه بــراءة 
اختراع في تصنيع مواد 
الخلايا الشمسية بجانب 3 براءات اختراع أخرى 
ولديه 40 بحث منشور في مجلات ودوريات 
علمية ومشاركات عديدة في المؤتمرات الدولية.

يرى الدكتور حسام  العنزيري، أن عوامل 
القوة التي اثقلت من شخصيته وتعلمها داخل 
جامعة النيل الأهلية هو كورس إدارة التكنولوجيا 
والذي قدمه له الدكتور طارق خليل، الرئيس 

المؤسس لجامعة النيل الأهلية، وتعلم من خلاله 
فن الإدارة والتسويق وعدد من المفاهيم الأخرى 
التي ساعدته أن يكون أصغر مدير في مجاله 
عمله وأن يحصل على ترقياته الدورية داخل 
الشركة ويدير واحدة من الشركات الكبرى على 

مستوى العالم في مجال الطاقة الشمسية.
وقــدم الدكتور حسام  العنزيري، الشكر 
لكافة أعضاء هيئة التدريس داخل جامعة النيل 
الأهلية الذي تعلم على أيديهم نظرا لمتابعتهم 
الدورية له ولأبحاثه ونشاطه وتقديم كافة أوجه 
التعاون له وخص بالشكر الدكتور أحمد رضوان، 
نائب رئيس جامعة النيل الأهلية للبحوث، حيث 
أكد ان البيئة الاجتماعية داخل الجامعة تخلق 
نوع من التواصل بين الطالب وأستاذه وهو ما 
يفعله الدكتور أحمد رضوان، من متابعة مستمرة 
لنشاطه إلى الآن ومن بداية تخرجه وهو ما 
ساعده على مواجهة تحديات سوق العمل. وقال 
الدكتور حسام  العنزيري، أنه يعمل في شركة 
»افانسيس«  منذ 5 سنوات وخلال هذه الفترة  
أصبحت الشركة الأولى عالميا في تصنيع الخلايا 
الشمسية بل وحققت الشركة بفضل تواجده 
والعمل معهم 3 أرقام عالمية ساهموا ان تكون 
في هذا المركز المتقدم هذا بخلاف الجوائز 
الكثيرة التي حصلت عليها الشركة بسبب براءات 

الاختراع .
وعاد الدكتور  حسام  العنزيري  بذاكرته 
إلى العام 2016 وهو العام الذي كان بمثابة 
نقطة فارقة في حياته حيث التقى 29 عالم من 
الحاصلين على جوائز نوبل في التجمع السنوي 
لهم والذي من خلاله يقومون بنقل خبراتهم إلى 

جموع شباب الباحثين على مستوى العالم 

 حسام العنزيري:
جامعة النيل الأهلية البداية الحقيقية للوصول لتعييني أصغر مدير في العالم في مجال الطاقة الشمسية بألمانيا INDRIVE سفر تعلن  أشهر الوجهات والرحلات خلال موسم صيف 2023 

كتب : وائل الحسينى  – سماح سعيد 
 اعلنت اندرايف، منصة الخدمات الحضرية والتنقل العالمي، لأول مرة عن متوسط 
أسعار الرحلات الخاصة، والتي تم اختيارها من قبل المستخدمين في صيف 2023 عن 
طريق خدمة INDRIVE سفر ، التي تعد واحدة من أشهر خدمات السفر في مصر والشرق 
الأوسط. من اشهر تلك الوجهات الصيفية وأكثرها طلباً على التطبيق هي الرحلات ما بين 
محافظتي القاهرة والإسكندرية ويعود ذلك لأن غالبية سكان القاهرة يقضون اجازتهم 
الاسبوعية على شواطئ عروس البحر المتوسط خلال الموسم الصيفي، حيث يقدر سعر 
الرحلة بـ 500 جنيه كما يمكن للمستخدم طلب سيارة خاصة من أجل الاستمتاع بخصوصية 

الرحلة التي تصل مسافتها لـ 220 كيلو متر عن طريق القاهرة - الأسكندرية الصحراوي. 
ويعد الساحل الشمالي من اكثر رحلات INDRIVE سفر طلباً وشهرة على التطبيق لأنه 
ايضاً وجهة مميزة المصريين لقضاء العطلات الصيفية بـ أسعار رحلات يصل إلى 500 جنيه ، 
عن طريق القاهرة - الإسكندرية الصحراوي ثم طريق وادي النطرون في رحلة تستغرق قرابة 
ساعتين ونصف )260 كم( ، ومن القاهرة إلى العين 
السخنة تصل تكلفة الرحلة 550 جنيه. وكشفت خدمة 
INDRIVE سفر إن رحلات القاهرة - الزقازيق تصنف 
من أكثر الوجهات طلباً والذي تصل مدة الرحلة إلى 
ساعة ونصف عن طريق القاهرة - بلبيس الصحراوي 
أما عن سعر الرحلة هو 360 جنيه ، ومن أهم مميزات 
هذه الخدمة هو أن المستخدمين يتمتعون بحرية تحديد السعر أولاً، ويمكن للسائقين قبول 
العرض، أو اقتراح السعر الخاص بهم، أو اختيار عرض آخر، مما يسمح للمستخدمين والسائقين 
بالعمل والسفر وفقًا لـ شروطهم الخاصة مع ضمان الحصول على رحلة آمنة ومريحة من 

القاهرة إلى الزقازيق.
ومن جانبه صرح محمد علي ممثل تطوير الأعمال لخدمة INDRIVE سفر :«نحن 
حريصون على جعل التنقل للمصريين إلى أبعد مسافة مريحًا وبأسعار معقولة على عكس 
تطبيقات السفر الأخرى، وبات تطبيق اندرايف في متناول الجميع لاستخدامه، فأنت لا تقوم 

فقط بحجز رحلة؛ أنت تحصل على تجربة خاصة ومميزة«.
إن درايف هي عبارة عن منصة عالمية للتنقل والخدمات الحضرية مقرها في ماونتن فيو 
،بكاليفورنيا ، في الولايات المتحدة الأمريكية، تم تنزيل تطبيق أكثر من 175 مليون مرة ، و 
هو ثاني أكثر تطبيقات التنقل تحميلاً في عام 2022، بالإضافة إلى خدمة نقل الذكي للركاب 
، يوفر قائمة موسعة من الخدمات الحضرية ، بما في ذلك النقل بين المدن و الشحن ، 

والتوصيل والبحث عن عمل تتواجد INDRIVE في أكثر من 40 دولة.

أسطول« تنجح في تعزيز منظومة النقل واللوجستيات 
في السوق المصرية وتدرس التوسع في الخليج  

   كتب : دينا عبد المنعم – أمين قدري
 أعلنت شركة أسطول، التابعة لراية القابضة للاستثمارات المالية – 
ومقدمة الخدمات اللوجستية للعديد من القطاعات؛ من بينها التعدين، 
والطاقة، والزجاج، والأسمنت، والحبوب، وخامات البناء وغيرها – 
أنهاتستهدف مضاعفة عدد مركباتها في الفترة المقبلة من الشاحنات 
المجهزةبأحدث التقنيات مثل جهاز التتبع GPS ونظام مراقبة الطريق، 

وتجريالآن عملية المفاوضات لتحقيق هذا الهدف.
ــدراوي الرئيس التنفيذي للشركة أن »أسطول«   وأوضــح تامر ب

قامتبتوسيع نطاق أعمالها بنجاح، حيث 
تمتلك حالياً أكبر أسطول شاحناتتعمل 
بالغاز الطبيعي في مصر، وقد حققت 
حجم أعمال بلغ 607 مليونجنيه العام 
الماضي، وتتصدر الشركة سوق توريد 
الفحم لمصانعالأسمنت بالسوق المصرية 
بنسبة %70. وتستهدف الشركة التوسع 

فيمنطقة الخليج. 
وأفاد بدراوي: “خلال النصف الأول 
من 2023، استمرت توسعاتأسطول 

المثمرة، إذ بلغت إيراداتها حوالي 566 مليون جنيه مصريمقارنة بنحو 
317 مليون جنيه مصري في الفترة نفسها من عام 2022 – بزيادة 
سنوية قدرها %79. كما وصل إجمالي أرباح الشركة خلالالنصف الأول 
من عام 2023 إلى 118 مليون جنيه مصري، في مقابل53 مليون جنيه 
مصري في النصف الأول من العام المادي، بزيادةسنوية قدرها 123%. 
وارتفع هامش الربح الإجمالي إلى %21 مقابل%17 لنفس الفترة من 
عام 2022. كما بلغ صافي الربح عن النصفالأول من العام 35 مليون 
جنيه مصري، مقابل 12 مليون جنيه مصريفي النصف الأول من عام 

.”2022
أضــاف بـــدراوي: »تتمتع شاحنات »أسطول« بأعلى مستويات 
الأمان، وتستخدم الشركة النظم التكنولوجية المتقدمة لتتبع الحافلات 
وتحسينأدائها. وتحرص الشركة على توظيف السائقين المؤهلين على 

أعلىمستوى احترافي وتقني«.

بمناسبة عودة 
المدارس
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مع خضوع الصفقة لاستيفاء الموافقات التنظيمية من السلطات السعودية :

»STC« تستهدف الاستثمارات في السحابة الرقمية وأمن المعلومات والتكنولوجيا المالية والترفيه الرقمي
كتب : مصطفى ابراهيم – وائل 

الجعفري
كشفت مجموعة الاتصالات السعودية )STC(، المحرك 
للتحول الرقمي في منطقة الشرق الأوسط وشمال إفريقيا، 
أن شركة IOT SQUARED، التي تعتبر شراكة استراتيجية 
بين صندوق الاستثمارات العامة ومجموعة STC، تكمل 
عامًا ناجحًا جدًا منذ تأسيسها، وذلك من خلال توقيع اتفاقية 
ملزمة للاستحواذ على %100 من شركة ماشينز توك، وهي 
شركة رائدة في تقديم حلول وتطبيقات الإنترنت الأشياء في 

السعودية.
سيسرّع هذا الاستحواذ نمو IOT SQUARED ويعزز 
موقعها كأحد الشركات الرائدة في تقديم حلول الإنترنت 

الأشياء في المنطقة.
تقدم » IOT SQUARED » حلول الإنترنت الأشياء 
المتخصصة في الصناعة، والتي توفر رؤى فورية حول 
المملكة العربية السعودية. ومنذ تأسيسها في عام 2022، 
لعبت IOT SQUARED دورًا كبيراً في تبني تقنيات 
الإنترنت الأشياء في مختلف القطاعات، وتعاونت مع قادة 
الصناعة لتعزيز نظام الإنترنت الأشياء في الشرق الأوسط 
لتحويل عدة قطاعات وتعزيز خطط التحول الرقمي 

المحلية.
المدن الذكية

تدعم » IOT SQUARED » الشركات التي تعمل في 
ثلاثة قطاعات رئيسية، بما في ذلك المدن الذكية، والصناعة 
4.0، والنقل الذكي والخدمات اللوجس والخدمات اللوجستية 
، من خلال تزويدها بتقنيات الإنترنت الأشياء، مثل أجهزة 
استشعار الإنترنت الأشياء والمنصات والتطبيقات لتحسين 
وتطوير أداء وإنتاجية العمليات الصناعية بفضل قوة الرؤى 

الفورية.
يمثل هذا الاستحواذ معلم هام في التعاون بين صندوق 
الاستثمارات العامة وشركة STC، حيث يعكس استراتيجية 

الاستثمار الرئيسية في المنتجات والخدمات في صناعة 
تكنولوجيا المعلومات والاتصالات، بما في ذلك الاستثمارات 
في السحابة الرقمية وأمن المعلومات والتكنولوجيا المالية 

والترفيه الرقمي.
وتساهم هذه الاستثمارات في دفع التحول الرقمي 
وتسهم في تحقيق رؤية السعودية 2023 في قيادة التحول 

الرقمي في المنطقة.
حلولً متنوعة

تعُد ماشينز توك MACHINESTALK واحــدة من 
أكبر الشركات السعودية في مجال إنترنت الأشياء، حيث 
 NOMD تأسست في عام 2015 كشركة تابعة لشركة
HOLDING. وقد ساهمت بنشاط في مجال الاتصالات 
السعودية خلال السنوات الماضية، حيث قدمت حلولً 
متنوعة تركز على التنقل الذكي، مع إمكانيات إضافية في 
مجال المباني والمرافق الذكية، والمدن الذكية، والإنترنت 

الصناعي للأشياء.
وهي نشطة في جميع مراحل إنترنت الأشياء، حيث 
تتمتع بــقــدرات أساسية في منصات إنترنت الأشياء 
والتطبيقات، بالإضافة إلى قــدرات إضافية في مجال 
أجهزة استشعار الإنترنت الأشياء وشبكات الإنترنت الأشياء 

والخدمات.
التقنيات الناشئة

من قال عثمان الدهش، الرئيس التنفيذي لشركة 
»  IOT SQUARED “ نحن سعداء بالإعلان عن توقيع 
اتفاقية ملزمة للاستحواذ على %100 من شركة ماشينز 

توك، مما يشكل فصلاً جديدًا مثيراً في قصة نمونا. بينما 
نواصل تعزيز موقعنا كبطل وطني في مجال الإنترنت 
الأشياء، وفقًا لاستراتيجيتنا الجريئة، فإننا نتطلع إلى أن 
نلعب دورًا حاسمًا في دعم طموحات السعودية لقيادة 

التحول الرقمي في المنطقة واعتماد التقنيات الناشئة. 
ــك، من خــال استدامة إمكانات  وعــاوة على ذل
الإنترنت الأشياء واستخلاص قيمة الأشياء المتصلة، فإننا 
ملتزمون بتمكين “المملكة المتصلة” وتحويل الاقتصاد 

القائم على المعرفة من مفهوم إلى واقع”.
سيزيد الاستحواذ من قدرات IOT SQUARED عبر 
سلسلة القيمة لإنترنت الأشياء. وتكمل تطبيقات ماشينز 
 IOT توك العمود الفقري لثلاثة قطاعات رئيسية في
SQUARED: المدن الذكية وصناعة 4.0 والتنقل الذكي 
واللوجستيات، حيث تدعم الشركة الحكومات والشركات 
والمشروعات الصغيرة والمتوسطة في منطقة الشرق 
الأوسط وشمال أفريقيا لتعزيز اعتماد الحلول الذكية 
 STC وتقنيات الإنترنت الأشياء، مما يجعل مجموعة

والسعودية محورًا إقليمياً للإنترنت الأشياء في المنطقة.
إمكانات جديدة

علاوة على ذلك، سيتيح الاستحواذ إمكانات جديدة 
ــدرات ماشينز توك  لـ IOT SQUARED من خــال ق
القوية في خدمات الحقول، والتكنولوجيا، وفرق 
التسليم، ومنصات الإنترنت الأشياء الحصرية، والقدرات 
الداخلية للتطوير، والعلاقات المحلية والدولية مع 
الشركاء والعملاء، بما في ذلك الجهات الحكومية الكبيرة 

ومجموعة واسعة من المنتجات المقدمة.
 IOT مع هذه القدرات والحلول الشاملة، ستصبح
SQUARED الرائدة في مجال الإنترنت الأشياء في 
المملكة العربية السعودية، مغطية مجموعة واسعة 
من حــالات الاستخدام المركزة تتوافق مع التزامها 
بتسريع اعتماد الإنترنت الأشياء في المنطقة، مع تمكين 

القطاعين العام والخاص من استخلاص القيمة.

IOT SQUARED تستحوذ على ماشينز توك لتطبيقات الانترنت لتعزيز التحول الرقمي
 الرئيس التنفيذي لشركة DEVERE للاستشارات المالية المتنقلة وإدارة الاصول و التكنولوجيا المالية في العالم

صناديق الاستثمار بوابة الثقة 
فى البيتكوين

بقلم:  نايجل جرين

تعد صناديق البيتكوين المتداولة في البورصة »حتمية«، الأمر الذي سيؤدي إلى ارتفاع سعر 
العملة المشفرة.

يأتي التقييم الصعودي ، في الوقت الذي انحازت فيه محكمة الاستئناف الأمريكية إلى 
GRAYSCALE في دعوى قضائية ضد هيئة الأوراق المالية والبورصات )SEC( التي رفضت 

.ETF إلى GRAYSCALE BITCOIN TRUST طلب الشركة لتحويل
تستثمر صناديق الاستثمار المتداولة الفورية مباشرة في الأصول الأساسية، عادة الأسهم أو 

السندات، بسعر السوق الحالي )السعر الفوري(. 
وهي تهدف إلى تكرار أداء مؤشر معين أو فئة أصول معينة من خلال الاحتفاظ بمحفظة من 

الأوراق المالية الفعلية التي يتكون منها المؤشر.
يعد هذا فوزاً قانونيًا تاريخيًا للعملات المشفرة ضد الجهة التنظيمية الأمريكية.

»إن قرار المحكمة يدمر الحجة المركزية للجنة الأوراق المالية والبورصات لرفض كل صندوق 
استثماري متداول للبيتكوين على مدى السنوات القليلة الماضية.

»هذا الفوز يمهد الطريق لصناديق الاستثمار المتداولة في البيتكوين.
»في أعقاب الحكم الضخم، هناك فرصة ضئيلة للغاية الآن أن تقوم هيئة الأوراق المالية 

والبورصات بمنع إطلاق صناديق الاستثمار المتداولة.
»قدمت مجموعة كبيرة من مديري الأصول ذات الأسماء الكبيرة، من بين آخرين، طلبات 
لصناديق الاستثمار المتداولة في صناديق بيتكوين المتداولة، ونتوقع أن تنظم هيئة الأوراق المالية 
والبورصة موافقة جماعية على الطلبات التي تلبي المتطلبات، لأنها لن ترغب في أن ينُظر إليها 

على أنها صانع الملوك.
»نحن نعتقد أن صناديق الاستثمار المتداولة في BITCOIN أصبحت الآن أمراً لا مفر منه. 

ويمكن أن يصلوا إلى السوق في وقت أقرب مما يتوقعه الكثيرون.
اعتقد أن سعر العملات المشفرة سوف يقفز عندما يتم إطلاق صناديق BITCOIN المتداولة 

لثلاثة أسباب.
»أولاً، إذا تمت الموافقة على صناديق الاستثمار المتداولة في البيتكوين، فإن ذلك سيفتح 
سوق العملات المشفرة لمجموعة واسعة من المستثمرين الذين ربما كانوا مترددين في الاستثمار 
مباشرة في الأصول الرقمية. يمكن أن يؤدي تدفق رأس المال الجديد من المستثمرين من 

المؤسسات والأفراد إلى زيادة الطلب على البيتكوين، مما يؤدي إلى زيادة سعرها.
»ثانيًا، تتضمن صناديق الاستثمار المتداولة عادةً شراء الأصول الأساسية من قبل مديري 
الصناديق. إذا اتبعت صناديق BITCOIN ETFS هذا الهيكل، فقد يؤدي ذلك إلى إنشاء طلب 
كبير على عملات BITCOIN الفعلية لدعم أسهم ETF. هذا الطلب المتزايد، إلى جانب العرض 
المحدود من البيتكوين )بحد أقصى 21 مليون عملة(، يمكن أن يؤدي إلى اختلال التوازن بين 

العرض والطلب، مما يؤدي إلى ارتفاع الأسعار.
»وثالثاً، قد يؤدي إطلاق صناديق الاستثمار المتداولة للبيتكوين إلى تحسين التصور العام 

للعملات المشفرة في نظر الهيئات التنظيمية والمؤسسات المالية التقليدية.
 يمكن أن تجتذب هذه الشرعية المتزايدة المزيد من المستثمرين المحافظين الذين كانوا 
في السابق حذرين من الشكوك التنظيمية المحيطة بالعملات المشفرة. ومع تدفق المزيد من 
الأموال المؤسسية إلى السوق من خلال صناديق الاستثمار المتداولة، فإن سعر البيتكوين سيواجه 

ضغوطاً تصاعدية.
وتتوقع ديفير أن أول صناديق بيتكوين المتداولة ستكون متاحة في الربع الأول من عام 2024 

»إن لم يكن قبل ذلك«.
من غير المرجح أن ينتظر المستثمرون المطلعون حتى الإطلاق المحتمل لصناديق الاستثمار 

المتداولة لزيادة حيازاتهم من البيتكوين«.

كتب  : باسل خالد – محمد شوقى
تعد الـ PASSKEY أو “مفاتيح المرور” نوعًا جديدًا من 
الأدوات التى تستخدم في عملية تسجيل الدخول لحسابات 
المستخدمين على المنصات بدون كلمة مرور ، وهو اتجاه 
أكثر أمانا تتبناه شركات التكنولوجيا خلال الفترة الأخيرة، بما 

فى ذلك جوجل وأبل.
وبحسب مــوقــع GADGETSNOW الهندى، 
فكشف “ستيف مــوســر”، أحــد خــبــراء فــك ترميز 
التطبيقات، أن ميزة PASSKEY قد تصل قريبا إلى 
LINKEDIN وX المملوكة لإيلون ماسك، وقال في 
منشور له :”استنادًا إلى النتائج الواردة في كود كل 
تطبيق على حدة فإن X ولينكدإن يعملان حاليا على 

.”PASSKEY دعم ميزة
وفقًا لموسر، لا يزال من غير الواضح متى سيبدأ X و
LINKEDIN فى دعم PASSKEY، وأضاف: “ومع ذلك، 
فإن حقيقة أنهما يعملان عليها تعد علامة إيجابية لمستقبل 

المصادقة بدون كلمة مرور”.
تعتمد PASSKEY على زوج من مفاتيح التشفير، 
يتم تخزين “المفتاح العام” على موقع الويب أو 
التطبيق الذي تقوم بتسجيل الدخول إليه، ويتم تخزين 
“المفتاح الخاص” على جهازك، وعند تسجيل الدخول، 
يقوم جهازك بإنشاء مفتاح مــرور مشفر باستخدام 
المفتاح العام، حيث يقوم موقع الويب أو التطبيق 

بعد ذلك بفك تشفير مفتاح المرور باستخدام مفتاحه 
الخاص للتحقق من هويتك.

وتعد “مفاتيح المرور” أكثر أماناً من كلمات المرور 
لأنه لا يتم تخزينها بنص عادي على أي خادم، وهذا 
يعني أنه حتى لو تم اختراق موقع ويب أو تطبيق، فلا 
يمكن سرقة مفاتيح المرور الخاصة بك، بالإضافة إلى 
ذلك، تعد مفاتيح المرور أكثر مقاومة لهجمات التصيد 

الاحتيالي لأنه لا يمكن تخمينها أو فرضها.
وتعد مفاتيح المرور أيضًا أسهل في الاستخدام من 
كلمات المرور، لأنها ومعلا تحتاج إلى تذكر كلمة مرور 
طويلةقدة، وبدلاً من ذلك، يمكنك تسجيل الدخول 
باستخدام طريقة المصادقة البيومترية لجهازك، مثل 

.TOUCH ID أو FACE ID
تعتمد كل من جوجل وأبل مفاتيح المرور، حيث 
طرحت جوجل بالفعل الدعم لمفاتيح المرور في 
CHROME وANDROID وتدعم أبل مفاتيح المرور 

.MACOS VENTURAو IPADOS 16و IOS 16 في

كتب : وائل الجعفري – رشا حسين 
كشفت  شركة IMPACT46 عن بدء مرحلة الاستثمار 
في الشركات الناشئة من خلال صندوقها الاستثماري الثالث 
البالغة قيمته 135 مليون دولار ، اى ما يعادل 500 مليون 
ريال سعودي، والذي أعلنت عنه في فبراير 2023 بهدف 
الاستثمار في الشركات التقنية الناشئة من مختلف المراحل 

في المملكة ومنطقة الشرق الأوسط.
 IMPACT46 تتمحور استراتيجية الاستثمار لصندوق
الثالث حول دعم الشركات السعودية الناشئة في قطاعات 
التقنية المالية، والبرمجيات كخدمة، والمنصّات الرقمية، 
والأمن السيبراني. كما تشمل الاستراتيجية الاستثمار في 
مختلف مراحل تطور الشركات بــدءًا من مرحلة النمو 
وصولً إلى مرحلة ما قبل الطرح العام الأولي، مع تخصيص 

استثمارات للشركات الواعدة في المنطقة.
وتعليقًا على ذلك، قال عبدالعزيز العمران، الرئيس 
التنفيذي لـIMPACT46: “نفخر بالإعلان عن بدء مرحلة 

الاستثمار للصندوق الثالث بعد بضعة أشهر فقط من 
إعلاننا عنه، مما يعكس الاهتمام الكبير من المستثمرين 
بدعم الفرص المميزة في منطقتنا. ونلتزم بالعمل على 
تحقيق رؤيتنا الرامية إلى تحقيق أثر إيجابي من خلال 
التعاون مع روّاد الأعمال وأصحاب الشركات الناشئة الذين 

يتطلعون لإحداث أثر اقتصادي مستدام”.
بدورها، قالت بسمة السنيدي، الشريك الإداري في 

IMPACT46: “نسعى لأن نكون الشريك الاستثماري 
للشركات التقنية الواعدة في المنطقة حيث نتطلع 
للعمل مع تلك الشركات لخلق أثر اقتصادي مستدام. كما 
أننا نرحب بالتعاون مع مختلف الجهات التي تشاركنا 
رؤيتنا نحو تطوير القطاعات الحيوية وإحداث أثر إيجابي 

فيها”.
كانت IMPACT46 منذ تأسيسها في 2019 قد 
استثمرت أكثر من 650 مليون ريال سعودي في أكثر من 
35 شركة ناشئة، ووفقًا لبيانها فقد حقّق الصندوق الأول 
)SEED( الذي تأسس سنة 2019 زيادة بلغت 3.6 أضعاف 
قيمة الاستثمار الأولــي حتى الآن. أما الصندوق الثاني 
)GROWTH( الذي تأسس قبل عامين، فقد حقق زيادة 

بلغت 1.9 أضعاف قيمة الاستثمار الأولي. 
وأشارت الشركة أنها نجحت في التخارج من أكثر من 
خمسة استثمارات، بما في ذلك الاكتتاب العام الأولي 
لشركة جاهز سنة 2021، وهي أول شركة تقنية ناشئة 

سعودية تدُرج في السوق الموازية “نمو”. 

قريبا

PASSKEY لينكدإن وإكس تتخلى عن كلمات المرور وتعتمد نظام
بقيمة 130 مليون دولار:

IMPACT46   تبدأ مرحلة الاستثمار في الشركات الناشئة عبر صندوقها الثالث

للمرة الاولى :

» نيو« الصينية للسيارات الكهربائية تطلق هاتفها المحمول
كتب : مصطفى ابراهيم – 

دينا عيد المنعم 
كــشــف«إنــســبــشــن«، مــركــز الــذكــاء 
الاصطناعي التابع لمجموعة »جي 42«، عن 
إطلاق الإصدار مفتوح المصدر من نموذج 
»جيس«، النموذج اللغوي للغة العربية 
الأعلى جودة على مستوى العالم ويعتمد 
»جيس« على 13 مليار مؤشر، وتم تدريبه 
على مجموعة بيانات جرى تطويرها حديثاً 
وتضم 395 مليار رمز باللغتين العربية 

والإنجليزية.
ويعتبر إطلاق »جيس« محطة بالغة 
الأهمية في مضمار الذكاء الاصطناعي في 
العالم العربي؛ ذلك أن هذا النموذج، الذي 
تم تطويره في العاصمة الإماراتية أبوظبي، 

يتيح لأكثر من 400 مليون متحدث باللغة 
العربية فرصة مهمة لاستكشاف القدرات 

الكامنة للذكاء الاصطناعي التوليدي.
وتم تدريب النموذج باستخدام »كوندور 
غالاكسي«، الحاسوب الفائق المدعوم 
بالذكاء الاصطناعي بقدرة حوسبة متعددة 
الإكسافلوبس )مليون ترليون عملية حسابية 
في الثانية(، والذي تم تصميمه بالتعاون بين 

»جي 42« و«سيريبراس سيستمز”.
ويسعى مركز »إنسبشن«، من خلال فتح 
مصدر نموذج »جيس«، إلى حفز مشاركة 

المجتمعات العلمية والأكاديمية والمطورين 
في تسريع نمو منظومة حيوية للذكاء 
الاصطناعي باللغة العربية والارتقاء بمستوى 
الابتكار في هذا المجال. ويشكل »جيس« 
نموذجاً يحتذى به للغات أخرى لا تحظى 
حالياً بدرجة كافية من التمثيل في بيئات 

الذكاء الاصطناعي الرائجة.
مــن جهته قــال البروفيسور إيريك 
زينغ، رئيس جامعة محمد بن زايد للذكاء 
الاصطناعي: »إن تطوير نموذج لغوي كبير 
للغة العربية من هذا المستوى تطلب إجراء 
أبحاث متقدمة في مجال الذكاء الاصطناعي، 
واكتساب فهم عميق للغة العربية بتنوعها 
وإرثها الغني وللأهمية المتنامية للنماذج 
اللغوية الكبيرة في مختلف جوانب 

المجتمع”.

كتب : وائل الجعفري- أمير 
طه

حــددت شركة »نيو” )NIO( الصينية 
لإنتاج السيارات الكهربائية موعداً لإطلاق 
هاتفها الخاص، في علامة على التكامل 
المتزايد بين صناعة الهواتف الذكية 
وتكنولوجيا السيارات، وفي السباق للحصول 

على الإيرادات المرتبطة بها.
وقالت نيو إنها تخطط لإطلاق الهاتف 
في النصف الثاني من شهر سبتمبر، وأنه 
سيوفر تجربة أفضل للسائقين، وخاصة 
أولئك الذين يستخدمون المركبات المبنية 
على منصة NT2.0 للجيل الثاني الخاصة بها.
وقال الرئيس التنفيذي ويليام لي في 
ــاح: »نــود استخدام الهاتف  مكالمة الأرب

كمزود لتوفير أفضل تجربة لمستخدمي 
سيارتنا”.

وأصبحت برامج السيارة وتكاملها مع 
الهواتف الذكية للسائقين جــزءاً متزايد 

الأهمية من قيمة السيارة. 

وفاجأت شركة جنرال موتورز صناعة 
السيارات في وقت سابق من هذا العام 
عندما قالت إنها ستتخلى عن تطبيق 
»أبــل كار بــاي« والتكنولوجيا المماثلة 
من »أندرويد« لاستخدام الهواتف الذكية 
عبر شاشات السيارات، واستبداله ببرامج 

مخصصة.
وأصــر لي من شركة »نيو« على أن 
الشركة لا تتطلع إلى التنافس مع شركات 
ــرى، وســوف يعمل  تصنيع الهواتف الأخ

منتجها بنظام التشغيل »أندرويد”.
وانخفضت إيصالات الودائع الأميركية لـ 
»نيو« بنسبة %4.3 في تداول ما قبل السوق 
يوم الأربعاء، فيما يبدو أن السهم مستعد 
لمواصلة خسائر اليوم السابق، عندما فاقت 

أرباح الربع الثاني توقعات السوق.

كتب : دينا عبد المنعم - على الديب 
كشفت شركة » أوبن إيه آي«   للذكاء الاصطناعي أنها تستهدف 
تحقيق إيرادات تتخطى المليار دولار على مدار الأشهر الـ12 القادمة، 
بعد صعود عائداتها الشهرية من بيع خدمات الذكاء الاصطناعي لمطوري 
التطبيقات والشركات. وصعدت الإيرادات الشهرية لشركة »أوبن إيه آي« 
المدعومة من مايكروسوفت إلى أكثر من 80 مليون دولار شهرياً مقارنة 
بـ28 مليون دولار فقط في العام الماضي بأكمله، بحسب ما نقلته صحيفة 

THE INFORMATION عن مصادر من 
الشركة لم تسمها.

وفضلً عن »شــات جي بي تي« ، 
فإن شركة »أوبن إيه آي« تجني أرباحاً 
طائلة عن طريق بيع إمكانية الوصول 

إلى واجهة برمجة التطبيقات )API( لنماذج الذكاء الاصطناعي الخاصة بها 
للمطورين والشركات مباشرة ومن خلال شراكة مع مايكروسوفت، التي 

استثمرت أكثر من 10 مليارات دولار في الشركة في يناير.
كما تضاعفت إيرادات »أوبن إيه آي« بعد فرضها رسومًا على برنامج 
الدردشة الآلي الخاص بها »شات جي بي تي« وزيادة إقبال مطوري 
التطبيقات والشركات على برامجها، إذ »يجدون بشكل متزايد طرقاً 
لاستخدام تقنية النصوص التحادثية الخاصة بـ »أوبن إيه آي« لكسب المال 

أو توفير التكاليف”.
وفي محاولة لجذب المزيد من العملاء، أطلقت »أوبن إيه آي« الشهر 
الجاري، نسخة من »شات جي بي تي« تستهدف الشركات الكبيرة، تحت 

.ENTERPRISE اسم تشات جي بي تي إنتربرايز

كتب : نيللي عبد الحميد – محمد العطار
طرحت ، مؤخرا ، تطبيق واتساب ميزة القدرة على إرسال واستقبال 
مقاطع الفيديو عالية الدقة على التطبيق، والآن ظهر تقرير جديد عبر 
الإنترنت يكشف أن تطبيق المراسلة يعمل على ميزة خصوصية جديدة 
من شأنها حماية عنوان IP في المكالمات الشخصية مما يزيد من حماية 

خصوصية المستخدمين.
ووفقًا لتقرير صادر عن WABETAINFO، فإن ميزة الخصوصية 
الجديدة في واتساب ستحمي “عنوان 
IP” للمستخدمين أثناء المكالمات، 
فيما يكشف التقرير أن واتساب يخطط 
لإضافة ميزة جديدة مباشرة ضمن 

شاشة إعدادات مكالمات الخصوصية.
وجاء في التقرير أن هذا يجعل من 
الصعب على الأشخاص المشاركين في 
المكالمة استنتاج موقعك عن طريق الترحيل الآمن عبر خوادم واتساب، 
ومع ذلك، نظراً لأن خوادم واتساب ستنقل اتصالك بشكل آمن أثناء إجراء 
مكالمة، فإن المكالمة “قد تتأثر الجودة قليلاً عند تمكين خيار الخصوصية 
هذا، وهذه المقايضة بين الخصوصية المحسنة والتدهور الطفيف 
المحتمل في جودة المكالمة هي نتيجة لعمليات التشفير والتوجيه من 

خلال خوادم واتساب المشاركة في ميزة ترحيل الخصوصية”.
ومن خلال هذه الميزة، يهدف واتساب إلى تزويد مستخدميه بطبقة 
إضافية من الحماية ضد أي محاولات محتملة لتتبع موقعهم الفعلي بناءً 
على بيانات المكالمات، لكن الميزة حاليًا في مرحلة الاختبار وهي متاحة 

لمختبري الإصدار التجريبي من أندرويد.

 مليار دولار  ايرادات »أوبن إيه آي« 
المستهدفه خلال عام

واتساب تطلق ميزة تشفير المكالمات 
الصوتية لحماية الخصوصية

200 مليون دولار  استثمارات بمنصة ZEPTO  لتوصيل البقال 

شركة MT القابضة تستثمر في »جريد للنشر الإلكتروني« وتستحوذ على 51 % من حصصها

كتب : أمير طه – باسل خالد 
اكدت منصة » ZEPTO » ، الهندية المتخصصة 
فى توصيل البقالة والمستلزمات الاستهلاكية ، 
حصولها على 200 مليون دولار عند إغلاقها جولة 
استثمارية )SERIES E(  بقيادة الشركة الأمريكية 
STEPSTONE GROUP في أول استثمار مباشر 
ــارك فــي الجولة كــل من  لها فــي الهند، كما ش

 GLADEو NEXUSو GOODWATER CAPITAL
.LACHY GROOMو BROOK CAPITAL

ليبلغ إجمالي ما جمعته من تمويل حتى اللحظة 
560 مليون دولار وتصبح أول شركة هندية تنضم إلى 
نادي اليونيكورن في هذا العام؛ بقيمة سوقية بلغت 

1.4 مليار دولار.
وتأسست ZEPTO في الهند عام 2021 عن طريق 
الثنائي آديت باليشا وكيفاليا فوهرا، وتقدم خدمات 

التوصيل الفوري للبقالة والمستلزمات الاستهلاكية 
التي تغطى أكثر من 5 آلاف منتج عبر 10 مدن 
رئيسية في الهند، حيث تشمل خدماتها توصيل 
الفواكه الطازجة خلال 10 دقائق والمشروبات مثل 

الشاي والقهوة ومشتقاها.
وستوظف المنصة الاستثمار في بناء وتطوير 
منتجاتها وسلاسل التوريد والاستعداد لطرح أسهمها 

للاكتتاب العام في 2025.

كتب : محمد حلمي -  سماح سعيد 
أعلنت شركة »  MT » القابضة عن استحواذها على حصة أغلبية في 
شركة »جريد للنشر الالكتروني«  تبلغ %51، وذلك ضمن استراتيجيتها 
للتوسع في مجال المحتوى المتخصص والذي تعد النشرات البريدية 
أحد أشكاله المهمة مع تزايد التوجه له في المنطقة لما يحدث من أثر 
رغم قلة التكاليف. ووفقًا لحديث جريد التي تأسست عام 2020، فإنها 
تمتلك مشتركين في 76 دولة حول العالم تلقوا ما يزيد عن 20 مليون 
بريد إلكتروني. كما أشارت أن نسبة كبيرة من عملائها من رجال الأعمال 

وصناع القرار والرؤساء التنفيذين خاصة في المملكة العربية السعودية.
من جهته قال محمد بازيد، الرئيس التنفيذي لشركة MT القابضة: 
“استثمارنا في جريد جاء تأكيدًا لإيماننا بالتحول في صناعة المحتوى 

وأهمية النشرات البريدية المتخصصة في تحقيق نتائج مميزة لعملائنا 
وشركائنا.  أضاف سعيدين جدًا بهذه الشراكة والاستثمار، خصوصًا وأن 
ما يميز قطاع النشرات البريدية مقارنة بغيرها من وسائل التواصل هو 

الربحية العالية، والقيمة العالية للمشتركين فيها. بعض النشرات البريدية 
عالميًا حققت ربحية تفوق %90 على دخل إجمالي بملايين الدولارات، 
ونحن على ثقة بأن سوق النشرات البريدية في العالم العربي في 

ازدهار وسيصل لأرقام قياسية خلال السنوات القادمة”.
من ناحيته قال علي كماخي، المؤسس والرئيس التنفيذي لجريد: 
“استطعنا في جريد بناء حلول نشر وصناعة محتوى تساعدنا في مواكبة 
الأخبار اليومية وانتقاء ما يهم المتابع منها ويثير اهتمامه، مما أدى 
إلى نمو المشتركين لنصبح أكبر نشرة سعودية بنسب تفاعل مرتفعة 
حتى بمقارنتها على المستوى العالمي”.  أضاف هذه الشراكة، نطمح 
بتطوير التجربة أكثر، وتكرارها في نشرات أخرى جديدة، والتوسع في 
تلبية احتياج السوق والمشتركين في تقديم محتوى ذو قيمة نوعية، 

واستهداف تسويقي عالي للمعلنين مما يضمن عائدًا ماليًا مجدياً”.

السنة السابعة عشر - العدد 792
الأحد 3 سبتمبر 2023 - 18 صفر 1445 هـ

XS.COM محلل أسواق وعضو قسم أبحاث السوق في الشرق الأوسط في

مستقبل تقنين سوق العملات المشفرة 
بقلم:  سامر حسن

تستقر أسعار العملات المشفرة اليوم بقيادة البيتكوين التي تتداول بالقرب من مستويات 
27,250 دولاراً وكذلك الايثريوم التي تستقر عند 1700 دولاراً. 

فيما تلك المستويات هي أعلى من التي كنا قد رأيناها طيلة الأسبوع الفائت وذلك على 
ضوء المزيد من التطورات الإيجابية في المواجهات القضائية التي لاتزال تغييم على سوق 

العملات المشفرة.
في جديد التطورات القضائية، صرفت إحدى المحاكم في الولايات المتحدة دعوى جماعية 
من قبل عدد المستثمرين مُقامة ضد UNISWAP LABS وذلك نتيجة وقوعه ضحية 

 .UNISWAP للاحتيال جراء شرائهم لعملات مشفرة احتيالية تم انشائها باستخدام بروتكول
في حين أن صرف الدعوى تلك كان باستناد القاضي إلى حقيقة أن تلك العملات المشفرة، 
والتي تعُد من التطبيقات اللامركزية )DEFI(، هي عبارة عن سلع ولا تخضع لقوانين تنظيم 

الأوراق المالية أو البورصات. 
كما أشار القاضي إلى أن UNISWAP LABS غير مسؤولة عن الأضرار التي يسببها طرف 

ثالث.
أعتقد أن ما حدث في القضة المُقامة ضد UNISWAP LABS قد يشُكل الخطوات 
الأولى في توضيح البيئة القانونية والتنظيمية لتطبيقات DEFI وقد يساهم ذلك في تقليل 
مخاوف المستثمرين حول الإجراءات القضائية المفاجئة من قبل المنظمين ويجعلها أكثر 
قابلية للتوقع. لكن في المقابل، قد يقيد هذا الاجراء، وغيره من الإجراءات المشابهة ان تم 
مستقبلاً، ثقة المستثمرين في تلك التطبيقات جراء عدم القدرة على تنظيمها وانفاذ القانون 

عليها.
في استمرار لدعم تطبيقات DEFI، أعلنت منصة ROBINHOOD عن توفير ميزة 

مبادلات العملات المشفرة المختلفة التي تستند إلى شبكة الايثريوم.
يأتي هذا التطور بعد الانتصار القضائي المهم للغاية التي حققته GRAYSCALE بعد 
إقامتها لدعوى ضد هيئة الأوراق المالية والبورصات )SEC( وذلك بعد رفضها الطلب لتحويل 
آلية الاستثمار BITCOIN TRUST (GBTC( إلى صندوق متداول للبيتكوين الفورية، فيما 

قالت المحكمة إلى أن قرار الهيئة بالرفض لم يكن يستند إلى مبررات ثابتة.
 إلا أن هذا الانتصار القضائي، الذي دفع البيتكوين إلى مستويات 28000 دولاراً، لن يعني 
إطلاق صندوق البيتكوين المتداول الفوري الذي طال انتظاره وذلك مع المزيد من الإجراءات 
القانونية والمماطلات التي قد تقوم بها الهيئة إلا أنه قد يعزز الآمال بإمكانية إطلاق تلك 
الصناديق المتداولة والتي تم التقدم لأجلها من قبل العديد من كبار مدراء الأصول في الولايات 

المتحدة.
على الجانب الفني، وعلى الإطار الزمني لساعتين، تحظى البيتكوين بالدعم من مستوى 
27109 دولاراً. في حين أن الثبات أعلى ذلك المستوى قد يبقي الأنظار على المستوى النفسي 
عند 28000 كمستوى مقاومة تالي، مع عودة الزخم مجدداً وكسر الاتجاه الجانبي السائد، 
ويليه مستويات 28650 و29137. لكن في المقابل، فإن الفشل في التماسك أعلى مستوى 
27109، قد يحول أنظار البائعين إلى مستويات 26581 ويليه منطقة الدعم عند مستويات 

.25809-25944

كتب : محمد الخولى – 
وائل الحسينى

كشفت منصة  SEEKMAKE، منصة 
التصنيع حسب الطلب التونسية، جولة 
استثمارية بقيمة 539 مليون دولار عن 
طريق LAFAYETTE GROUP، حيث 
تلقت المنصة الاستثمار على ثلاث مراحل 
وستوظفه في خطتها التوسعة على النطاق 
العالمي ودخول أسواق جديدة مثل فرنسا 

وألمانيا. وتأسست SEEKMAKE في 
تونس عام 2018 عن طريق عادل العياري 
وزينو عديدي وتقدم المنصة الرقمية 
خدمات وحلول التصنيع حسب الطلب في 
مجالات متنوعة من خلال تقنيات الطباعة 
ثلاثية الأبعاد والحفر والقص بالليزر وآلات 
CNC. وتقوم بمعالجة طلبات عملائها 
وتزويدهم بطلب سعر للمنتج المراد 
تصنعيه عن طريق شبكة شركائها العالمين 

في مناطق عملياتها.

بقيمة 539 ألف دولار :
منصةSEEKMAKE للتصنيع حسب الطلب 

يعتمد على 13 مليار مؤشر :

جي42 الإمارتية تطلق نموذج ذكاء اصطناعي »جيس« 
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 ElAraby Group Adopts RISE with SAP to Enhance
Customer Experience and Ensure Resilient Supply Chain

 Wa’ed Ventures leads a US $27 million Series A round
for Rewaa, with participation from STC’s CIF

 By : Mohamed Elattar – Ali
Eldeeb
 Group-IP, the global company
 specializing in the field of cybersecurity
 based in Singapore, in coordination
 with the UAE Cybersecurity Council,
 revealed that the fraud-as-a-service
 known as “Classiscam” continues its
 global campaign clearly during the year
 2023. Pages were designed Phishing for
 Operation ClassisCam to steal funds,
 payment data, and in some cases steal
 login credentials for Internet users’
 banking services. Group-IP experts
 and analysts found that the automated
 scheme uses bots from the Telegram app
 to create ready-to-use phishing pages
 that impersonate a number of companies
 operating in different sectors, including
 online stores, classifieds sites, and
logistics operators.
 According to the results issued by
 “Group-IB”, 251 unique brands from
 79 countries were impersonated and
 used on phishing pages as part of the

 “Classiccam” scam during the period
 from the first half of 2021 to the first
 half of 2023. In addition In addition, the
 phishing templates and templates created
 for each brand have been modified to
 target different countries by modifying
 the language and currency used on the
 scam pages. A specific logistics brand
 was impersonated to target users in up
to 31 countries.
 Since the second half of 2019, when
 the Group-IB Computer Emergency
 Response Team, in cooperation with the
 company’s Digital Threat Protection
 Unit, succeeded in uncovering the
 Classcam scam for the first time, 1,366
 separate groups have been discovered
 taking advantage of this scheme on
 the Telegram application. . Group IP
 experts examined Telegram channels
 containing information related to 393
 groups linked to the Classiscam scam,
 with more than 38,000 members, and
 which were active during the period
 from the first half of 2020 to the first

 half of 2023. During this During
 the period, these groups generated
 estimated profits of US$64.5 million.
 Since 2022, ClassScam scammers
 have introduced new innovations
 such as phishing schemes designed
 to steal victims’ online bank account
 credentials, and some groups have
 begun using specific software to steal
information.
 As part of its mission to combat global
 cybercrime, Group-IB will continue to
 share the results of its studies related
 to the “Classiccam” fraud campaign,
 leveraging its digital risk protection
 solution, and in cooperation with legal
 bodies and authorities. Group-IB aims
 through this study to increase public
 awareness about the latest fraudulent
 methods and reduce the number of
potential victims of this type of fraud.
 The “Classiccam” scam first appeared
 in Russia, where the scheme was
 trialled and tested before being rolled
 out around the world. The popularity

 of the scam affiliate program increased
 in 2020, specifically after the spread of
 Covid-19, and the subsequent rise in the
 popularity of remote work and online
shopping.
 His Excellency Dr. Mohammed
 Al Kuwaiti, Chairman of the UAE
 Government Cybersecurity Council,
 said: “In light of the increase in the
 frequency of cyberattacks in recent years,
 the UAE has adopted a comprehensive
 approach to cybersecurity based on
 five basic pillars: enhancing global
 cooperation, encouraging partnerships
 between the public and private sectors,
 “Enhancing cybersecurity measures,
 fostering innovation, and strengthening
 the electronic knowledge society, with
 the aim of dealing with cyberattacks and
 limiting their repercussions. As digital
 transformation efforts continue at the
 country level, the focus on digitization
 remains one of the main factors to
 ensure a safe and prosperous digital
landscape.”

By : Amir Taha – Rasha Hussein
 On 25 September 2023, Rockwell Automation,
 the world’s largest company dedicated to
 industrial automation and digital transformation,
 will be opening its Digital Center of Excellence
 (CoE) in Dammam, Saudi Arabia. Government
 officials, industrial leaders, business partners
 and senior academics from across the Kingdom
 will attend the CoE opening ceremony.  The
 dignitary list is being finalized and I will share
it with you soon.
 The CoE will support government and local
 companies, large and small, to upskill their
 operations, which ties in with the Saudi 2030
 Vision of enhanced economic growth, technical
progress and sustainability.
 To coincide with the opening of the
 Center, Rockwell Automation is holding a
 decarbonization conference on 26th September
 2023 at the Mövenpick Hotel Al Khobar, Saudi
 Arabia. This seminar will share experiences on
 decarbonization including carbon capture and
 storage, electrification, emission monitoring and
 management through measurement and control
technologies, and digitalization methodologies.

By : Amir Taha – Samah Saeed
 Global analytics software provider FICO has
 announced a partnership with telecom and mobile
 financial services solutions provider LigaData
 to bring advanced decision management and
 optimisation tools to telecommunications firms in
Africa, the Middle East and Asia.
LigaData and FICO say they will offer hybrid-
 cloud and SaaS decision-as-a-service solutions
 that communications service providers can use to
 increase revenues, decrease costs, and expand their
digital and mobile financial services offerings.
 Founded in 1956, FICO is described as a pioneer in
 the use of predictive analytics, AI and data science
 to improve operational decisions. LigaData
 specialises in AI-driven solutions, products and
 services for communications service providers,
enabling them with actionable insights and data-
 driven decisioning through a real-time, low-TCO,
hybrid-multi-cloud data fabric.
 Solutions offered by the two firms include mobile
 lending, price optimisation, collections
 optimisation, subscriber segmentation, and fraud
 detection solutions for communications service
 providers, with the aim of adding new revenue
 streams and expanding financial inclusion in
emerging markets.

By : Wael Elgafary – Dina Abdelmoneim
 Operator MTN South Africa has announced a move into a new
 area of financial services. It has launched funeral cover to South
African consumers under its new Khava brand – via WhatsApp.
 The insurance scheme is backed by Sanlam, a diversified financial
 services company headquartered in South Africa with a strong
 presence in more than 30 countries on the African continent. It
 is facilitated by insurance
 provider aYo Intermediaries
 South Africa, which says it
 provides fast, convenient,
 easy-to-use hospital and life
 insurance cover directly to a
 user’s mobile phone through
 its partnership with MTN and
leading insurers.
 The service’s onboarding process takes place through WhatsApp.
 Collections and claims payments are managed via MTN’s Mobile
Money (MoMo) platform.
 The cost of the service – whose formal name is MyMTN Prepaid
 Funeral Khava – starts from R75 (just under US$4) per year.
 MoMo customers can get coverage for either six or 12 months
via a one-time premium payment.
 Prepaid funeral insurance is only the start, apparently. MTN plans
 a range of insurance products designed for the local market, in
 what is described as a “strategic step towards rendering essential
 financial services more inclusive and responsive to the needs of
ordinary citizens”.

 By : Mostafa Ibrahim – Wael
Elgafry
 ElAraby Group, a leading manufacturer
 and supplier of electronics and home
 appliances in the Middle East and
 North Africa region, has announced it
 will enter the next phase of its digital
 transformation journey with global
 technology company SAP SE (NYSE:
 SAP). The family-owned Egyptian
 enterprise has signed an agreement to
 adopt RISE with SAP to enable a full
 cloud migration, including flagship
 cloud solutions such as Customer
 Experience (CX), SAP Signavio,
 Business Technology Platform (BTP)
 and Digital Supply Chain that will
 support its customer-first approach and
ensure a far more resilient supply chain.
 The new deal coincides with the
 successful implementation and go-live
 by ElAraby of a host of SAP solutions
 to consolidate and enhance its digital
 landscape. The project, implemented by
 SAP Services, is considered one of the
biggest migrations for SAP in Egypt. \
 The two companies have been following
 a co-created digital roadmap specially
 designed to streamline and modernize
 ElAraby’s expansive operations. The
 electronic and appliances brand, which
 was established in 1964, sells more than
 40 different products for more than 2000
 items in 60 countries, with a distribution
 and service network comprising more

 than 3,000 sales centers and more
 than 180 after-sales service locations.
 With the implementation going live,
 ElAraby’s distribution and service
 networks including the factories, supply
 chain, warehouses and retail shops, now
 all run on S/4HANA, SAP’s enterprise
resource planning (ERP) solution.
 Medhat Elaraby, Vice President of
 ElAraby Group, explains, “In our
 almost-60 years of existence, Elaraby
 has grown from a joint stock enterprise
 to one of the region’s largest industrial
 and commercial corporations, but we
 remain a family business with our
 customers’ needs at the heart of all
 our decisions. We have been working
 closely with SAP for two years to
 consolidate and streamline processes
 across our vast network to ensure we
 can offer unmatched products and
services to our customers.”

 By choosing RISE with SAP, ElAraby
 will minimize cyber-risks, reduce costs
 and benefit from automatic upgrades to
 the implemented SAP solutions. RISE
 with SAP is a step-by-step holistic
 offering that accelerates a company’s
 journey to the cloud and is tailored for
 each company’s complexity and starting
 point. The aim is to go beyond a technical
 migration to the cloud, and instead
 enable companies to truly transform
their business, realizing a faster time-
 to-market for new capabilities and
 applications, and allowing for ongoing
 transformation.
 Ihab Selim, Chief Information Officer
 of ElAraby Group, commented,
 “Implementing RISE with SAP will
 enable ElAraby to leverage cutting-edge
 cloud computing solutions that provide
 360-degree visibility on all aspects of our
 operations, including our supply chain.

 Moreover, the advanced data analytics
 available will ensure we remain flexible
 and able to respond to changes in the
 market and customer needs in an agile
 way.”
 ElAraby will be running a host of
 SAP cloud solutions, including SAP
 SuccessFactors, which will improve
 engagement and enhance services
 delivered to its more than 40,000
 employees. This solution empowers
 individuals to reach their full potential
 at work, while also automating tasks
 and strengthening the connection
 between HR and business operations to
 help create a sustainable, future-ready
 workforce.
 Mohammed Samy, Managing Director
 of SAP Egypt, commented, “SAP has
 been working closely with ElAraby
 to enable solutions that benefit its
 customers, partners and employees.
 ElAraby selected SAP for its digital
 transformation based on our industry
 leadership and reputation as a true
 transformation partner. By choosing
 to adopt RISE with SAP, Elaraby is
 aligning with Egypt Vision 2030 and
 will be able to leverage the latest cloud
 solutions at an accelerated pace. In
 taking this step, Elaraby is ensuring
 that its operations are agile, scalable
 and flexible so that it can continue to
 enhance its operations and processes on
an ongoing basis.”

 By : Basel Khaled -  Dina
 Abdelmoneim
 Rewaa, Saudi’s leading
 omnichannel inventory
 management system,
 accounting, and POS platform
 for the retail industry,
 announced that it raised $27
 million in Series A funding
 round led by Wa’ed Ventures,
 a VC fund wholly owned by
Aramco.
 STC’s Corporate Innovation
 Fund (CIF) participated in
 the round alongside Silicon
 Valley’s Graphene Ventures,
 Sadu Capital, Vision Ventures,
 Khwarizmi Ventures, RZM
 Investment, Derayah VC,
 and Abdulrahman Sulaiman
 Al Rajhi & Sons Investment
Company.
 According to the founders,
 the company processed over
 $2 billion in transaction
 value to date, making it one
 of the fastest-growing SaaS
 companies in MENA, serving
 more than 7,000 retailers
 in Saudi and abroad, and
 creating over 250 jobs.
 “This investment propels us
 toward our vision of becoming
 the optimal tech partner for
 SMBs in the retail sector. By

 contributing to the industry’s
 digital transformation, we
 aim to make an impact on
 retail merchants, enabling
 them to increase efficiency,”
said Mohammed Alqasir, Co-
Founder and CEO at Rewaa.
 Since its foundation in 2018
 by Mohammed Alqasir and
 Abdullah Aljadhai, Rewaa
 provides a cloud-based
 solution that interlaces
 online and physical store
 W h i l e 	inventory. 
 offering point-of-sale (POS)
 and accounting modules for
 an integrated platform, Rewaa
 aims to become the retailers’
 tech partner by providing
 advanced technical solutions
 to manage inventory, sales,
and payments.
 “Rewaa’s revolutionary
 approach to digitizing and
 optimizing operational

 processes based on efficiency
 and scale-up goals for
 SMEs perfectly addresses
the needs of the typically-
 scattered retail industry,”
 said Fahad Alidi, Managing
Director at Wa’ed Ventures. 
 He adds: “We had the privilege
 of knowing Mohammed and
 Abdullah since their early
 days as founders. We are
 proud to back their growth
 today as they transform
 Rewaa from a simple digital
tool to the go-to cloud-
 based POS and inventory
 management platform for
local and regional retailers.”
 “We are pleased to invest in
 Rewaa, which has proven
 itself through the tremendous
 growth it has achieved in
 recent months and thanks to
 the great team behind these
achievements.
 Through our investment in
 this company, we seek to
 participate in developing
 technologies supporting
 the retail market, including
 Rewaa’a company,”
 commented Majed
 AlJarboua, General Manager
 at stc corporate funds &
ent repreneursh ip .

 By ; Wael Elhosany – Rasha
Hussein
 Orange Romania agreed terms for
 the sale of its digital banking unit
 to Alpha Bank, as part of the wider
 groups’ strategy to exit the banking
sector in Europe.
 Orange’s Romanian unit stated the
 move enables it to focus on growth
 at the local level by
 offering sustainable
 connectivity services
 and integrated digital
solutions.
 Orange Money was
 launched in Romania in
 2016 as an alternative
 to traditional banking
 services, offering customers services
 such as debit and credit cards,
 transfers, payments and other daily
financial functions.
 The operator will transfer over its
 Orange Money digital ecosystem,
 which includes its mobile fintech
 platform, as well as partners,
 suppliers and its mobile finance
operations team.

 Customers of Orange Money will
 continue to see regular service with
 no changes. Financial details of the
deal were not revealed.
 Orange Money Romania CEO Haris
 Naif said: “Thanks to a strong team
 of digital banking specialists, Orange
 Money Romania has grown steadily,
 becoming a leading digital financial

 solution, recognised by
 customers and the market
 for the quality of its
 services and innovative
vision.
 “Orange Money’s
 strategic approach has
 always been to see
 the integration of the

 application and its products into a
 banking ecosystem and, to achieve
 this goal, we signed the transfer of
 the Orange Money retail business to
 Alpha Bank Romania. Alpha Bank’s
 experience will provide continuity
 to our customers, and their banking
 products will enrich the suite of
 services that Orange Money users
have access to today.”

By : Mostafa Ibrahim – Dina Abdelmoneim
 The activities of the Next World Forum in its second
 edition began today, the global event organized by
 the Saudi E-Sports Federation and bringing together
 sector leaders and experts from around the world. It
 is held over two days (August 30 - 31) at the Four
 Seasons Hotel Riyadh in the Kingdom Center, thus
 concluding the activities of the largest event. For
 gaming and e-sports around the world, “Gamers
Season: Land of Champions”.
 His Royal Highness Prince Faisal bin Bandar bin
 Sultan, Chairman of the Board of Directors of the
 Saudi Electronic Sports Federation, participated
 in a session entitled “The Gold Standard of the
 Competitive Gaming Scene,” and alongside him
 were “Ralph Reichert,” Chairman of the Board
 of Directors of ESL FACEIT Group, and “Danny
Tang.” “Co-Founder of VSPO.
 His Highness said: “The Kingdom of Saudi Arabia’s
 goal is to become a global hub for gaming and
 e-sports, and hosting events such as the Next World
 Forum is an essential part of the journey to achieve

 this endeavour. The e-sports industry is changing
 on a daily basis, and there are constant questions
 and discussions about the changes that will occur
 in the sector in the future.” over the next 10 years,
 but the real question is, “What is the constant in
 the industry?” And for me, the gaming and eSports
 community and the players are the two constants.
 Continuing to focus on that everything we do is for
 the community will put us in the best position to deal
with whatever it is. Coming in the future”

   Ralf Rykert said: “I was here last year for the
 inaugural edition of the Next World Forum and it was
 very special. There were many people who mentioned
 that they would be there to explore what the event
 had to offer, and for this year’s edition, I received a
 lot of calls from owners wanting to take bookings.”
 For attendees. It is a reflection of the effectiveness
 of all partnerships that were concluded previously.”
 Dani Tang said: “The eSports industry is fortunate to
 have a pioneering country like the Kingdom of Saudi
 Arabia leading the global mission to create the sport
of the future for the next generation.”

 The first day witnessed the holding of a wide range
 of sessions and discussions, the most prominent of
 which were the session “Acquisition: Legal Aspects
 of Companies Acquiring Game Studios,” “Electronic
 Games are the Economy of the Future,” “From
 Pixels to the Podium: Studying the Relationship
 between Electronic Sports and the Olympic Games,”
 and “Pillars Core for the Metaverse: How does Epic
 Games empower creators? and “Esports Recession:
 Is the Story Over?” And “There’s No Limits to What
 Can Be Achieved: The Future of Cloud Gaming in
the Middle East.”

 A session entitled “High Scores: When Celebrities
 Enter the Gaming Industry” was also held, in which
 Gareth Bale, former football star and director of
 Primesure Ltd, Michael Bay, director and producer
 of Bay Films, and Gary Vaynerchuk, CEO of
Vaynermedia, spoke.
 Gareth Bale said: “Of course, e-sports competes
 with real-life football, as it gives young people more
 opportunities to do what they want. My children
 also enjoy their electronic devices and have the
 opportunity to communicate with their friends in
 different countries, which is a good way to stay in
 constant contact - we have moved on.” “Between
 Spain, the United States of America, Wales, and
 England, they always play online. The development
 that has occurred in electronic games from the
 time I started playing them until the present day is
 amazing.” “Investing in esports has given me the
 ability to give opportunities to others which is great,”
Bell added.
 Omar Batterjee, Director of Corporate
 Communications and Public Relations at the Saudi

 Electronic Sports Federation, said: “The Next World
 Forum is our unified commitment to the gaming and
 e-sports scene, and what we discuss here will lay
 the foundations for many years to come. Gaming
 and e-sports are a phenomenon that has transcended
 borders and is no longer limited to screens.” Rather,
 it has influenced multiple aspects such as politics,
 tourism, and culture and has become a part of our
 daily lives. When we think about games today, we
 remember the power they carry, the relationships
 they foster, and the opportunities they provide in the
Kingdom of Saudi Arabia.”
 As part of the activities for the opening day, a
 memorandum of understanding was signed between
 the Saudi Federation for Electronic Sports and the
 Saudi Tourism Authority in the presence of the CEO
 of the Federation, Turki Al-Fawzan, and the CEO of
 the Authority, Fahd Hamid Al-Din, in addition to a
 memorandum of understanding between the Saudi
 and Qatari Federations for Electronic Sports, in the
 presence of the Secretary of the Qatari Federation,
Faisal Abdul Rahman Khaled.

 By : Mostafa Ibrahim –
Mohamed Elkholy

 Dubai Electricity and Water Authority
 (DEWA)’s Research and Development
 (R&D) Centre has filed a new patent
 for an innovative method for improving
 the performance of electrodes in
lithium-ion (Li-ion) batteries, sodium–

 sulfur batteries, and electrolyte
 distribution batteries. This is achieved
 by treating the electrodes chemically
 using a polymer to increase the number
 of active groups on the surface of the
 electrodes, which leads to improving
 their performance. The low-cost,
 environmentally friendly method
 requires low temperatures and ensures
 stable battery performance. This is part
 of the centre’s efforts to promote the
 technologies of energy production and
storage.

 The patent supports the pilot project
 for energy storage that DEWA has
 inaugurated at the Mohammed bin
 Rashid Al Maktoum Solar Park using
 Tesla’s lithium-ion battery solution.
 The project has a power capacity of
 1.21 MW and an energy capacity

 of 8.61 MWh with a life span of up
 to 10 years. This pilot project is the
 second battery energy storage pilot
 project by DEWA at the solar park.
 The first project was implemented in
 collaboration with AMPLEX–NGK to
 install and test a sodium sulphur (NaS)
 energy solution with a power capacity
 of 1.2 MW and an energy capacity of
7.5 MWh. This was the first utility-

 scale energy storage pilot project in the
region.

 “Our strategies and plans are inspired
 by the vision and directives of His
 Highness Sheikh Mohammed bin
 Rashid Al Maktoum, Vice President
 and Prime Minister of the UAE and
 Ruler of Dubai, to ensure energy
 security and sustainability, as well as
 improve energy efficiency. DEWA
 relies on research and innovation to
 support the development of energy
 storage technologies and increase the
 share of clean and renewable energy.
 This supports the Dubai Clean Energy
 Strategy 2050 and the Dubai Net Zero
 Carbon Emissions Strategy 2050 to
 provide 100% of Dubai’s total power
 production capacity from clean energy

 sources by 2050. DEWA is working on
 other energy storage projects, including
 using Concentrated Solar Power (CSP)
 at the 4th phase of the Mohammed bin
 Rashid Al Maktoum Solar Park, the
 250MW hydroelectric power plant
 in Hatta with a storage capacity of
 1,500 megawatt-hours, and the Green
 Hydrogen project to produce and store
 hydrogen using solar power,” said HE
 Saeed Mohammed Al Tayer, MD &
CEO of DEWA.

 “DEWA’s R&D Centre is a global
 platform that provides innovative
 solutions and technologies for the
 operations and services of the utility
 sector worldwide. This maintains
 DEWA’s worldwide leadership and
 enhances Dubai’s position as a global
 hub for research and development in
 solar power, smart grids, water, energy
 efficiency, and capacity building
 in these sectors. The R&D Centre
 improves the services provided by
 DEWA to customers by developing
 the latest technologies and sustainable
 solutions for energy and water
 and conducting applied research,”
continued Al Tayer.

 Orange Romania strikes
banking unit sale

Launching of the Next World Forum in its second edition

 DEWA’s R&D Centre files new patent for an
innovative method to improve battery performance

 ClassCam Scam Campaign Earns Estimated $64.5
 Million in Profit and Expands to Target Brands

 Rockwell Automation to
 open Saudi Arabia Center of
Excellence – 25-27 September

 New partnership aims to support
mobile finance in MEA and Asia

 South Africa’s MTN now offers
funeral cover – via WhatsApp
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 A customer-centric banking world with seamless
 experiences is built on trust. Banks are custodians
 not only of customers’ investments and savings, but
 also of critical assets like their personal identifiable
 information (PII). As such, security plays a crucial role
in maintaining trust by protecting banks’ customer-
first strategies.
 Customer trust in banking is difficult to earn and easy
 to lose, making customer acquisition and retention no
 easy feat. Customer churn is a constant concern. Banks
 work within a market that is rife with competition.
 Digital natives such as financial technology (fintech)
 organizations, challenger banks, and Big Tech claim to
 simplify the customer experience and offer innovative
 services to lure customers away from incumbents.
 Furthermore, customer acquisition is costlier for a
 bank than a fintech, and banks can generate much
 more per customer. No matter how you look at it,
 customer churn is expensive for banks. The question
 is, do customers trust banks, and have digital players
affected and eroded that trust?
 The answer is up for debate. An Ernst & Young
 report found that only 17% of respondents say they
 trust the activities of financial institutions in a time
 of crisis. Bain and Company survey respondents also
 reported that financial services offered by “tech”
 companies are more trustworthy. At the other end of
 the spectrum, in Capgemini’s World Fintech report,
 more than three-fourths of respondents to their Voice
 of the Customer survey said they trust their primary
bank to support their financial needs and offer advice.
 So how can banks resolve this discrepancy in opinion,
 capitalize on trust when driving customer-first
strategies, and make it a true competitive differentiator?
 Good governance, ethical business practices, and
 transparency are critical for banks to retain customers.
 Banks that demonstrate resiliency by investing in
 effective technologies and processes inspire trust.
 For example, the financial crisis of 2008 showed how
 cracks in financial resiliency can leave the sector with
nearly zero public trust.
 Trust in banking comes down to a combination of
 culture, process, and technology. Banks that are
 resilient in these three areas can improve their brand
and reputation, which in turn cultivates trust.
 Culture starts inside the bank, and creating a culture
 of trust begins with employees who are empowered
 to meet customer needs. Breaking down siloes,
 integrating tools and applications, and enabling a
 customer-first culture that includes clear internal
 communications and employee investment are all
actions that are conducive to trust.
 Clear and demonstrable operational resilience, through
 processes, communication channels, and programs
 that banks put in place to prepare for disruptive events,
is also essential for maintaining trust with customers.
 Technology plays a big role in trust because when
 it doesn’t work or is not innovative enough, the
 customer experience is affected. For example, if a
 bank website goes down or the organization is the
 target of a cyberattack, customers are affected and
 trust is lost. Good technology is technology you don’t
 notice because it just works. When banks invest in
 technology to modernize infrastructure or processes,
 remove friction from the customer experience, and
 provide the tailored services customers want, trust
increases.
Cultivating trust and building a successful customer-
 centric banking strategy requires a secure foundation.
 In the current marketplace, a security-by-design
 approach is a strategic investment that brings the most
 bang for the buck, and which can ensure that banks
 remain competitive. This involves integrating security
 at the beginning of the decision-making process of
every business initiative.
 So, what qualities should banks look for when
 evaluating a strategic security technology partner?
 What kind of partner can provide innovative security
capabilities that reduce the banks value-at-risk?
 Banks will get the most value by choosing a
 security partner whose core values and strategies are
 aligned. One that takes an approach to security that
 encompasses the three key areas of people, processes,
 and technology. To reduce their value-at-risk, banks
 should consider partners with a cyber-security mesh
 platform for consistent security across their ecosystem,
 including the key capabilities of automation and
 integration, and that has AI-driven threat intelligence
at its core. With a trusted security partner, banks can:
 Ensure that their people are security “aware” and
educated in basic cyber hygiene,
 Strengthen resilience with processes designed to ensure
 that critical assets and customer data are protected, and
 in the event of a problem, ensure that critical services
and systems are restored and continue to run.
 Employ security to prevent data breaches and
 cyberattacks. Customers can’t see the specific
 methods a bank may employ; all they care about is
 that they work. From a reputational risk perspective,
 banks should be open about security risks and educate
customers on how they can protect themselves.
 Trust has both tangible and intangible aspects to it. It’s
 intangible in that so much of trust in banking is based
 on perception and feeling. But when banks demonstrate
 their dependability, credibility, and reliability through
 processes, people, and technology that customers can
 see and interact with, trust is maintained and often
even increases.
 Security is a key element that underpins trust because
 banks need to protect the data and applications that
 make good customer experiences possible. Effective
 security helps ensure that the technology will deliver
as expected and protect the integrity of critical data.

Country Manager, Egypt, Libya & Sudan

 The Currency of
Trust in Banking

 BY : KHALED FAWZY,

Gartner Predicts Fines Related to Mismanagement of Data Subject Rights Will Exceed $1 Billion by 2026

 Mismanaged Subject Rights Requests Can Erode Trust
Between Organizations and their Customers

 New Research:
 Over Half of Workers Say Generative AI Will Help
Advance Their Career, but Most Lack the Skills

TPV Technology appoints Geekay Distribution as its official distributor for Philips Monitors – Evnia

  RAKEZ boosts customer experience
through innovative value-added services

 By : Wael Elgafry – Mostafa
Ibrahim
 By 2026, fines due to mismanagement
 of subject rights will have increased
 tenfold from 2022, to total over $1
 billion, according to Gartner, Inc.
 Gartner defines subject rights requests
 (SRRs) as a set of legal rights that
 enable individuals to make demands
 and, in some instances, changes for
 clarity regarding the uses of their data.
 “For security and risk management
 (SRM) leaders in B2C organizations,
 automating subject rights or consumer
 privacy rights management has
 become a basic requirement and
 a prerequisite for building trust,”
 said Nader Henein, VP Analyst at
 Gartner. “The management of SRRs
 can enhance customer trust levels

 by providing a positive privacy user
experience (UX).”
 However, inefficient handling of
 SRRs and an immature privacy UX
 can erode the benefit from millions of
 dollars spent on developing positive
customer sentiment.
 Business Impact of Poor or Inefficient
Handling of SRRs
 Organizations handling data must
 address SRRs in a defined time frame.
 Poor or delayed responses to SRRs can
 negatively impact an organization’s
 trust with its customers. As a result of
 long waits for a response, customer
 experience (CX) and sentiment are
 also negatively impacted. In addition,
 regulators regularly impose fines for
 failure to comply. These rulings also
mandate prompt execution of requests.

 SRM leaders should take the
 opportunity when they receive an
 SRR to engage with privacy-aware
 customers. “Data subject rights
 should not be treated exclusively as a
 legal requirement,” said Henein. “To
 support positive customer sentiment,
 the organization’s privacy UX should
 be developed with the same care as

any customer-facing service.”
 In addition, many jurisdictions require
 digital organizations to address the
 privacy rights of their employees.
 Data held on incoming, current, or
 past employees is worthy of the same
 care as data pertaining to customers.
 The highest cost per request is often
 attributed to employees’ SRRs rather
 than those coming from customers
 due to the complexity and the volume
 of data.
 “To ensure data subjects receive
 responses within acceptable time, cost,
 and scale limits, SRM leaders should
 consider establishing a foundation of
metrics around SRRs,” said Henein.

  “While the need for scalable subject
 rights delivery and fulfillment will
 not go away, the demand for more

 automation will lead to a faster move
 toward a zero-touch model,” said
 Henein. “This model will enable
 users to self-serve informative rights
 through a privacy portal where
 individuals will be able to browse
 their information in detail and
 understand how it is being used and
by whom.”
 Maintaining a manual SRR process
 renders an organization more likely
 to face regulatory fines and suffer
 associated reputational damage. It
 also entails maintenance costs. By
 contrast, being transparent about,
 and involving customers in the
 SRR process and implementing a
 more automated approach to SRR
 fulfillment offers clear benefits to
organizations.

 By : Basel Khaled – Mostafa
Ibrahim
 Salesforce surveyed over 4,000
 full-time desk workers as part of its
 Generative AI Snapshot Research
 Series, finding that while 54% of
 workers believe generative AI will
 advance their career, 62% say they
 don’t have the skills to effectively
 and safely use the technology. This
 data follows a recent survey that
 found only 1 in 10 global workers
 have overall, in-demand AI skills.
 The research also indicates that
 while workers want to learn and
 expect their companies to provide
 upskilling opportunities, employers
often fall short of expectations.
 Respondents believe generative AI
 will transform their role. In fact,
 62% say generative AI will require
 a new set of skills at work and 56%
 say the technology will transform
 their role altogether. With the help
 of generative AI, workers say they
 can focus on strategic work and
 save time 65% believe generative
 AI will allow them to focus on more
 strategic work and Workers believe
 generative AI will save them five
 hours per week – the equivalent of

 one month per year for full-time
workers – at work.*
 While workers are optimistic
 about the potential of generative
 AI, they lack the know-how to
take full advantage of this rapidly-
 evolving technology ,40% say they
 don’t know how to effectively use
 generative AI at work and 43% say
 they don’t know how to leverage
 generative AI using trusted data
sources and while keeping first-
 party data secure and 53% don’t
 know how to get the most value out
of generative AI.
 Specifically, workers say they
 lack the required skill sets to use
 generative AI:62% of workers
 say they don’t have the skills to
 effectively and safely use generative
 AI and 70% of business leaders

 don’t believe their teams have the
 skills to effectively and safely use
generative AI.
 Workers want to learn and are
 looking to their companies for
 direction, but employers are falling
 short. Two out of three workers
 (67%) expect their employer to
 provide opportunities to learn how
 to use generative AI, but nearly
 the same amount (66%) say their
 employer does not offer training on
the technology.
Business leaders see clear cost-
 saving incentives to closing the
 generative AI skills gap:82% of
 business leaders say generative AI
 will lower overall business costs
 and 80% of business leaders say
generative AI will increase revenue. 
 “Generative AI presents massive
 opportunities for businesses
 and workers alike. However,
 as AI becomes more common
 in the workplace, the skills gap
 will continue to widen,” said
 Ann Weeby, SVP of Trailhead,
 Salesforce. “Companies have a
 responsibility to democratize access
 to needed skills and training to close
the AI skills gap.”

 By : Basel Khaled – Wael
Elhosany

  TPV Technology Gulf DMCC,
 manufacturers of Philips and AOC
 displays, have announced a new
 partnership with Geekay Distribution
 appointing them as their official
 distributor for gaming solutions across
 the Middle East. Philips Monitors also
 announced the launch of new range
 of monitors under the brand name
 “Evnia”. The brand emphasizes a
 commitment to honoring the diversity
 of gamers, as well as support the joy of
 gaming for all, breaking the stereotype
 of monitors that only offer technical
 advantages to users. Evnia will be
 made available to gamers through
 Geekay Distribution’s sales channels
and retail portfolio.
 Carol Anne Dias, Sales Director
 Middle East & Africa at Philips
 Monitor said “We are excited to

 collaborate with Geekay Distribution
 as they have strong presence in
 the region, to reach out and cater to
 all gamers. Philips Monitors believes
 that the joy of gaming should be
 accessible to everyone. Our goal
 for Evnia is to provide today’s
 gamers, in all their diversity, with
 the monitors and accessories they
 need to get the most enjoyment out
 of every gaming session, whether in
 terms of performance, graphics, or
overall user experience.” 
 Kishan Deepak Palija, CEO of
 Geekay Group said ““We are
 thrilled to bring Philips Evnia’s
 cutting-edge gaming monitors to a
 wider audience. This collaboration
 signifies a testament to our
 shared commitment to delivering
 unparalleled gaming experiences to
 our customers in the Middle East.
 With Evnia, we will be offering

 enthusiasts and professionals alike
 a new standard of visual excellence,
speed, and immersion”.
 Philips Evnia monitors are every
 gamer’s dream come true, the
 range’s stylish design will match
 any décor & aesthetic, while still
 delivering incredible performance.
 The Evnia range reflects its mantra:
 “Reinvent the rules”. Far from the
 known gaming stereotype, Evnia
 adds freshness, premium and
elegance to the mixture.
 One of the core concepts behind
 the creation of the Evnia range is to
 prioritize games’ needs, delivering
 a monitor experience that not
 only provides excellent technical
 advantages, but physical benefits
 too. Each model is ergonomically
 designed for a comfortable viewing
 experience, alongside features such
as Low Blue mode and flicker-

 free technology that minimize the
 harmful effects of gamers’ eyes and
 reduces fatigue caused by long hours
in front of the monitor.
 For maximum convenience, each
 model also features USB-C and
 HDMI connectivity, alongside
 Multiview capabilities for surveying
 multiple sources on one screen. For
 any scenario, the Evnia range is
 designed to provide performance,
 comfort, and convenience to ensure
 gamers are enjoying both the
 technical and emotional aspects of
gaming.
 With premium panels ranging from
 1000R curvature, 240Hz VA to
 Mini LED and QD OLED, and high
 resolutions including 4K UHD and
 WQHD, Evnia monitors deliver
 rich visuals, high contrast, and are
 optimized for a comfortable and
immersive viewing experience.

By : Mohamed Elattar – Ali Eldeeb
 Ras Al Khaimah Economic Zone (RAKEZ)
 continues to redefine the business landscape in Ras
 Al Khaimah by putting its clients and investors at the
 heart of everything it does. Through a commitment
 to providing comprehensive and tailored support
 services, RAKEZ ensures that setting up and operating
a business in the region is a seamless experience.
 RAKEZ’s support begins right from the inception of
 a business idea, providing prospective clients with a
 wide array of services, to meet diverse industry needs.
 The recently introduced corporate tax registration and
 filing service further illustrates the economic zone’s
 dedication to aligning with the UAE’s evolving
 regulatory environment, ensuring that companies can
operate with full compliance and confidence.
 RAKEZ Group CEO Ramy Jallad said, “At RAKEZ,
 we believe that providing holistic support to our clients
 goes beyond offering a licence or a space to conduct
 business. We understand that every business has unique
 needs, and we strive to offer services that make our
clients’ journey easier and more efficient.”
 Among the wide range of value-added services
 extended by RAKEZ, clients can take leverage the
 economic zone’s strategic partnerships with leading
 local and international banks, which simplifies the
 process of opening a corporate and personal bank
 accounts, enhancing financial convenience for clients. In
 compliance with the UAE’s tax regulations, RAKEZ also
 assists companies with VAT registration, ensuring
 that they meet their fiscal responsibilities effortlessly.
 With the recent introduction of corporate tax in the

 UAE, RAKEZ is at the forefront of guiding businesses
 through the registration and bookkeeping, ensuring a
 smooth tax return filing process and full compliance
 with the new regulations. Furthermore, RAKEZ’s
 tailored solutions extend to various sectors, providing
 specialised assistance for industrialists, traders, and
service providers, among many others.
 “Our value-added services are carefully crafted to
 assist businesses in navigating the evolving economic
 landscape of the UAE. We stand by our commitment to
 fostering growth, ensuring compliance, and delivering
 unparalleled customer experience. We are here to
 support businesses in every aspect, allowing them to
 focus on what they do best – growing and innovating,”
Jallad added.
 With over 18,000 companies benefiting from RAKEZ’s
 comprehensive business support system, the economic
 zone showcases the power of customer-centricity,
 leading the way in creating a nurturing environment for
businesses in Ras Al Khaimah and the broader UAE.
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Social Media Platforms to Hit Over Six Billion Users by 2028
  By ; Daina Abdelmoneim
– Mohamed Elkholy

 Over the past four years,
 more than 1.3 billion
 people worldwide have
 joined social media to
 connect with others, keep
 in touch with the latest
 trends, and promote
 business. Today, social
 media platforms have
 close to 4.9 billion
 users, and this number is
 expected to grow by 25%
in the following years.

 According to data presented
 by  OnlyAccounts . io ,
 social media platforms are
 forecasted to reach more
 than six billion users and a
 huge 75% penetration rate
by 2028.

 The social media space
 has grown tremendously in
 recent years, becoming an
 inevitable part of everyday
 life for billions worldwide.
 The Statista data show
 just how significant that
 growth was. Back in
 2019, roughly 3.5 billion
 people used social media
 platforms. This figure
 swelled to nearly 4.9
 billion in just five years,

 with an average of 350
 million people joining the
 social media space each
year.

 Statista expects the entire
 market to see a decade of
 continuous user growth,
 but the growth rates will
 slow down. The number
 of social media users
 is expected to increase
 by 304 million in 2023,
 significantly less than 395
 million new users reported
 in 2020. Statistics show
 2024, 2025, and 2026
 will see an average of
 250 million new users.
 By 2028, the annual user
 growth is expected to drop
to 183 million.

 But despite growth rates
 slowing down, the social
 media space will see more
 than 1.1 billion new users
 in five years. The global

 penetration rate will rise
 from 63.7% to 75.3% in
this period.
 Although Facebook and
 TikTok convincingly lead
 in the number of users,
 Instagram will see much
 bigger user growth in the
 following years. In fact,
 Statista expects Instagram
 to dethrone TikTok and
 become the fastest-growing
 social media platform in
 the next four years. In
2023, the photo and video-
 sharing social networking
 app hit 1.33 billion users,
 86 million more than a year
 ago. By 2027, the number
 of people using Instagram
 is expected to grow by
 17.2% and hit 1.56 billion,
 making one-fifth of the
 global social media user
count.
 TikTok is expected to see
 a 17% user growth in this
 period, with its user count
 reaching over 2.2 billion.
 Facebook will see the
 smallest increase among
 the top three platforms of
 14%, with its user base
 reaching 3.1 billion people
by 2027.

 Cyberattacks against governments
are on the rise in 2023

  By : Amir Taha –
Rasha Hussein
 According to the data
 presented by the Atlas
 VPN team, in the first half
 of 2023, there were 49
 significant cyber incidents
 concerning government
 agencies — a rise of 11%
 from the same time last
 year. The attacks affected
 government bodies in at
 least 27 countries across
the world.
 The analysis is based on
 the information by the
 Center for Strategic and
 International Studies,
 which keeps track
 of significant cyber
 incidents. We focused
 only on cases involving
 government agencies,
 their representatives, or
contractors.
 This year, government
 agencies in the United
 States encountered
 the greatest number
 of attacks, with 16%
 specifically aimed at the
 country. The extended

 conflict between Russia
 and Ukraine has also
 resulted in a number of
 cyber incidents against
 state government entities
in the countries.
 When it comes to
 potential perpetrators,
 Russian hackers are at
 the forefront, believed
 to be responsible for
 approximately 29% of
 these attacks. Following
 closely are cybercriminals
 associated with China,
 accounting for 18%,
 while Iran ranks third
with 10%.
 Government agencies
 accumulate and store a
 significant amount of
 sensitive data, such as
 personal information

 about individual citizens.
 This data can be sold
 on the dark web or held
 hostage until a ransom is
 paid, which makes these
 agencies an attractive
target for cybercriminals.
 Apart from monetary
 motives, roughly a
 quarter (12) of all
 cyberattacks targeting
 government agencies
 worldwide in 2023 can be
 attributed to state-linked
 threat actors engaged
 in cyberespionage
 campaigns. Additionally,
 hacktivist activity played
 a role, constituting
 approximately 10% of the
 recorded incidents within
 the government sector
 during the first half of
2023.
 Since 2005, government
 agencies worldwide have
 experienced a total of 616
 significant cyberattacks.
 More than half of these
 — 56% — occurred just
 in the last five years,
 including the first half of
2023.
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الجعفري 
حذر براد سميث رئيس شركة » مايكروسوفت 
»  ونائب رئيس مجلس الإدارة من إمكانية استخدام 
الذكاء الاصطناعي كسلاح ضد البشرية، داعياً 
الجميع إلى ضبط أدواته لإبطاء المخرجات السيئة 

وإيقافها عند الحاجة.
وقال أعتقد بأن كل تقنية تم اختراعها على 
الإطلاق لديها القدرة على أن تصبح أداة نافعة 
وسلاحاً ضاراً في نفس الوقت. لذا علينا أن نضمن 
أن يظل الذكاء الاصطناعي خاضعاً للسيطرة 
البشرية، سواء كان المستخدم حكومة أو جيشاً 
أو أي نوع من المنظمات التي تفكر في استخدام 
التقنيات الذكية لأتمتة البنية التحتية الحيوية«. 

مشيراً في الوقت ذاته إلى ضرورة وجود قوانين 
ولوائح جديدة ناظمة لضمان سلامة الجميع وذلك 

في مقابلة مع »سي إن بي سي«: »
في مارس الماضي، ذكر تقرير لبنك »غولدمان 
ساكس«، أن الذكاء الاصطناعي التوليدي يمكن 
أن يؤثر في 300 مليون وظيفة حول العالم، وبأن 
الوظائف التي تتطلب جهداً بدنياً ستكون الأقل 

عرضة للتأثر بشكل كبير.

وفي هذا الصدد، لفت رئيس مايكروسوفت، 
على هامش قمة »بزنس 20« في نيودلهي، إلى أن 
الذكاء الاصطناعي عبارة عن أداة وُجدت لتكمل 
العمل البشري، لا لتحل محله. ووظيفتها مساعدة 

الأشخاص على التفكير بشكل أسرع وأكثر ذكاء.
وقال: »إن أكبر خطأ يمكن أن يرتكبه الناس هو 
الاعتقاد بأن هذه الأداة ستمكن البشر من التوقف 
عن التفكير. ولهذا السبب نطلق على خدماتنا في 

مايكروسوفت اسم »الطيارين المساعدين««.
في غضون ذلك، صرح رئيس مجلس الإدارة 
والرئيس التنفيذي لشركة »آي بي إم«، أرفيند 
كريشنا، الأسبوع الماضي، بأن الذكاء الاصطناعي 
سيؤثر في وظائف ذوي الياقات البيضاء أولاً، لكنه 
يمكن أن يساعد العمال بدلاً من استبدالهم، مع 

خلق المزيد من الناتج المحلي الإجمالي.

كتب : رشا حسين – محمد شوقى 
أكدت أليس تشانغ، المؤسس والرئيس التنفيذي لشركة 

»بيرفكت كــورب«، في خطاب رئيسي ألقته 
مؤخراً في المنتدى العالمي لتكنولوجيا 
الجمال والموضة، تطور الذكاء الاصطناعي في 
تكنولوجيا التجميل، حيث أن السنوات الأخيرة، 
الجمال والموضة هما الصناعتان اللتان اعتمدتا 
التكنولوجيا بسرعة، وخاصة تقنيات الذكاء 

الاصطناعي والواقع المعزز« اذ قدمت الشركة خدماتها لأكثر 
من 500 علامة تجارية عالمية، منذ إطلاقها، عام 2015. 

وعن كيف يقوم هذا الذكاء بتحويل وقيادة تكنولوجيا 
التجميل أوضحت مستحضرات التجميل: كانت تجربة المكياج 
الافتراضية، واحــدة من أولى تطبيقات الواقع المعزز في 
تكنولوجيا التجميل، ما بدا تجربةً أساسية لكاميرا بتقنية الواقع 

المعزز، والتي مكّنت المستخدمين من تجربة ألوان مختلفة 
من أحمر الشفاه وظلال العيون، وتوسع الآن ليشمل أنواع 
المستحضرات الأكثر تحدياً مثل أحمر الخدود والتسمير الذاتي.

اضىافت العناية بالبشرة: بدأت العلامات 
التجارية الخاصة بالعناية بالبشرة تستخدم 
تقنية الذكاء الاصطناعي والواقع المعزز، 
من خــال تحميل صــورة بسيطة تستخدم 
بعد ذلك بواسطة تحليل الذكاء، لتشخيص 
الحالات الجلدية المحتملة، لقد تطور كثيراً، 
بحيث يمكن للمستخدمين الآن التقاط مقطع فيديو مباشر 
 لوجوههم، وتركه يحلل أكثر من اثنتي عشرة حالة للبشرة.
وبالنسبة للأظافر: التعرف إلى اليد كان من أحد التحديات 
الرئيسية في تقنية الذكاء، على عكس الوجه الذي يمكن أن 
يبقى ثابتاً بشكل عام، وتتطلب الأيدي رؤية بزاوية 360 درجة 

لتجربة افتراضية دقيقة.

بيرفكت كورب  : الذكاء الاصطناعي سيجعلك اكثر »جمالا«رئيس مايكروسوفت العالمية : الذكاء الاصطناعي وجُد ليكمل العمل البشري لا ليحل محله

كتب : دينا عبد المنعم – محمد 
الخولي

 )HP INC( ”ــي خفضت شركة »إتــش ب
توقعاتها للتدفقات النقدية والأربــاح للعام 
بأكمله، مشيرة أن انتعاش ســوق أجهزة 
الكمبيوتر الشخصية سيستغرق وقتاً أطول 
من المتوقع. وقــد انخفضت أسهم الشركة 
بنحو %5.5 في تعاملات ما بعد إغلاق السوق 
الأميركية موضحا إن التدفق النقدي الحر للسنة 
المالية المنتهية في أكتوبر سيبلغ 3 مليارات 
دولار، مقارنة بتوقعات سابقة عند نحو 3.25 
مليار دولار. وخفضت الشركة أيضاً توقعاتها 
للأرباح المعدلة لنطاق يتراوح بين 3.23 دولار 

و3.25 دولار للسهم .
مــن جهته قــال إنريكي لــوريــس الرئيس 
التنفيذي لـ«إتش بي« ، إن الطلب »لا يتحسن 
بالسرعة التي كنا نتوقعها«. وأضـــاف أن 
مستويات المخزون المرتفعة في القطاع ككل، 
تواصل الضغط على أسعار أجهزة الكمبيوتر، وأن 
كثيراً من العملاء يرُجئون عمليات الشراء خلال 
هذا الربع من العام بسبب خفض الوظائف 
وتقليص التكاليف، كما أضاف أن وضع الاقتصاد 

الصيني يؤثرّ كذلك في حجم المبيعات.
سجّلتَ مبيعات أجهزة الكمبيوتر الشخصية 
انخفاضاً قياسياً خلال العام الماضي بعد الطفرة 
التي شهدتها خلال جائحة كورونا. وكانت شركة 
»إتش بي« تأمل في أن يشهد النصف الثاني 
من عام 2023 تحسناً أسرع للمبيعات بدعم 
من مواسم العودة إلى المدرسة والعطلات. 
خــال يوليو الماضي قالت شركة »غارتنر” 
)GARTNER INC( المتخصصة في تحليلات 
ــوق أجــهــزة الكمبيوتر  ــذا الــقــطــاع، إن س ه
الشخصية تظُهِر علامات على الاستقرار. لكن 
بدلاً من ذلك، يأتي خفض توقعات »إتش بي« 
ليؤكد استمرار عدم القدرة على التنبؤ الصحيح 

بشأن أداء هذه الصناعة.
ــش بــي« خلال  ــرادات »إت وانخفضت إيـ
الــربــع الثالث مــن سنتها المالية بنسبة 
%98.9 إلى 13.2 مليار دولار، وهو أقل من 
متوسط تقديرات المحللين البالغ 13.4 مليار 
دولار. وانخفضت مبيعات أجهزة الكمبيوتر 
الشخصية للمستهلكين بنسبة %12، وهي 
نسبة أفضل من التوقعات السابقة، في حين 
انخفضت المبيعات للشركات بنسبة 11% 

فجاءت أسوأ من المتوقع.

كتب : مصطفى ابراهيم  - وائل 
الجعفري

كشفت فلاي أكيد “FLYAKEED“، المختصة 
بحلول السفر الرقمية، عن إغلاق جولة استثمارية 
)SERIES S( بقيمة 15.2 مليون دولار ،  57 
مليون ريال سعودي  ، بقيادة سنابل للاستثمار 
المملوكة بالكامل لصندوق الاستثمارات العامة 
السعودي، وشركة عِلم، وبمشاركة أرتال المالية 

والراجحي شركاء.
وتقدّم فــاي أكيد حلولً لإدارة السفريات 
للشركات وموظفيها، حيث تعمل على ربط 
سياسات السفر الخاصة بالشركات ليقوم المسافر 
بالحجز عن طريق التطبيق، ثم يحصل على 
الموافقة تلقائيًا أو عن طريق مدير السفر بكل يسر 
وسهولة. كما تمكن مدير السفر من إدارة ومراقبة 
جميع حجوزات الموظفين عبر المنصة مباشرة، 
بجانب إدارة وأتمتة جميع السياسات والقواعد 

المطروحة للأقسام والموظفين والضيوف.
وتؤكد الشركة إن هــذه الجولة من شأنها 
المساهمة في جهودها لتوسيع نطاق خدماتها في 
مناطق إضافية في المملكة العربية السعودية ودول 
الخليج، واستكشاف المزيد من حلول التقنية المالية 
بهدف تحسين تجربة المسافر ومساندة الشركات 

في تعزيز إدارة التكاليف الخاصة برحلات العمل.
من جهته قال بسام المحمدي المدير التنفيذي 

للشركة: “يشكل إغــاق الجولة الاستثمارية 
)SERIES A( إنجازاً مهمًا في مسيرة فلاي 
أكيد. فقد حدّدنا أهدافنا وتطلعاتنا منذ البداية 
وسعينا لبناء حلول تقنية تساهم في تحسين إدارة 
التكاليف لعملائنا بتقديم تجربة سفر محسنة 
ونظام مطور لإدارة المصاريف الخاصة برحلات 
العمل. ونثق بأن هذه الحلول ستثمر عن تجربة 
فعالة ومرضية للمسافرين ولمدراء السفر على 

حد سواء”.
أضــاف ستسهم هــذه الجولة في تحسين 
المنتجات الحالية وتطوير منتجات جديدة 
لعملائنا من أفراد وشركات، لنقدم لهم تجربة 
سلسة وفعالة من حيث التكلفة. وسنعمل أيضًا 
على تمكين موردينا ومزودي خدمات السياحة 
والسفر بالمنتجات والأدوات التي تسهم في 
ازدهار السياحة في المملكة والمساهمة في 

تحقيق رؤية 2030”.
وفيما علق المتحدث بإسم سنابل للاستثمار، 
بالقول: “تساهم الحلول التي تقدمها فلاي 
أكيد في معالجة فجوة أساسية في المعاملات 
الإدارية الخاصة برحلات العمل، والتي لطالما 
تسببت في محدودية كفاءة هذه الإجــراءات. 
نحن ندعم رؤية فلاي أكيد وطموحاتها، ونلتزم 
بمساندة الشركة في رحلتها الواعدة لإحداث 
نقلة إيجابية في تجربة السفر بالمملكة العربية 

السعودية وخارجها”.

كتب : وائل الجعفري – مصطفى 
ابراهيم

تعمل شركات الخدمات اللوجستية بشكل متزايد 
على دمج تكنولوجيا الذكاء الاصطناعي في عملياتها، 
لكن الكثيرين يقولون إنهم يتمهلون في تبنيها 
عندما يتعلق الأمر باستخدام »روبوتات الدردشة« 
التي أصبحت جزءاً متزايداً من مشهد التعامل مع 

المستهلك.
ويقول المسؤولون التنفيذيون إن اهتمامهم ينبع 
من التوفير المحتمل في التكاليف وكفاءة الأدوات 
المشابهة لـ CHATGPT والمعروفة باسم الذكاء 
الاصطناعي التوليدي. ومع ذلك، يتعين عليهم أولاً 
التأكد من أن تبني النهج الرقمي لن يحبط عملاءهم 
الذين يقومون بشحن بضائع بقيمة ملايين الدولارات 

حول العالم.
وتعد شركة وساطة الشحن RXO، وشركة النقل 
بالشاحنات XPO، ومــزود التكنولوجيا اللوجستية 
PHLO SYSTEMS، وشركة الشحن DFDS من بين 
الشركات التي تبحث في كيفية قيام الذكاء الاصطناعي 
التوليدي بتحويل أقسام خدمة العملاء الخاصة بها، 
من خلال ميكنة المهام مثل تتبع الشحنات وحجز 

الأحمال والإعلان عن الواردات.
فرز كميات هائلة المعلومات

وتبحث الشركات عن طــرق لاستخدام الذكاء 
الاصطناعي التوليدي في عملياتها منذ أن أطلقت 
ــوت الــدردشــة »شــات جي بي  ــن إيــه آي« روب »أوب
تي« الخاص بها في نوفمبر. ويستطيع هذا البرنامج 
وغيره من البرامج المشابهة فرز كميات هائلة من 
المعلومات، والتعرف على الأنماط، والتنبؤ، والرد على 

الأسئلة بشكل يشبه ردود الإنسان، مما يمكنه من 
إكمال المهام التي كانت تستغرق في السابق ساعات 

في بضع دقائق.
ــدأت أيضاً شركات المحاماة في استخدام  وب
الذكاء الاصطناعي لإجراء البحوث القانونية وصياغة 
المستندات وتحليل العقود. ويقوم تجار التجزئة 
بتحليل استعلامات بحث العملاء وتوجيه المتسوقين 
إلى المنتجات الأخرى التي قد تكون ذات صلة، كما 
يمكن لعملاء شركة السفر EXPEDIA الدردشة مع 
الروبوت للتخطيط لرحلة، بينما يمكن للأشخاص 
 INSTACART الذين يتسوقون لدى بائع البقالة

الحصول على إجابات لأسئلتهم حول الوصفات.
خدمة دعم العملاء

وتقول شركات الخدمات اللوجستية إن الذكاء 
الاصطناعي الإنتاجي قد يسُتخدم في نهاية المطاف 
لتحسين التنبؤ والمشتريات وإدارة المخزون وقرارات 
الشحن. في الوقت الحالي، يقومون بتجربة استخدام 
الأدوات اللازمة لتشغيل خدمة دعم العملاء، والتي 
يعدونها تبنياً طبيعياً للتكنولوجيا التي يمكنها فهم 
الأسئلة بلغة المحادثة البسيطة والرد بسرعة بإجابة 

شاملة.
كما يقول الخبراء إن التكنولوجيا يمكن أن 
تحسن تجربة العملاء من خلال تقديم إجابات ذات 
صلة ومصممة خصيصاً للأسئلة في دقائق، بدلاً من 
روبوتات الدردشة المبرمجة بإجابات محددة مسبقاً 
أو العمال البشريين الذين يحتاجون إلى الوقت 

للعثور على الإجابة الصحيحة.
لكن بالمقابل ما زال الذكاء الاصطناعي التوليدي 
محدود القدرات، ويقول الخبراء إن جودة البرنامج 
تكون بقدر جودة البيانات التي تم تدريبه عليها، 

وحتى في هذه الحالة، يجيب برنامج الدردشة الآلية 
أحياناً على الأسئلة بشكل غير صحيح. ولدى العديد 
من الشركات مخاوف أمنية بشأن تدريب النظام 
باستخدام بيانات الملكية أو معلومات العملاء، مما 
دفع البعض إلى منع موظفيهم من استخدام »شات 

جي بي تي”.
قرارات سريعة

ويقول خبراء الصناعة إن المخاطر كبيرة بشكل 
خاص عند استخدام الذكاء الاصطناعي التوليدي لاتخاذ 
قــرارات سلسلة التوريد. ويتضمن دعم العملاء في 
مجال الخدمات اللوجستية مساعدة تجار التجزئة 
والمصنعين على نقل كميات كبيرة من الشحنات 
بالطائرات والشاحنات والقطارات وسفن الحاويات، 

وغالباً ما تكون البيانات الكامنة وراء هذه القرارات 
سريعة التغير ومعقدة للغاية.

ميكنة المهام
من جهته قال جاريد ويسفيلد، كبير مسؤولي 
الاستراتيجية في شركة RXO ومقرها شارلوت بولاية 
نورث كارولاينا، إن استخدام الذكاء الاصطناعي مع 
عملاء التجزئة والعملاء الصناعيين يعد »توازناً دقيقاً«. 
»عندما تفكر في الأخطاء التي يمكن أن تحدث على 
مدار عمر الحمولة، كشركة نقل، أو كشاحن، في بعض 
الأحيان لا ترغب بالضرورة في التحدث إلى روبوت 

الدردشة”.
أضاف » RXO » تبحث في كيفية أتمتة المهام 
مثل دعم العملاء وحجز الأحمال للشركات الصغيرة 

والمتوسطة الحجم، والتي يمكن أن تجيب على أسئلة 
العملاء بشكل أسرع وتحرر موظفي مبيعات الشركة 

للتركيز على جلب عملاء جدد.
ــك، ستحتفظ الشركة بخيار الدردشة  ومــع ذل
مع أحد العملاء، »لا يمكنك مطالبة شركة الشحن 
بالمضي قدماً والدخول إلى النظام حيث يتأخر الطلب 
وتقوم بإجراء اختبار اتصال لروبوت الدردشة«. قال 

فايسفيلد: »أنت بحاجة إلى نهج هجين”.
والسؤال المركزي لـ RXO هو: »كيف يمكننا زيادة 
كفاءة موظفينا؟ كيف يمكننا أن نفعل ذلك بطريقة 
تجعل حياة عملائنا أسهل، وليس العكس تماما؟ً على 

حد قوله.
قوة جذب

من ناحيته قال جوناثان رايــت، الشريك الإداري 
 IBM العالمي للتمويل وتحويل سلسلة التوريد في
 INTERNATIONAL وهي ذراع لشركة ،CONSULTING
BUSINESS MACHINES، إنه لكي تكتسب التكنولوجيا 
قوة جذب، يجب على مديري سلسلة التوريد أن يثقوا بها 
تماماً عند تقديم طلبات السلع وإدارة المخزون والتفاوض 

مع الموردين.
أضــاف يجب أن يكون لدينا فهم ومعرفة بما 
أستخدمه من الذكاء الاصطناعي، وما هي البيانات 
التي أستخدمها، وحوكمة صارمة حول ذلك«. »في 
حياتنا الشخصية، قد نكون مرتاحين للصواب بنسبة 
80 أو %90. أما في عالم الأعمال لدينا، يجب أن تكون 

النسبة 110%.
وتخطط شركة النقل بالشاحنات XPO لتدريب 
نسخة داخلية من روبوت يشبه »شات جي بي تي« 
للسماح للعملاء بتتبع الشحن والحصول على عروض 
أسعار وإنشاء طلبات لاستلام الشحنات. وقال جاي 

سيلبيركليت، كبير مسؤولي المعلومات في XPO، إن 
الشركة ستحافظ على خصوصية المعلومات وتتحكم 
في البيانات المستخدمة للمساعدة في ضمان أن 

الإجابات ذات صلة ودقيقة.
أسأل برنامج الدردشة

من ناحية اخرى قال الرئيس التنفيذي سوراب 
جويال، إن شركة PHLO SYSTEMS، ومقرها المملكة 
ــة يعمل  ــوت دردش المتحدة، طرحت مــؤخــراً روب
بالذكاء الاصطناعي للإقرارات الجمركية، والذي يحل 
محل النظام الذي تمت برمجته بقائمة من الأسئلة 

المتداولة.
أضاف جويال إن العميل الذي يستورد الأسماك 
إلى المملكة المتحدة من دولة أوروبية، على سبيل 
المثال، يمكنه أن يسأل برنامج الدردشة الآلي عن 
نوع الإعلان الذي يحتاجه وسيتلقى رداً بلغة واضحة. 
ويعالج برنامج الدردشة الآلي حوالي %70 إلى 80% 
من الأسئلة اليوم، بينما يتم إرسال الباقي إلى العمال 

البشريين لحلها.
أما شركة الشحن الإقليمية DFDSHAS ، ومقرها 
الدنمارك ، فاتبعت نهجاً مختلفاً قليلاً باستخدام الذكاء 
الاصطناعي التوليدي لتطوير البرمجيات في الوقت 
الحالي، مع التركيز على كيفية استخدام التكنولوجيا 
يومًا ما في دعم العملاء  الا ان ما نحتاج إلى أن نكون 
حساسين للغاية بشأنه هو، ما هي جودة الإجابات 
التي يمكنك الحصول عليها من الذكاء الاصطناعي 
التوليدي؟ وهذا ما يثيره رون كيلدسن، كبير مسؤولي 
التكنولوجيا في الشركة وقال »الذكاء الاصطناعي 
التوليدي قوي جداً في معالجة كميات كبيرة من 
البيانات، لكنه أقل قوة في ضمان القدرة على التنبؤ 

بالإجابات التي تظهر”.

 بلغت 3 مليار دولار : 

“HP” تخفض توقعاتها للإيرادات بسبب 
ضعف سوق الكمبيوتر الشخصي

835 مليون دولار  خسائر »نيو« الصينية بالربع الثاني من 2023

بقيمة 300 مليون دولا :

استثمارات بمنصة RAMP  التقنية المالية

235 مليون دولار  استثمارات بمنصة HUGGING FACE  للذكاء الاصصناعى 

كتب : مصطفى ابراهيم – 
نهله مقلد 

تكبدت شركة صناعة السيارات 
الكهربائية الصينية »نيو« 835.1 مليون 
دولار، في الربع الثاني من 2023، أي 
أكثر من ضعف خسارتها قبل عام؛ 
حيث تراجعت عمليات تسليم سياراتها 
ــى منصة  الــفــاخــرة، وســط التحول إل
سيارات محدثة، وتباطؤ اقتصادي أوسع 

في الصين.
وبلغت إيرادات الشركة 8.77 مليار 
يوان )1.21 مليار دولار(، مقابل 9.25 
مليار يوان متوقعة حسب »ريفينيتيف«، 

وبلغت خسائرها للسهم الواحد 3.28 
ــوان )45 سنتاً(، مقابل 2.45 يوان  ي

متوقعة.
وانخفضت أسهم الشركة بنسبة 9% 
في التعاملات المبكرة بعد الأخبار. 
وبلغ هامش الربح الإجمالي لشركة على 
المركبات للربع نفسه %6.2، بانخفاض 
من %16.7، في العام الفائت، ولكنه 
ارتفع من %5.1 في الربع الأول من 

عام 2023.

كتب : محمد العطار - على 
الديب 

 ، « RAMP « ــدت مــنــصــة ــ أك
الأمريكية منصة التقنية المالية 
، حصولها على 300 مليون دولار 
ــى إغلاقه  ــدة ف كــأســتــثــمــارات جــدي
جولة استثمارية  بقيادة مشتركة 
 SANDSو THRIVE CAPITAL من
CAPITAL على قيمة سوقية بلغت 
5.8 مليار دولار أمريكي، وهــو ما 

يشكل انخفاضًا مقارنة مــع 2022 
عندما أعلنت عن جولتها الاستثمارية 
السابقة بتقييم 8.1 مليار دولار 

أمريكي.
ــا شـــــــارك فــــي الـــجـــولـــة  ــمـ كـ
أيــضًــا GENERAL CATALYST و
FOUNDERS FUND، بجانب عدد من 
المستثمرين الذين سبق وأن شاركوا في 
جولات سابقة لصالحها ووفقًا للشركة 
ستوظف ما جمعته في تسريع تطوير 
منتجاتها المالية والتوسع لشمول فئات 

أخرى، وتوظيف المزيد من الموظفين 
الجدد خلال النصف الثاني من العام 

الجاري.
الجديد بالاشارة تأسست RAMP في 
عام 2019 عن طريق كريم عطية وإيرك 
غليمان وجيني لي، حيث تساعد الشركات 
في إدارة مصاريفها عبر تمكينها من منصة 
إلكترونية توفر حلول إدارة المشتريات 
وأتمتتها وتمويل المشتريات عبر بطاقات 
دفع مخصصة للموظفين لمساعدتهم في 

عمليات الشركاء وتنظيمها.

كتب : دينا عبد المنعم – باسل خالد
 ،HUGGING FACE  نجحت شركة
ــذكــاء  ــى ال الامــريــكــيــة المتخصصة ف
ــة ، فى  الاصطناعي وتقنيات تعلم الآل
الحصول على 235 مليون دولار فى اغلاق 
جولة استثمارية )SERIES D(  عن 
 AMD، جوجل ،أمـــازون ،انفيديا ،إنتل
،كوالكوم ،IBM ،وسيلزفورس، بالإضافة إلى 

SOUND VENTURES لتبلغ قيمة الشركة السوقية عقب 
الجولة 4.5 مليار دولار.

وتخطط الشركة لتوظيف هــذا الاستثمار في مضاعفة 

جهودها في عدة مجالات تشمل البحث والتطوير والمؤسسات 
والشركات الناشئة بالإضافة إلى استقطاب المزيد من الكفاءات 

والمواهب خلال الأشهر القادمة.
وتأسست HUGGING FACE في 
الــولايــات المتحدة الأمريكية عن طريق 
الثلاثي كليمنت ديلانج وجوليان شوموند 
وتوماس وولف. وتعرض الشركة خدماتها عبر 
منصتها المتكاملة وتشمل أدوات استضافة 
وتطوير علوم البيانات وبرمجيات الذكاء 
الاصطناعي وتطبيقات الويب؛ وخدمات أخرى مدفوعة في العديد 
من المجالات مثل ميكنة مهام تدريب نماذج الذكاء الاصطناعي 

وواجهات برمجة التطبيقات.

بقيمة 15.2 مليون دولار : 

 استثمارات فى منصة فلاي أكيد لحلول السفر الرقمية

مع تعزيز روبوتات الدردشة لقدرات شركات قطاع الشحن :

زيادة كفاءة موظفينا وتجعل حياة عملائنا أسهل وليس العكس تماماً .. يشكل اهم التحديات 

الذكاء الاصطناعي التوليدي يطور أقسام خدمة العملاء
من خلال ميكنة مهام تتبع الشحنات وحجز الأحمال

السنة السابعة عشر - العدد 792
الأحد 3 سبتمبر 2023 - 18 صفر 1445 هـ


